
菜单方案流程(优质5篇)
为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。那么方案应该怎么制
定才合适呢？接下来小编就给大家介绍一下方案应该怎么去
写，我们一起来了解一下吧。

菜单方案流程篇一

一、活动主题 ：“岁月无声、真爱永恒”“诗情花意过七
夕”

二、活动时间 ：2020年8月20日星期四 19：30--22：00

三、活动地点 ：某某酒吧

四、活动形式 ：男女配合.才能玩活动

五、活动规模 ：33人左右

六、七夕情人节策划活动流程方案：

(一)“寻找你心中女神”

1、 通过对嘉宾介绍嘉宾选出心仪对象

(自我介绍2分钟/人女嘉宾们全部站一排通过自我介绍让男嘉
宾有个初步了解男嘉宾作出选择如果只有1位男嘉宾选择并且
女嘉宾同意则初步速配成功如果有多名男嘉宾选择则男嘉宾
有1分钟表白最后女嘉宾选择1位心仪速配成功)

2、 如果男女双方同意则第一轮速配成功 在剩下第二轮速配

游戏非得一男一女 合作 才能得到大礼品 大礼品4个 只有男



女一对可以玩.要配合.男女是一组后都离开对方 离开算弃传
处理礼品 玩下轮游戏.

(二)“分组对战帅哥美女对对碰”

1、牛郎背织女 (推选现场每组2对男女组合共同完成本游戏)

2、智力大冲浪争分夺秒游戏

每组2对男女 女坐在凳子上男站在墙对拿玫瑰花.每组女方给
对方男提出一些问题答对可以走一步知道男方可以把玫瑰送
到女方胜利者答对问题最多组将得到小礼品一份失败就淘汰.

3 . 情歌对对唱

由主持人说个字.如爱现场每组一对比赛过程中参与者自由发
挥自我特长努力表现自我唱爱开头对情歌最多一组将得到小
礼品一份要答对5次 失败就淘汰。

4. 七夕情侣大赢家pk

活动每对赢 男女在pk 评第一名 第二名 第三名

将得到小礼品一份失败就淘汰.

5. 红绳一线牵

男 站在墙边 而女即上红绳 对着拉.只要男能够牵到你手就
赢.

6. 一见钟情 心心相印

7. 四不象

每队男女谈论给对方 学叫. 那个队可以 男或者女叫男猜.猜



对算赢 猜3次

失败就淘汰.

最后终结情侣

文艺演出：

男女嘉宾共同出些节目大家一起娱乐唱歌跳舞做游戏等转贴
于

自由活动：吃巧果

七夕应节食品以巧果最为出名巧果又名“乞巧果子”准备一
些巧果和一些小零食大家边吃巧果边娱乐边聊天有可以给双
方了解对方机会。

菜单方案流程篇二

x年8月14日x8月16日

会说情话的玫瑰xxxx珠宝传递你的爱

每逢佳节倍思亲，x年8月16日(节)好节相连，情人节是表达爱
情的机会，人们这个时候最多想到的就是自己的爱人或情人，
人们会想到送鲜花给爱人或情人，同时还会买礼物(如珠宝、
化妆品等等)，所以我们就迎合了这种心理，特意推出新颖别
致的礼品xx会说情话的玫瑰，让人们在送礼物的同时用会说
情话的玫瑰表达对爱人或情人的爱和感谢等情话，使xx珠宝
附着上情感的含义，以情感诉求打动广大消费者的心，以情
感营销取胜。

1.通过此次活动增加情人节期间卖场人气;



2.提高xx珠宝品牌在当地知名度，抢占市场份额;

3.进一步提高xx珠宝的品牌美誉度，以利于长期推广销售。

1.造势活动：

(2)各地加盟商在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时
间以字幕的形式在电视台上做活动意义、参与细则、各地专
店/柜地址及电话的详细广告。

2.柜台促销：

凡在xx珠宝专店/柜买满1000元即送"会说情话玫瑰花"一朵，
此活动是为了使人们在情人节来表达对爱人的.爱恋和感谢等，
主要是用"会说情话玫瑰花"录制人们在平时不好意思对爱人
或情人说出口的情话和感谢的甜言蜜语，之后连同珠宝一起
送出，使爱人或情人获得尊贵的钻石的同时又得到一份情感
的精神馈赠。

3.新款上市：

总部将有一系列的打动人们深层情感的新款钻饰(主要是"信
守"、"善美"系列)同时发售，与本次活动一起在情感上打动
顾客，与活动一起相得益彰的使本次"情感营销"取得全面的
成功。

(3)各加盟伙伴注意与当地报纸媒体记者联系，注意做好活动
报道工作，以达到长期宣传品牌和长期促进销售的目的。

略

菜单方案流程篇三

雷锋精神,永驻心间



4月份:学习实践社会主义荣辱观

校庆,我拿什么奉献给你

我志愿,我光荣.

学风验校风,学品即人品

5月份:“五四精神”的时代新标签

母爱无边,孝感天下.

挑战“挑战杯”

6月份:关爱青少年,关怀弱势群体

想想我的高考历程,看看我的'大学时代.

规划我的暑假

7月份:坚定不移地做党的助手和后备军(结合建党85周年)

我是农民的孩子

9月份:自豪宁大人,殷殷母校情

我是学导我光荣(我是学员我幸运)

影响我成长的好老师

10月份:永远的丰碑:纪念长征胜利70周年

祝福宁大,共襄盛典

庆团圆,盼统一(结合中秋节)



11月份:体察生活艰辛,力行节俭

身体力行,做环境友好型公民

加强防范,远离危险

12月份:永不忘却的纪念――“12・9”

新年畅想

奥运,我可以为你做些什么

菜单方案流程篇四

岁月无声--真爱永恒。

二、活动时间

2020年5月20日。

三、活动地点

店面及周边区域。

四、主题阐述

主题突出了珠宝店借网络情人节这一隆重主题，为顾客送去
温馨浪漫的服务心愿。

五、活动目的

以温馨、浪漫、狂欢及游戏类活动为主，配合网络情人节这
一新潮主题。密切公司与新老业主、客户之间的关系，树立
公司口碑，增强客户对于及公司的认同。树立网络情人节期
间活动影响店面强劲品牌。通过本次活动，使公司形象和社



会美誉度进一步提升。

具体活动方案1：进门有喜

凡活动当天前10名购物者，送价值688元的钻石戒指一枚;

并于活动当天定时限量发售价格68元的彩金戒指100枚;

并送玫瑰花一枝。

具体活动方案2：吸乒乓球表演赛

主题：“吸引力”的秘密

所获奖项：吸引力奖

奖励机制：获奖者可得到由公司奖励的精美钻饰一件。

具体活动方案3：女士盖上红盖头为男士打领带

主题：我们的爱如此默契

所获奖项：默契情人奖

组织方式：随机抽取4对情侣或者夫妇，女士用红盖头盖住头
部，蒙面为男士打领结，有偷看者算为违例，取消比赛资格
速度最快、打的的为胜者。本比赛分为两轮，每轮四对，获
胜者均可获得默契情人奖。

比赛监督：现场客户报名或者随机抽取

奖励机制：获奖者可得到由公司奖励的精美钻饰一件。



菜单方案流程篇五

活动思路：

2月14日是西方的情人节，由于国人越来越珍视民俗节日和西
方文化，再加上商家每年大张旗鼓的宣传炒作，情人节已经
成为情侣的节日之一。珠宝行业作为情人节主力商品之一，
借情人节的巨大商机给钻饰节带来一个好的开端。

活动时间：

2月6号—2月14号

活动主题：

爱你一世真爱相伴

活动内容：

凡进店购物者送玫瑰一支，成交顾客送一个红包。(价值x元
的抵扣卷)

1.“爱你一世缘定今生”倾力为您打造不用您操心花钱的高
雅且浪漫婚礼，凡在本店购买情侣对戒第二件半价，凡在本
店购买其它钻石饰品3700元送价值xxx元定制婚纱一套，凡在
本店购买其它钻石饰品5700元送价值xxxx元浪漫结婚照一套，
凡在本店购买其它钻石饰品17000元送价值xxxx元蜜月双人游。

2.“爱我、你敢承诺多久?”见证你们的爱，让爱保值、让爱
升华。

凡活动期间来店购买钻石饰品，均可参与“爱的承诺”活动，
写下爱的誓言。并签下双方的真实姓名及盖上手印。



xxx珠宝公司承诺：四年后可凭相关证件我公司按原价回收所
购产品，如不愿回收，可赠送一件价值xxx元饰品。可续签承
诺书，六年后来店，可得到原产品价格一半的钻石饰品。

3.“浪漫佳节金玉良缘”

活动期间黄金冰点价0利润惠动全城，翡翠、银饰品买xxx元
送xxx元

4.“情人节抢购会”

活动期间，每天13点14分到下午2点14分举办一场特价金镶玉
抢购会，原价xxx元和xxx元的高档千足金金镶玉，只卖xxx元
和xxx元，每场抢购会两款各卖13件和14件，抢购，售完为止。

注：每逢到点抢购会时，提前15分钟广告宣传，确保店内和
店外的朋友都能听到。
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