
企业演讲稿三分钟(实用9篇)
演讲比朗诵更自然，更自由，可以随着讲稿的内容而变化站
位。一般说来，不要在演讲人前边安放讲桌，顶多安一个话
筒，以增加音量和效果。好的演讲稿对于我们的帮助很大，
所以我们要好好写一篇演讲稿下面是小编为大家整理的演讲
稿，欢迎大家分享阅读。

企业演讲稿三分钟篇一

亲爱的员工：

大家好！

虽然有许多人被称为伟人，但是我觉得真正伟大的人是能舍
己为人的消防员，灭火、救人……这些都是消防员的工作。

我们到达市消防救援大队后，一位消防员把我们带到二楼学
习室。我们刚坐下，就有一位很英俊的消防员来给我们讲课。
他教我们火灾时的逃生方法以及火警电话的注意事项。有道
是居安思危，我觉得掌握这些消防安全常识非常必要。

随后，我们又跟着消防员来到一楼，里面停着好几辆消防车，
每辆消防车的功能不尽相同。消防员给我们详细地介绍了每
辆消防车以及车内的消防器材。我们边听边记，生怕错过了
重要知识点。消防服真的太神气了，而且功能强大，听消防
员介绍时，我好想试穿啊！消防员好像看穿了我的心思，他
介绍完后，问我们是否想试穿。我第一个冲上前去试穿。在
消防员的.帮助下，我穿上了消防服。这种装备太重了，压得
我快喘不过气来！由此可见，消防员在救援时是多么辛苦呀！

通过这次活动，我了解了消防员的工作，认识到这个职业的
危险性。我向消防员致敬！



谢谢大家！

企业演讲稿三分钟篇二

安全是天，平安是福！安全是人类生存和发展的基本条件，
安全生产是关系到企业兴衰，关系到广大职工生命和财产安
全的头等大事。对于我们电力企业来说，安全生产，得之于
严，失之于宽；安全工作只有起点没有终点！如果稍有疏忽，
任何可怕的事情就可能会发生，一切的美好，企业的兴旺，
甚至于生命的珍贵都将可能化为乌有！所以牢记安全责任重
于泰山，安全工作应该常抓不懈，历史上许多安全事故的发
生都是由于安全责任心不强，自我防护意识差，麻痹大意，
心存侥幸，玩忽职守，违规操作造成的。因此安全就是生命，
安全就是效益，唯有安全生产这个环节不出差错，我们的企
业才能去争取更好的效益。

我们要时刻牢记：安全责任重于泰山。人一生中最宝贵的是
生命，它承载着人类的理想，承载着人类所有的感情。我们
总能听见人们抱怨生命太短暂，犹如昙花一现！越珍贵越应
该弥足珍惜；越珍贵也越显得脆弱！我们就该为脆弱、宝贵
的生命筑起一道保护的屏障。而安全就是我们保证、呵护生
命的屏障。所以安全工作的落实需要我们全体职工的共同努
力！

我们都知道：没有良好的安全生产基础，就不可能充分发挥
生产设备的能力、实现预定的安全生产目标。没有安全就谈
不上企业的发展；没有安全就谈不上我们的人个人生存；没
有安全我们的未来就无从说起。所以，安全责任不仅仅关乎
我们的企业，更与我们自己息息相关。为了我们的企业，为
了我们的家庭，请把你的安全思想牢牢树立。请记住：安全
规章制度不是束缚我们的绳索，而是指引我们正确前进的路
标。“注意安全”不应该是一句口号，也不是一个指标。事
实上，当你把“安全”作为一项任务来完成时，你已经忽略
了对你生命的关爱，你已经是对他人不负责任……你已经忘



了我们的“四不伤害”！认识到生命是人生中最宝贵的东西，
只有这样，你才能在生活、工作中把“安全”切实地放在心
里，才能真正避免事故的发生，避免伤亡的降临！也才能真
正实现我们的安全理念：“任何风险都可以控制；任何违章
都可以预防；任何事故都是可以避免！”

“隐患险于明火，防范胜于救灾，责任重于泰山”，安全工
作任重而道远，我们必须充分认识到安全生产的重要性、长
期性和艰巨性。我们要的是防范，是避免悲剧的发生；而不
是马后炮，不是悲剧之后的责任追究！话说亡羊补牢为时不
晚，可对于我们的安全，付出的有可能是我们健康的身体，
甚至是鲜活的生命！这样的代价谁又承担得起？！

居安思危，警钟常鸣。一个人的生命是宝贵而短暂的，大家
都应该珍惜自己的生命，远离事故。珍惜生命，让我们从自
我做起，从我们身边的每一件小事做起，高扬安全旗帜，保
障人身安全。让安全这个永恒的主题深深的烙在我们每一个
电力职工的脑海中，让我们的每一天、每一时都防范于未然，
都平平安安！

企业演讲稿三分钟篇三

亲爱的员工：

大家好！今天我演讲的题目是《消防安全，从我做起》。

生命就像一只花朵，虽然美丽芬芳，但也无比脆弱。人的生
命只有唯一的一次，这是不可重来的旅程。生命对于我们每
一个人来说，都无比宝贵。关注消防是安全的保证，安全是
生命的保护神。所以，我们要重视消防安全，来保护自己的
生命。

过去几年来，一幕幕血的教训在我们心中刻下不可磨灭的印
象：湖南大火的壮烈；吉林中百商厦火灾的无知；浙江漫岭



火灾的凶烈；天津塘沽爆炸的惨痛。我们只能叹息，在大火
无情的摧毁了一切之后，剩下的只是痛苦和深思。

在消防日的到来之际，我向大家提出以下几点倡议：

1、认真对待每月一次的'消防疏散演练；

2、学习消防器材的正确操作，观察了解学校消防器材的摆放
位置；

3、在化学实验室中，使用易燃易爆物品时，听从老师的安排，
小心谨慎；

4、在宿舍内禁止使用插座，若发现异常情况及时向宿管反映，
以免发生火灾。

创造安全校园，是我们共同的目标。让我们携手共进，关爱
生命，关注消防，共享安全的阳光，共享安全的欢乐。同学
们，为了保护他人和自己的生命，为了构建和谐安全校园而
努力吧！

谢谢大家！

企业演讲稿三分钟篇四

尊敬的领导，亲爱的员工们：

你们好！

光阴荏苒，岁月如梭。转眼间，我加入艾欧史密斯（中国）
热水器公司已经有四年多了。在这四年中，史密斯热水器从
刚刚在中国独资建厂，在无锡市场的默默无闻，到现在全国
销量排名名列前茅、无锡人耳熟能详著名热水器品牌。同时
我也通过努力，由一名普通的直销员成长为一名负责苏南地



区的市场督导，回想这几年的心路历程，不仅感慨万千。

万事开头难，这句话的体会我是最深的。当时，我被安排在
无锡八佰伴商场，也许是我的促销技巧还不够成熟，也许是
无锡消费者对史密斯热水器还不熟悉。前几天我竭尽全力的
介绍产品，但是没有顾客愿意买我的热水器，我心理失落极
了，一开始的兴奋都跑光了。晚上拖着疲惫的身子，回到家
中，家里人问今天卖了几台，我失望地说一台也没有卖掉。
家里人关切地说，如果这份工作不好做，就不要做了。我也
有点犹豫了，但这时候我一惯不服输的牛脾气上来了，我想
我不能当逃兵，再难我也要坚持下去。我对我自己说，我一
定行。其次我想史密斯在美国那么有名气，受到美国消费者
的欢迎，将来在中国一定受到老百姓的欢迎。

仅仅有决心是不行的，我告诉我自己。要想当一名优秀的促
销员必须从各方面提高自己。

在办事处的帮助下，我首先强化对史密斯热水器产品知识的
了解，特别掌握是史密斯热水器不同于其他热水器的独特之
处。这样我在卖点遇到顾客的任何产品知识的问题，都能作
出准确的'回答，而且由于对史密斯热水器优良品质的充分认
识，使我对史密斯这个品牌和产品以及销售好史密斯热水器
更有信心了。在销售技巧的学习方面，除了认真参加公司和
办事处组织的培训外，平时我在商场注意学习那些老促销员
的促销技巧。

在她们介绍时，我就在旁边认真地听，看到好的有效的介绍
方法就默默的记在心里。休息时还经常到新华书店和图书馆
翻阅热水器方面和促销技巧方面的书，学习各种促销技巧和
揣摩顾客购物心理的方法；有空的时候，还会到新建成的小
区走走，看看那里的房型，什么样的房型，适合装什么样的
热水器。功夫不负有心人，经过半年的努力，我已经能得心
应手的面对各种各样的顾客，当看到通过我的介绍，顾客高
高兴兴的买回家时，我心里充满了自豪。我的销量也不断上



升，由一开始月销售十几台，到现在的月平均销售100台左右，
在当时无锡所有卖点中是最高的。与此同时史密斯也成功地
打开无锡市场，在无锡老百姓心目中有了一定的地位。

2002年2月份苏宁电器连锁进军无锡市场。考虑到苏宁是我们
公司最重要的合作伙伴，以及其在家用电器市场的龙头地位，
所以苏宁历来是我们公司最关照的卖场。基于这样的原因，
在办事处的安排下，我从八佰伴调到无锡苏宁商场，到苏宁
后办事处领导交给我的任务除了把销售搞好之外，还有一个
任务是把我的对班尽快带出来。我在苏宁的对班顾月娟是一
个勤奋好学的人，当初的办事处经理选中她的原因就是看中
她的这股做事情的劲头。

但由于她以前没有做过家用电器的销售，所以对热水器可以
说是一窍不通，需要一点一点地从头开始。在没有顾客的销
售间隙，我就给她介绍产品知识和销售技巧，把我在这三年
中做直销员体会和心得与进行分享，把我收集的一些资料交
给她学习，由于她的勤奋好学，很快她就成长为一名优秀的
促销员。我们两个在苏宁互相帮助，互相促进，一唱一和，
使苏宁销量稳定在150台左右，成为无锡办事处销量最好的卖
点，而且也是在销量上唯一能超过强大对手阿里斯顿的卖点。
2002年在公司销售管理部陈佳云老师的安排下，我还作为优
秀直销员的代表，到武汉、苏州等兄弟办事处与那里的直销
员姐妹进行了交流。通过这些交流，我不仅把我的一些体会
教给她们，同时自己也得到了提高，更重要的增强了我和别
人沟通的技巧。由于当年的工作，我被评为2002年无锡办事
处优秀促销员，并作为无锡办事处优秀促销员的代表参加了
总公司营销表彰大会，在大会上又光荣当选为公司十佳直销
员，登台领奖的那一刻，是我感到最幸福的时刻，我的工作
得到公司的承认，我感到无比欣慰。就在2002年，我们史密
斯热水已经牢牢占据了无锡市场第二的位置，无锡办事处也
由于其卓越工作当选为公司先进办事处。

永乐家电连锁也是我们公司重要的经销商之一。其无锡永乐



三店地处无锡闹市区，客流量非常大。但因种种原因，史密
斯的销售从2002年9月份开业以来一直不太好，为改变这种状
况。2003年3月份办事处再次点将，把我从苏宁调到永乐三店。
来到永乐三店后，我发现由于卖场柜长对史密斯有偏见，所
有在进货、卖场管理等方面，自觉不自觉地设置一些障碍，
这很大程度上影响了我们的销售。为此，我利用都是女性好
沟通的优势，加强了与她沟通，使她对我们史密斯的印象大
大改观，各项工作都能尽量为我们着想，使我们的工作变得
非常顺利。由于永乐三店只有我一个直销员，而竞争品牌都
有两个直销员，为了能多做一些生意，我主动放弃了一些休
息时间，尽量多在卖场守一些时间。通过我的努力，2003年6
月份，我离开时，永乐三店的销量已经由原来的20几台，增
长到月销售90台左右。

2003年6月份公司为了加强直销员的培训和卖点管理的工作，
设立了市场督导的职位，考虑到我以前的工作经历，安排我
担任苏南地区督导。新的职位、新的工作，对我来说是新的
机会，也是新的挑战。以前只要把自己的份内工作做好，把
自己的卖点销量做好就行了。现在我必须帮助苏南地区所有
卖点的直销员，与她们进行良好的沟通，把她们的积极性都
调动起来，使她们变得专业起来，都成为优秀的直销员。

每个人成长的都离不开别人的帮助，在史密斯几年的工作中，
我也有幸一直得到领导和同事提携和帮助，也是我的良友。
当我遇到挫折时，他们就鼓励我，当我遇到困难时，他们总
是尽力帮助我，当我思想又波动时，他们就激励我，从而使
我能够不断进步。

我为能加入史密斯这个团队而感到幸运和骄傲。因为这里有
最优秀的企业文化，因为这里有最好的团队，因为这里有最
好的同事，史密斯是实现自我价值的最好舞台。现在史密斯
正处在高速发展时机，向着做中国做好热水器生产厂的目标
阔步前进，而我也将在新的工作岗位上开始新的工作，展望
史密斯热水器公司在中国的前景，以及我的未来，我充满信



心，美好的明天在向我们招手！

企业演讲稿三分钟篇五

大家好，我是来自思政部的胡晓锐，今天我演讲的题目是：
我的企业我做主

有一种职业，它情系万家灯火，给黑夜带去光明；有一种职
业，它方便阜阳三区农民，实现洁能高效的梦想。它，就是
我为之自豪、为之奋斗的阜阳农电事业！

有一种精神，看似平凡渺小，它却能成就不平凡的业绩；有
一种精神，看似豪情万丈，它却代表着最平实务本的人文精
神。那就是：我的企业我做主！

六年前，我踏进阜阳农电事业的大门．那时不足十来平方的
办公室里大都摆放着五、六张办公桌，还有宽宽大大的塑料
藤椅，看上去陈旧而拥挤．可我并没有感觉到丝毫的失落和
沮丧，相反，在我心底深处涌动着强烈的归属感．这儿，将
是我的另一个家；这儿，将是我人生的另一道起跑线！

在我二十六岁的生日那天，阜阳农电公司正式成立了．那是
一个值得纪念的日子，我们同时获得了更多的同事，更多的
朋友和友谊．如今已近三年，三年的工作生活就象一本厚厚
的书，两千多页就这样匆匆翻过．农电公司自成立起就在不
断艰难的。前行，也许是众人划浆力量大，在农电人的共同
努力下，我们的企业越来越规范，越来越壮大，我们的线路
更加的稳定，我们的效益日见增加，我们的收入不断增长，
我们的办公楼也更加宽敞明亮，我们的电脑越来越先进……
我们的变化实在太多太多，农电工的养老保险解决了，大集
体的工资待遇长上来了．我刚工作时每月扣１３元的公积金，
现在也已经长到１４９元，按照１比１的算法，我每年能获
得３５００多元的房屋基金，这，相当于我年收入的四分之
一！所有这一切的变化都让我由衷地感叹，从心底深深地感



谢企业，感谢领导，感谢我身边的同事们朋友们，是大家同
舟共济才有了今天的大好局面，才让我这个小小的农电人享
受到这样丰厚的给予！

今天，我依然做着收发的工作．偶尔，我会有些许的迟疑和
困惑，难道我的价值只能体现在这简单的重复劳动上？我把
困惑告诉了一位领导，她听完了我的倾诉，语重心长的
说，“是你自己，把自己定位在纯粹收发员的岗位上，而且
你并没有做的和其他人有什么不一样啊。.。.。.”一语惊醒
梦中人，是啊，是我停滞了前行的脚步，是我，汲取了企业
输送给我的养料，却没有成为企业这棵大树上最丰硕的果实！
人最大的敌人就是自己，战胜自己便拥有整个蓝天．我的企
业我做主这句话并不是说说那么简单．作为企业的主人，如
果做事无所用心，左顾右盼、顾影自怜，那么企业如何才能
快速发展，又如何给我更多的惠顾！

曾有这么一个趣味动物比赛，是小狗赛跑．大家肯定在想小
狗如何能够会乖乖地向前跑，原来是在它的前方设计悬吊一
根骨头．我们每个人也要给自己放块骨头，精神的骨头！我
的人生我做主，我的企业我做主，把握自己，珍惜岗位，努
力工作才有可能好戏连台．让我们以澎湃的激情，编织美好
的未来；让我们以真挚的情感，和企业共同见证彼此的成长！

企业演讲稿三分钟篇六

亲爱的员工：

早上好！今天我讲话的题目是《消防安全，从我做起》。

为增强全民的消防安全意识，使“119”更加深入人心，公安
部于1992年发起，将每年的11月9日定为全国消防日。随着社
会的发展，我们的生活越来越进步，现代化的设施越来越多，
我们每天都要与火、电接触。近年来，火灾在校园内时有发
生，吞噬了大量的财产和无数的生命。血淋淋的数字和惨痛



的代价，给我们敲响了安全防范的警钟，警醒我们火灾是威
胁日常学习、生活安全的重要因素。身处人员密集地方的我
们，应在脑海中长期鸣响“119”警铃，提高防火意识和技能。

为杜绝火灾事故在我们周围发生，在此，我向大家提出几点
建议：

1、不带火柴、打火机等火种以及汽油、烟花、爆竹等易燃易
爆物品进入校园。

2、自觉爱护校园内的各种消防设施。如走廊通道的.消防栓、
灭火器等。消防设施是扑救火灾的重要工具，必须处于“常
备不懈”的状态。一有火灾，马上能够投入使用。因此，我
们平时不要随意玩弄、挪用消防器材，或将其改变用途。如
果发现损坏消防设备的行为，应立即上前制止或报告老师。

3、不在校园内玩火、吸烟。

企业演讲稿三分钟篇七

亲爱的员工：

你们好！

每当我看到电视画面上房屋被熊熊大火吞没的场景，就会想到
“水火无情”这四个字。我们经过什么使火成为造福我们的'
工具而不是生命的“杀手”。

现实生活中我们经常能够看到有些人在野外放鞭炮、烧烤，
一些旧房子的老化的电线，这些都能使火灾有机可乘，一旦
发生火灾事故就会有巨大损失，直接影响学习、工作的正常
进行。

万一发生火灾被大火围困时，应先拨打119电话告诉所在的位



置，再千方百计想办法自救，如果火不是很大能够浸湿棉被、
毯子等披在身上冲出去，这时必须要当机立断不要犹豫不决。
如果周围烟雾很大，就必须用湿毛巾捂住口鼻尽可能猫腰贴
地跑出去，因为烟雾中有很多的有毒有害气体，这样做能够
尽量减少烟雾的吸入量以免中毒倒下。

如果被困在楼上能够利用下水管或者将床单撕成条状连接起
来，一端拴在固定的物体上再顺着绳索或布条滑下来逃生。

生命仅有一次，让我们时刻牢记安全消防知识，积极参加消
防活动或演习，从根本上减少或避免火灾事故的发生。

企业演讲稿三分钟篇八

亲爱的员工：

大家好！

“消防安全”人人都明白。虽然明白，但在日常生活中真正
注意到它的人，却十分少。近年来，棉花厂火灾，森林大火，
还有生活中许许多多的小火灾，时有发生。我就亲身经历过
一件。

秋日的一个晚上，皓月当空，万里无云。在这个好天气里，
伙伴邀我去放孔明灯。来到广场一看，哟，有这么多的人都
在放孔明灯呀！我们也兴奋地选了一块空地，点起灯芯。孔
明灯慢慢地涨了起来，“呼”一声，孔明灯摇摇晃晃地飞了
上去。

还没飞多远，一阵风吹过，孔明灯就像一个喝醉酒的人，跌
跌撞撞地坠落在路边的花圃里。破损的灯立刻燃起了熊熊大
火。风很大，风助火势，火很快烧到了小草上，把小草烧
得“咝咝”作响。我们慌乱起来。



有的伙伴惊窜逃跑，有的伙伴急得像热锅上的.蚂蚁――团团
转，有的奔去喊大人——剩下几个胆大的，有的用石头砸，
有的用脚踩，个个忙得满头大汗。在伙伴们的努力下，“火
恶魔”最终低下了头，火熄灭了！

“真危险呀！”我感慨万千，“想不到一只小小的孔明灯，
就能惹出大祸来。”看来，我们仅有在生活中，处处细心，
才能有效地预防火灾。让悲剧不再重演！

企业演讲稿三分钟篇九

亲爱的员工：

大家好！

说起英雄，人们一定会想起杨靖宇、董存瑞、黄继光、邱少
云、刘胡兰，正是这些英雄和无数的革命先行者抛头颅、洒
热血，才有了现在的幸福生活。

可现在是和平年代，我们有英雄吗？还需要英雄吗？当然有！
当然要！

不管你是什么职业，什么岗位都能成为英雄。在人民危难之
时，在祖国需要之时，能够挺身而出，伸出正义之手，都能
成为英雄。

近日四川凉山发生森林火灾造成27名消防员和3名当地干部牺
牲，三十条生命的'离去，也让三十个家庭承受着失去家人的
悲痛。这些英勇遇难人员，可能是父亲，可能是儿子，是家
庭的顶梁柱，是家人的希望。他们的离去给家庭带来的伤痛
不言而喻。愿逝者安息，生者奋发。

致敬最美的消防战士，当火魔肆虐，洪水横流，地震来临，
他们是人群中的“逆行者”。哪里有危险哪里就有他们矫健



的身影，他们用生命守卫着我们的安全，请用我们的实际行
动去感恩他们，做好本职工作，在清明来临之际，为英雄献
上一朵洁白无瑕的花。

谢谢大家！


