
2023年端午节超市活动内容 端午节超市
活动方案(优秀7篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以
下是我为大家搜集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

端午节超市活动内容篇一

提升店面客流，扩大企业形象，同时增进销售额的提高。

5月11日—6月11日

主要商品成品粽。速冻粽子。及绿豆糕。熟食、海鲜等；

（一）价格促销：对一些成品粽。速冻粽子。及绿豆糕。熟
食、海鲜等进行特价活动（6月1日——11日）

具体品项：

（二）娱乐促销：

1）包粽子比赛

游戏规则——3人/组；限时5分钟，以包粽子多者为胜；

胜者奖其所包粽子的全数；

其余参加者各奖一个粽子。

活动时间——6月10日/11日



活动地点——生鲜部的冻品区前

道具要求——桌子、喇叭、包粽子的`材料（糯米、豆子、花
生、肉、竹叶）

负责人——生鲜部，促销策划部配合

（三）免费品尝：引进供应商进行场内免费品尝

时间：6/8日—11日

具体负责——生鲜部（需免费）

（四）卖场陈列与布置：

场内：

陈列商品：绿豆糕、成品棕、礼品棕

时间：6月3日—6月11日

负责人：生鲜部、促销策划部

2）冻柜前方用粽子或气球制成“五月五吃粽子”字样拱门。

时间：5月11日—6月11日

负责人：生鲜部、促销策划部

3）冻柜端头重点陈列代装粽子、散装冻柜中按品牌陈列散装
粽子、

时间：5月8日前完成

负责人：生鲜部、采购部



4）冻柜周围张贴标识

时间：5月11日—6月11日

端午节超市活动内容篇二

凡在x月10日—15日促销时间内，在xx各连锁超市一次性购物
满18元的顾客，凭电脑小票均可参加《猜靓粽》活动。

在商场入口处或冻柜旁边设促销台不打价格或不易分变的厂
商粽籽，让顾客进行粽籽品牌及价格竟猜;商品由采购部落实
价格一定要相当低，以顾客意想不到的价格出售给顾客，使
顾客感受到真下的实惠，为节子下一步的销售立下口啤打下
基础。

1)我司去年已经举行过，顾客凡响强烈，效果也不错，实施
与否敬请公司领导定夺;

2)操作步骤：采购部洽谈粽子材料——材料到位——活动宣
传——各店组织比赛;

3)参赛奖品：获得自己所包粽子，多包多得。

1)活动时间：x月20日—22日

2)活动内容：凡在x月20日—22日促销时间内，在xx各连锁超
市一次性购物满38元的顾客，凭电脑小票均可参加《五月端
午射粽赛》活动。

3)活动方式：

7)道具要求：气球、挡板、飞镖;

8)负责人——由店长安排相关人员。



1、两款《粽子吊旗》卖场悬挂宣传;

2、我司dm快讯宣传(分配数量见附件);dm快讯第一、二期
各40000份，第三期单张快讯40000份平均每店1800份(如祖庙
丽园、莲花相隔距离较近的店从成本角度出发可以适当减少
数量)

3、场外海报和场内广播宣传。

1、采购部联系洽谈5000只粽子做顾客赠送;

2、采购部联系洽谈1000斤粽子材料，举行包粽比赛;

3、采购部联系洽谈2200只粽子，举行射粽比赛;

2、《xx猜靓粽，超级价格平》活动：(数量价格由赞助商在各
店促销决定);

3、《五月端午节，xx包粽赛》活动：粽子散装米每店30斤/22
店=660斤;

1、装饰布置，气球、横幅、主题陈列饰物，平均每店300元，
费用约6600元;

2、吊旗费用：10000元

六月份促销总费用：约16600元

端午节超市活动内容篇三

品味端午传统佳节，体验多彩品质生活

利用端午节来营造节日气氛，吸引顾客到来;促进销量，减少
库存;提升品牌形象;使厂家、消费者、超市达到共赢;打击竞



争对手。

粽子和与包粽子相关的产品(如糯米、腌制的咸肉、红枣、红
豆、花生等);熟食;酒水饮料;夏天家庭常用的生活用品(如驱
蚊剂、凉席、风扇等);一些家电(如空调、冰箱等)。

全体消费者

6月xx到6月xx三天

1.凭小票免费领艾草

活动时间：

6月xx

活动地点：

xx超市门口

活动内容：

2.射粽比赛

活动内容：

活动方式：

3.现场促销

活动方式：

免费品尝、购物满多少送多少、特价商品、打折、优惠劵、
捆绑销售等。



(1)像粽子一些熟食类的产品可以采用免费品尝的方式促销

(2)像家庭用的一些生活用品可以采用特价、优惠劵方式

(3)像酒水饮料类的可以采用捆绑销售

(4)像家电一些大型的商品可以采用满多少送多少、特价、打
折等方式。

1.在促销前，发放促销单

2.在超市外张贴门店海报

3.在超市中，采用pop，广播宣传

4.各种人员相关宣传

艾草500根

粽子六种口味每种500个

各种宣传费用(海报、宣传单、人员等)

活动的.舞台搭建、零散的物品

1.经销商、业务市场人员、其他渠道汇总意见

2.确定此次活动负责部门及负责人以及相关合作部门人员

、货架、包装、其他宣传资料等设计

6.经销商协商、沟通工作：落实进货、铺货、陈列、pop、货
架、宣传资料等细节



端午节超市活动内容篇四

每年的农历五月初五，是我国富有民俗传统文化的节日——
端午节，今年是6月12日（星期三）。

端午节的起源起初是纪念爱国诗人屈原,但在现代生活当中,
更重要的是象征着吃粽子,喝黄酒,插蒲子叶等,满足人们"驱
邪,消毒,避疫"的心理,另外也是为了庆祝节日的欢乐气氛,因
此,根据这一节日特点,特制定本促销方案提高超市利润和知
名度。

二、活动时间

20xx年6月6日~6月12日

三、活动内容

现场粽子促销

活动时间：20xx年6月6日~11日

活动方式：卖场堆头陈列、捆绑销售、够买搭赠、免费品尝、
现做现卖

1）当天购物金额数每满20元可获赠超市提供的优质粽子一个，
依此

类推，多买多送

天采取“大甩卖”销售。

闻香识粽子

活动时间:6月11日—12日



活动内容:凡在6月11日—12日促销时间内,在本超市一次性购
物满55元的顾客,凭电脑小票均可参加《闻香识粽子》活动.

活动方式:在超市消费满55元的顾客可凭小票到超市前台报名
参加比赛，工作人员会给每个参赛选手发放一个眼罩，比赛
分组进行，每组5人，比赛开始时选手将双眼蒙住，通过粽子
的香气分辨粽子的馅料，规定时间内闻出最多的获胜，比赛
取前三名发放礼品。

第一名：端午大礼包一份（价值100元）

第二名：高邮鸭蛋一盒（价值50元）

第三名：真空包装烤鸭一只（价值20元）

浓情55送好礼

活动时间：20xx年6月11日~12日

活动内容：凡在活动期间的17:30~21:30在笨超市购物满55元
即可参加词活动。

活动规则：顾客满额可凭小票参与此抽奖活动，在预先准备
好的.奖箱里，放置了代表不同礼品的乒乓球，球上印有不同
的数字，不同的数字可以兑换不同的礼品。

15号球价值1元礼品一份200份/天

25号球价值2元礼品一份100份/天

35号球价值5元礼品一份20份/天

45号球价值10元礼品一份40份/天

55号球价值20元礼品一份40分/天



五、相关宣传

1、两款《粽子吊旗》卖场悬挂宣传；

2、我司dm快讯宣传（分配数量见附件）；dm快讯第一、二期
各40000份，第三期单张快讯40000份平均每店1800份（如祖
庙丽园、莲花相隔距离较近的店从成本角度出发可以适当减
少数量）

3、场外海报和场内广播宣传。

六、相关支持

1、采购部联系洽谈5000只粽子做顾客赠送；

2、采购部联系洽谈1000斤粽子材料，举行闻粽子比赛；

七、费用预算

2.《浓情55送好礼》活动：礼品费用1000

费用总预算：

1、装饰布置，气球、横幅、主题陈列饰物，平均每店300元，
费用

约6600元；

2、吊旗费用：10000元

六月份促销总费用：约16600元

　



端午节超市活动内容篇五

3.通过各项活动，吸引人气，拉动销售，增加超市效益，提
升员工士气。

6月9日--13日

五·五端午粽情重义

真情一：真情相聚佳节共度（6月10日--11日）

凡活动期间开店的前100名顾客，每人赠送端午节大礼一份。

礼品为粽子及精美礼品一份，数量有限，送完即止。

真情二：深深父爱字字真情（6月9日--19日）

1.为庆祝6月19日，特举办父亲节征文比赛，文稿要求情真意
切，有感而发，以表达对父亲的深深爱意，体裁、字数不限，
文稿邮寄（或email）

2.地址：xx超市购物广场

奖项设置：

一等奖（1名）：奖高档衬衣一件；

二等奖（2名）：奖名牌领带一条；

三等奖（3名）：奖皮带一条；参与者均有豪礼。

真情三：亲情陆地龙舟赛全家老少齐欢乐（6月11日）

1.为突出传统端午节日特色，融洽家庭亲情关系，促进家庭



和谐，6月11日晚8：00举行；亲情陆地龙舟赛；。

2.活动办法：将两人捆在一起（两人关系为亲情关系），比
比那队家庭组合最先到达终点即为获胜！每轮合由4组家庭比
赛，共2轮，每轮冠军奖电饭锅1个。

3.报名时间：6月8日~11日晚7点，报名地址：超市一楼总服
务台电话：略

真情四：浓浓思乡情乡音大比拼（6月11日--12日）

1.凡参与者必须用方言来表现才艺，表演项目可为唱歌、相
声、小品等，可对歌词、台词进行部分更改，但整首歌曲须
用方言表达，以表现家乡特色，报名时间：6月8日--12日。

2.以现场投票方式评出最佳方言才艺奖1名，奖200元现金券，
参与者奖礼品一份。

真情五：激情端午节5天娱乐秀（6月11日--15日）

6月11日--15日，广场连续5天举行大型文艺晚会，以庆祝端
午佳节。

端午节超市活动内容篇六

农历五月初五，是中国传统的节日——端午节，为庆祝端午
节、纪念屈原与保留民俗传统，特别举办多项庆祝端午节的'
促销活动，借此活动达到“寓教于乐”的目的;并回馈顾客，
希望能提高超市知名度，吸引人潮，为顾客提供一个温馨的
购物场所，以及提高活动日的营业额，让顾客感受一个难忘
的端午节。

20xx年xx月xx日—xx日



端午节靓粽，购物欢乐送

1、《端午节靓粽，购物满就送》活动

活动内容：凡在端午节活动期间，在本超市一次性购物
满xxxx元，即可凭电脑小票到服务中心免费领取靓粽一只，
每店限送xx只，数量有限，送完即止。

2、商品特卖

在促销期内，粽子和其节日相关商品(如黄酒，冷冻食品，饮
料等食品，透明皂，沐浴液，杀虫水，蚊香等用品)均有特价
销售。

3、《xx猜粽，超级价格平》

1)活动时间：xx月xx日—xx日

2)活动内容：凡在xx月xx日—xx日促销时间内，在超市一次
性购物满xxxx元的顾客，凭电脑小票均可参加《猜靓粽》活
动。

3)活动方式

在超市入口处或冻柜旁边设促销台不打价格或不易分变的厂
商粽籽，让顾客进行粽籽品牌及价格竟猜;商品由采购部落实
价格一定要相当低，以顾客意想不到的价格出售给顾客，使
顾客感受到真下的实惠，为节后下一步的销售立下口啤打下
基础。

4、《五月端午节，刺激包粽赛》

操作步骤：采购部洽谈粽子材料——材料到位——活动宣
传——组织比赛;



参赛奖品：获得自己所包粽子，多包多得。

1、传单宣传：传单第一，二期各xx份，第三期单张快讯xx份
平均每店xx份

2、场外海报和场内广播宣传。

1、《端午节靓粽，购物满就送》活动：靓粽限送xx只xx天;

2、《xxxx猜靓粽，超级价格平》活动：(数量价格由赞助商在
各店促销决定);

3、《五月端午节，xxxx包粽赛》活动：粽子散装米xx斤。

其他费用：

装饰布置，气球，横幅，主题陈列饰物，平均每店xxxx元;

促销总费用：约xx元。

端午节超市活动内容篇七

本次活动旨在提升卖场人气，树立良好的企业品牌形象;感谢
广大消费者对新世纪的`支持与厚爱，特别在中国传统节
日‘端午节’以及国际六一儿童节到来之际，真诚回报消费
者，让消费者参与游戏互动，让消费者在购物休闲之中感受
娱乐。

5月27日上午10：30——11：00一场

下午3：30——4：00一场

晚7：30——8：00一场



(由于参赛报名者较多，除以上规定时间段外，视具体情况而
加时比赛。、

粽叶、糯米以及相应器具均由新世纪购物广场提供。在比赛
过程中须用勺盛取糯米，不得用手抓取，每个粽子只准放一
个红枣，包好后必须用红线捆扎，放于规定方板之上。

本次比赛，以速度、数量、匀称、美观为胜。若有粽子露馅、
质量不合格或缺少工序而与要求不符，或在比赛过程中因匆
忙而掉在地上的粽子均不计入最后成绩，不作为赠品赠送，
并同时从比赛成绩中扣除。

报名参赛人员于5月31日按所划时间段准时报道，按报名先后
点名参赛，点名未到者将取消其比赛资格，每20人一组，点
名每组不足20名，可依次顺延上调，凑齐20名。

新世纪购物广场北门门前。

1、出示前期报名购物小票(已签字、，严格按规则参赛。

2、必须洗手后方可参加比赛。

3、为保证赛场秩序，请听从裁判的统一协调指挥。

(本次活动由新世纪购物广场主办，最终解释权归新世纪购物
广场所有、

1、案板一张;(1、2×4、8米、

2、白色喷绘布一块;(铺设案板、

3、桌椅各二张;(裁判和助理收取购物小票、

4、塑料盆20个;(用于盛粽叶、



5、所料小桶10;(用于盛糯米、

6、小勺20个;

7、红线轴20个;(用于捆绑粽子、

8、粽叶约20斤;(煮熟、

9、糯米约100斤;(约每人5两计算，泡好后用。、

10、小红枣约20斤。(每个粽子只准放一个红枣、

11、小喇叭一个;(解说详细活动规则及点名用、

12、品牌粽子23包;(分发一等奖获得者、

13、净手毛巾2条。(放于北门水龙头处，必须洗手后参赛。、

14、秒表一块;(计时用、

15、横幅一条;(庆端午新世纪购物广场包粽子比赛、

16、礼仪小姐10名;(负责道具的调整、监督和方便袋的发放、

17、小方便袋200个;(参赛选手所得粽子的包盛、

18、制作一等奖领奖卡23张;(持卡到服务台领取奖品、

19、保安2名;(负责秩序与通道畅通、

20、小彩旗划定比赛区域。

21、拍照新闻发布。

22、电视台摄影。



各道具准备于5月28日上午9：30前全部完成到位。

小红枣约20斤：计66元。粽叶约20斤：计28元。

糯米约100斤：计200元。毛巾2条：计6元。

品牌粽子23包(奖品、：计156.4元。

合计456.4元。


