
小型美容店加盟产品 小型美容院情人节
活动方案(精选5篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？以下是小编为大家收
集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

小型美容店加盟产品篇一

2、提升美容院销售业绩，吸纳新客源;

3、打造美容院的品牌形象和知名度，提升顾客忠诚度;

二、活动主题

爱我，就勇敢说出来活动

三、活动内容

在1月30日至2月15日期间，凡购买“新春美丽心礼”特惠套
餐的男士和美容院会员的丈夫(或男朋友,注：不须购买“新
春美丽心礼”特惠套餐)均可在美容院领取爱情誓言卡一张，
写下自己的动人情话，贴在美容院门口的心形板上，让大家
一起来见证自己对爱人的心意，让自己的爱情永恒不变!

四、活动备注事项

3、制定活动销售目标，并分解给各美容师(美容顾问)相应任
务指标，活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

5、可联合花店、西餐厅、男士服装专卖店等商家共同促销，
提升活动的影响力;
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1、打折促销：这是美容院活动常用的一种促销方式，不过在
母亲节期间，打折促销可以稍微的进行调整，针对性可以设
置的强一点，用以区别对待，让身为母亲的人真实感受这是
为她们量身定制的活动，感受到节日的快乐。当然对于其他
的消费者也可以进行打折促销，活动力度设置的要略低于母
亲身份的顾客，这样能够很好的吸引顾客进店。

2、情感促销：母亲节相对于其它节日来说，有着不同的意义，
这是专属于母亲的节日，美容院可以打出亲情牌，以感恩为
主题，在策划活动时，将重点放在情感层面，为母亲送上一
份带有温情的礼物，让拥有母亲身份的消费者感受到这份真
情。

3、抽奖促销：在美容院，抽奖活动也是比较常见的方式，在
母亲节当天，美容院可以根据实际情况设定一些奖品，奖品
的配备尽量以体现关爱为主，当然也可以是代金券或产品，
另外，美容院可以在活动前采购一批康乃馨，为进店的母亲
身份顾客送上一支，这样会温暖顾客的心。

美容院母亲节促销活动方案

4、健康促销：针对有特色的美容院，所开展的特色健康项目，
可以为母亲身份顾客开辟绿色通道，进行优惠项目体验，以
关爱女性健康为主题开展活动。

5、感恩促销：这类促销主要针对的是子女，当然了，消费的
主体是母亲，活动促销主要是如果是子女带母亲来美容院做
美容项目会有更大的优惠，也可以让子女免费享受一次护理
项目，同时也可以进行健康养生知识手册，起到更好的宣传
作用。

6、惊喜促销：这类促销活动与感恩促销类似，可以设定专门



的节日卡，让富有感情的子女将这类卡作为礼物赠送给母亲，
让母亲获得惊喜。

美容院母亲节活动的主题主要体现的是“对妈妈的爱”，美
容院可以抓住两个群体来进行开展，一个是母亲，一个是子
女。在进行促销活动设计的时候，一定要根据实际情况来定，
促销活动的方式有多种，选择最适合自身美容院情况的促销
活动来进行。
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在这个节日里，人们这个时候最多想到的就是自己的爱人或
情人，人们会想到送鲜花给爱人或情人，同时还会买礼物(如
化妆品等等)，所以就迎合了这种心理，特意推出新颖别致的
礼品――会说情话的玫瑰，让人们在送礼物的同时用会说情
话的玫瑰表达对爱人或情人的爱和感谢等情话，使××珠宝
附着上情感的含义，以情感诉求打动广大消费者的心，以情
感营销取胜。

活动目的：

1.通过此次活动增加圣诞节期间美容院人气;

2.提高在当地知名度，抢占市场份额;

3.进一步提高品牌美誉度，以利于长期推广销售。

活动内容：

1.造势活动：

(2)在当地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕的
形式在电视台上做活动意义、参与细则、美容院地址及电话
的详细广告。



2.产品线促销：

凡节日期间买满1000元护肤品即送“会说情话玫瑰花”一朵，
此活动是为了使人们在圣诞节来表达对爱人的爱恋和感谢等，
主要是用“会说情话玫瑰花”录制人们在平时不好意思对爱
人或情人说出口的情话和感谢的甜言蜜语，之后连同美容护
肤品一起送出，使爱人或情人获得尊贵的钻石的同时又得到
一份情感的精神馈赠。

3.新款上市：

同时将有一系列的打动人们深层情感的新款美白保湿护肤品
同时发售，与本次活动一起在情感上打动顾客，与活动一起
相得益彰的使本次“情感营销”取得全面的成功。

活动宣传与推广

[美容院情人节活动方案]
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二、促销目的：通过情人节的促销活动，全面提高连锁店的
销售，同时树立店铺品牌形象，使广大消费者了解该美容连
锁店。

三、促销时间：2月1日-202月15日

四、促销形式：购物有大礼，产品特惠

五、促销内容：

回报贵宾顾客豪礼大满罐

凡是活动之前的所有老顾客，只要累计消费达3000元以上者，



均视为贵宾顾客，通知她们统一来领礼品，礼品为零售价
为500元左右的三件套妆和一张价值200元消费卡。组织她们
现场排队领奖品，然后合影留念。在活动当天购买满3000元
者，也将视为贵宾顾客，享受贵宾待遇，即可参加领礼品与
合影留念活动。

举办此项活动的目的是，在老顾客当中形成极好的口碑，通
过口碑相传来吸引新顾客。
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20xx年1月21日是我酒店开业庆典五周年纪念，在我酒店开业
五年来，在我们共同努力积极开拓下，所有员工团结奋进，
业绩与日俱增，博得了许多市县领导的好评，让锰都大酒店
成为了秀山一颗璀璨的明珠!

热烈祝贺锰都大酒店开业五周年店庆、圣诞、元旦三重喜庆，
魅力锰都、精彩无限，感恩回馈，宾主联谊。

在我酒店开业五周年庆典之即及12月24日圣诞节和1月1日元
旦节的来临，借助五周年庆典与圣诞、元旦三重喜庆交集扩
大酒店的知名度，对外树立酒店形象，加强与商务客户，兄
弟行业之间的感情联系，进一步提升锰都大酒店在秀山地区
的影响力，稳定和巩固老客户，进行情感营销，培养客户忠
诚度。

2、密切结合店庆，圣诞节，元旦节三重喜庆布置酒店、会场。

1、邀请兄弟集团嘉宾及酒店大客户，老客户、合作单位等一
同参加此次周年庆典活动。

2、营销部美工负责全程照相，营销客户、新老客户、各兄弟
集团嘉宾、各赞助单位。



3、酒店内外环境的布置。

4、酒店五周年庆典联谊会在酒店多功能厅举行。

5、酒店各部门自己组织节目(营销部4个、人力资源部1个、
财务部1个、领导组2个、工程部1个、前厅部2个、餐饮部3个、
房务部2个)，兄弟联谊单位联谊节目，宾主互动联谊节目，
内穿插店庆感恩回馈抽奖活动、现场评判嘉奖活动。

6、酒店文艺节目汇演。

7、酒店领导、部门经理为现场评委(人力资源部指定具体人
员)。

8、现场颁奖嘉宾(酒店领导)。

9、有奖征文演讲(我是锰都人)、评三个等级奖、一等奖(奖
金现金300元、二等奖现金200元，三等奖现金100元)。

10、文艺汇演节目评特等奖1名(奖现金600元)一等奖1名(奖
现金400元)二等奖2名(奖现金各200元)三等奖3名(奖现金
各100元)。

11、凡参加有奖征文演讲的各奖参与奖50元(限报名前10名)。

12、嘉宾现场抽奖活动(奖品可为餐饮代金卷、客房代金卷、
康乐部代金卷、圣诞店庆吉祥物礼品等，设特等奖1名，奖免
费标间一晚，一等奖1名，奖餐饮代金卷200元，二等奖2名，
各奖康乐代金卷98元三等奖3名，各奖店庆新年礼品一份)。

xx、酒店评出优秀部门班组、优秀员工，优秀管理人员，可在
店庆活动上由锰都领导现场颁奖(具体奖品按酒店奖金制度发
放)，此项也可以在年底总结会上进行，由领导定夺。



电子显示屏内容：

1、热烈祝贺锰都大酒店开业五周年!店庆，圣诞，元旦三重
喜庆!

2、“锰都五年感谢有您”倾情促销月序幕启动，敬请光临!

3、锰都大酒店诚挚感谢各界朋友的支持与厚爱!

1、如果是在圣诞节举行店庆，酒店大厅摆圣诞树、各种圣诞
气息的贴图、彩带。

2、多功能厅门口放气球彩门。

1、12月24日18：00—18：30庆典启动仪式。(领导讲话，嘉
宾代表讲话)

2、18：30—22：00文艺汇演、现场颁奖等。(具体流程见详
细节目单)

3、22：00联谊会结束后所有管理人员送嘉宾离店。

1、策划内现有的现金奖励2800元。

2、酒店优秀管理人员，优秀员工，优秀团队奖励。(按酒店
奖励制度发放，此项可以在年底工作总结会上进行)

3、各种小礼品、圣诞店庆吉祥物等礼品500元。

4、嘉宾现场抽奖。(免费标间一晚228元、代金卷550元、店
庆礼品三份)

5、店内、会场布置500元。

总计费用约6000元左右。



1、制定简单的宣传单。(内部制定)

2、营销部发放邀请函。(忠诚客户、赞助商、联谊单位等)

3、大厅放欢迎水牌。

4、led显示。


