
2023年酒店五一活动广告语 酒店五一促
销活动方案(优质5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？这里我整理了一
些优秀的范文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一
下吧。

酒店五一活动广告语篇一

春天已经来临，带上您的家人来体验老北京的皇城风范!

北京市xx饭店将为您和您的家人提供完美、精致的服务!

入住商务客房，享用丰盛的'自助早餐，免费使用酒店的室内
游泳池和健身设备齐全的健身中心。

房价每晚人民币478元

我们将为您提供精选商务间，完美的服务，免费使用店内的
健身中心。

本项优惠有效期由20xx年4月28日至20xx年5月7日

以上报价均需另加收15%服务费

房价每晚由人民币588元起

a人民币588元每天包含单人咖啡厅自助早餐、免费宽带上网

b人民币688元每天包含双人咖啡厅自助早餐、免费宽带上网



本项优惠有效期由20xx年4月28日至20xx年5月7日以上报价
均需另加收15%服务费。

20xx范文三

【活动主题】：“打折优惠天天有，告知一声齐拥有”返现
悬赏招募进行中

【参与方式】：1、告知商家本条促销信息的来源页面

【活动时间】：本活动仅限20xx-5——1有效

【注意事项】：1、通过本信息预约无需任何费用，即可享受
各项优惠活动。

促销活动策划方案参考五：

加勒比海西餐厅国庆节促销

活动时间：十一黄金周期间

加勒比海西餐厅在十一黄金周期间举办西班牙美食推广周，
推出包括汤、沙拉、特色小吃、主菜和甜点等30种菜品的西
班牙风味美食自助午餐。每位78元，需要预订。

酒店五一活动广告语篇二

1、以举办美食节来更好的提高升酒店形象、增强品牌价值、
扩大市场影响力。 

2、提高酒店营业额，突破酒店受国情影响的瓶颈。（关键点）
 

3、旨在于提高酒店的餐饮竞争能力， 培植固定客户，打造



饮食文化。

4、以美食节为平台，展示制作精细， 高档味美并以春季野
菜为主的特色菜肴。让消费者融入其中，真正达到“食以人
为本，人以食为乐”的效果。

5、放低五星级酒店消费门槛，让普通老百姓也能进来五星级
酒店消费，打消五星级酒店消费贵的疑虑，真正全方位的了
解我店及我店各类适合其消费的产品。

时间：20xx年4月8日——20xx年5月31日

开幕式时间：20xx年4月8日下午15：00

聊城市委常委、市直机关工委书记 蔡同民 聊城市政府副市
长 马丽红 媒体领导20家

1、以原生态、健康养生野菜为美食节精髓； 

2、展现餐饮特色，宣传企业形象； 

3、提供餐饮信息，引导顾客消费； 

4、锻炼队伍内功，形成创新活力； 

5、弘扬餐饮文化，抢占市场份额； 

（一）开幕式流程

1、14：20—14：45播放热场音乐，嘉宾入场就位；

3、15：02 阿尔卡迪亚国际酒店总经理赵红亮致辞； 

4、15：10 聊城市旅游局局长刘光辉致辞；



5、15：20 邀请领导嘉宾为本次开幕式开启触摸球； 

6、15：25 领导合影留恋。

7、15：30 主持人介绍本次美食节活动的亮点 

8、15：40 模特t台秀表演 

9、15：50 乐器表演+演唱 

10、16：00现场厨艺表演

11、16：30 邀请各位嘉宾品尝本次美食节活动展示的美食菜
品

12、18：30 主持人宣传本次美食节开幕式活动结束，邀请各
位嘉宾体验夜泡温泉，

祝愿大家在阿尔卡迪亚酒店度过一个美好而快乐的时光。

（二）筹备

1、采购菜肴原材料，确定美食节的菜肴品种、价格以及优惠
措施；

3、加强对外联络，协调合作关系，解决食品原料来源，确保
原汁原味。

4、培训中餐部员工熟知菜品文化，好对客人进行宣传；

（三）举办

1、精品菜肴形象展示

主题：味，色、香、味、形、都具备；



方式：设固定的展区，展示食品原材料或成品菜。

形式：通过为期42天的美食节活动，展示“今御宴“的品牌
及文化形象。 

2、内容：

（1）春季养生美食节菜肴的实物艺术形态； 

（2）春季养生美食节菜肴的文化展示及功效宣传； 

（3）服务人员的仪表姿态及服务水准；

（4）让宾客在一种良好的文化氛围和环境下就餐，心情和食
欲自然不同。 

3、促销活动：

（1）推出半份菜，根据宾客的人数为宾客适量点餐。 

（2）每日推出特价菜及特惠家庭套餐。

（3）美食节期间凡来包间用餐者免包间费及最低消费。 

（4）住店宾客在酒店中餐厅用餐一律享受九折优惠。

（5）活动期间凡在本酒店消费达500元以上—1000元以内赠
送50元代金券，

1000元以上—2000元以内赠送100元代金券，2000元以
上—3000元以内赠送200元代金券，以此类推！团队及宴会不
享受本项优惠。

（6）美食节期间，凡在中餐厅用餐的宾客凭消费账单在酒店
温泉、客房消费可享受客户协议价格：温泉138元/位，客



房428元/高标/夜/间。

酒店五一活动广告语篇三

五一劳动节，是国家规定的法定节假日。五一假期的餐饮商
机是非常明显的，与此同时，许多婚宴、寿宴、家庭宴请都
会选择在这个时间段举办，一是因为小长假，亲朋好友难得
相聚，二是春暖花开，无论是时间还是环境都非常适合。因
此，会给餐饮市场带来非常大的盈利空间。餐饮酒店应抓住
时机，做好宣传，不仅在五一长假中盈利，还应加强品牌宣
传，为后期的营业做长期考虑。

活动目的

1.活动，稳固老客户资源，挖掘新客户。

2.提高酒店知名度、美誉度，塑造酒店良好的社会公众形象。

3.利用节日造势营销，增加经济收入。

4.增加企业与客户间的互动与交流，拉近距离

活动主题

“五一”三天乐“游戏”更快乐

活动主题

20xx年5月1日――3日

活动前期准备

1.气氛布置



广场气氛：在酒店门前空地放置竖幅、横幅、巨幅、刀旗、
氢气球等引人注意的宣传物品。

社区气氛：在酒店附近的社区悬挂宣传条幅、活动海报，广
告气球等，在社区和商场门口大量派发广告小气球，以增加
人气和节日气氛。

店内气氛：酒店门口放置活动易拉宝，店内用气球、彩球等
装饰，营造欢乐气氛。

2.广告宣传

(1)员工在人员密集地发放宣传单页，增加受众群体。;

(2)向酒店客户群体发短信，送去祝福的同时，对酒店活动进
行了宣传

(3)店内随处放置或张贴微信二维码，扫一扫有惊喜

(4)酒店微信平台，微信、微博群发活动方案或海报，员工进
行转发。

活动策划

1.优惠活动：“满五加一”

五一劳动节当天，顾客每点足五道菜品，店面免费赠送顾客
一道菜(下次消费时可用，有效期为一个月，且此项优惠不与
其他优惠活动同时享用)

2.劳动最光荣，巧运乒乓球

道具：两个空篮子、一个长操作台、若干乒乓球、若干根吸
管



参与者：来店就餐的顾客，两名至三名

方法：在操作台的两头各放置一个空篮子，参与活动的顾客
每人发一根吸管，第一个顾客从篮子里用吸管吸起一个乒乓
球，转身交给下一位，依次交替，直到乒乓球被安全运送达
到另一个空篮子里，在规定时间内，运送达到5个以上，可以
获得饮料一一份等瓶;运送达到8个以上，可以获得精品凉菜。

菜单套餐

三人用：388元/套(1凉、4热、2点心、1拼盘)

六人用：688元/套(6凉、8热、4点心、1拼盘)

八人用：888元/套(6凉、9热、4点心、1拼盘)

活动效果

五一劳动节，三天小长假，不仅会迎来旅游高峰期，对酒店
而言，还是一个提高营业额的良好契机。通过营销活动的宣
传推广，不仅可以增加酒店的知名度，提升酒店在当地的影
响力，还可以稳定老顾客，开发新客户，不断提升营业收入。
可谓是一举两得。

五一劳动节方案

酒店五一活动广告语篇四

春天已经来临，带上您的家人来体验老北京的皇城风范!

xx市xx饭店将为您和您的家人提供完美、精致的.服务!

入住商务客房，享用丰盛的自助早餐，免费使用酒店的室内
游泳池和健身设备齐全的健身中心。



1、五一假期特惠价格

房价每晚人民币478元

我们将为您提供商务间，完美的服务，免费使用店内的健身
中心。

本项优惠有效期由20xx年4月28日至20xx年5月7日

以上报价均需另加收15%服务费

2、五一假期特惠包价预订点击进入在线预订…

房价每晚由人民币588元起

a人民币588元每天包含单人咖啡厅自助早餐、免费宽带上网

b人民币688元每天包含双人咖啡厅自助早餐、免费宽带上网

本项优惠有效期由20xx年4月28日至20xx年5月7日以上报价
均需另加收15%服务费。

酒店五一活动广告语篇五

锦绣江南食府(6-7f)

4月30日至5月4日五一黄金周期间：

1.凡在锦绣江南现金消费“黔菜美食节”主打菜品者(4―5道
菜品)，享受此款菜品8折优惠。

2.凡在锦绣江南现金消费一次满500元者赠送某旅行社代金券，
持此代金券乘坐威海―大连往返船票(或刘公岛旅游费用)可
优惠一定的金额，具体须与旅行社进行磋商。(该政策主要针



对零点大厅散客而言)，具体细节待定。

夏湾拿酒廊(20f)

4月30日至5月4日五一黄金周期间：

1.点取夏湾拿68元套餐以上标准消费者均可获赠夏湾拿价
值28元养生下午茶套餐免费券1张;(有效期至6月30日)

2.点取夏湾拿价值沙朗牛排、法式煎鹅肝、t骨牛扒、香草h大
虾这四道菜品之一者享受8折优惠。

温馨提示：

特色营销、特色促销的制定要合乎酒店的实际情况。

每家酒店都有自己的特点，有的地理位置好，有的服务设施
好，还有的是特色服务鲜明，这就需要营销人员通过市场考
场，分析对酒店的特色做促明确的定位。

以青海华德宾馆为例，华德宾馆在建馆之初，就明确提出酒
店的特色理念，我们不是一家单纯的酒店，我们向客人提供
的不是单纯的吃住行，我们希望客人在华德宾馆能够得到广
泛的帮助无论是工作还是个人的，我们希望每个客人都能够
将我们当成是自己的家人、朋友、同事”，在促销活动中，
我们考虑到客人的需要，宾馆将客房退房时间延长至中午两
点，入住客人订票免收订票费，不定期的推出房价倒减活动。

通过这些我们赢得了客户的赞同，巩固了老客户并通过老客
户开发出很多新客户。


