
2023年给我读后感 请给我结果读后
感(精选10篇)

当观看完一部作品后，一定有不少感悟吧，这时候十分有必
须要写一篇读后感了!那么该如何才能够写好一篇读后感呢？
下面是小编带来的优秀读后感范文，希望大家能够喜欢!

给我读后感篇一

为什么无数的人都拥有卓越的智慧,却只有少数人获得成功?
为什么无数的公司都拥有伟大的构想,却只有少数公司获得成
功?《请给我结果》的回答是：结果改变命运！积累创造人生！
有什么样的结果，就有什么样的命运！

乔丹为什么会成为世界级球员?刘翔为什么成为明星?答案是：
结果改变命运!

沃尔玛为什么强大?tcl为什么战胜了长虹?蒙牛为什么五年做
到一百亿?答案是：结果改变命运!

读完姜汝祥博士的《请给我结果》一书后，思想很受震动。
我最大的体会是：一个成功的个人必然是一个敢于对自己负
责任的人；一个成功的团队必然是一个拥有追求结果的强烈
欲望的团队；一个成功的公司必然是一个以做大做强为结果，
不断进取的公司。

心态创造行动。结果心态是一种积极主动的心态。有了这种
心态命运就从此掌握在自己手中。记得以前看过这样一个故
事：三个工人在砌一堵墙。有人过来问：“你们在干什么?”
第一个人没好气地说：“没看见吗？砌墙。”第二个人抬头
笑了笑，说：“我们在盖一幢高楼。”第三个人边干边哼着
歌曲，他的笑容很灿烂开心：“我们正在建设一个新城
市。”10年后，第一个人在另一个工地上砌墙；第二个人坐



在办公室中画图纸，他成了工程师；第三个人呢，是前两个
人的老板。可见，积极主动的心态是结果的前提。

行动创造结果。“坐而言，不如起而行。”结果来自行动。
虽然行动不一定有结果，但不行动一定是没结果的。贝尔纳
是法国著名的作家，在法国影剧史上占有重要的地位。有一
次，法国一家报纸进行了一次有奖智力竞赛，其中有这样一
个题目：如果法国最大的博物馆卢浮宫失火了，情况紧急，
只允许抢救出一幅画，你会抢哪一幅?结果在该报收到的成千
上万回答中，贝尔纳以最佳答案获得该题的奖金。他的回答
是：“我抢离出口最近的那幅画。”故事告诉我们，执行是
最基本的东西，想要结果，先要行动。执行就是要结果，一
个差的结果也比没有结果强。0.1永远大于0。不要盲目的追
求完美，先要行动，用行动来修正我们的结果。不要犹豫，
立即行动，速度制胜！

结果心态不是想要，而是一定要。因为在面对结果时，我们
需要一个“一定要实现”的决心。为了结果我们要坚持信念，
勇敢面对，永不放弃。有一天某个农夫的一头驴子，不小心
掉进一口枯井里，农夫绞尽脑汁想办法救出驴子，但几个小
时过去了，驴子还在井里痉挛地哀嚎着。最后，这位农夫决
定放弃，他想这头驴子年纪大了，不值得大费周折去把它救
出来，不过无论如何，这口井还是得填起来。于是农夫便请
来左邻右舍帮忙一起将井中的驴子埋了，以免除它的痛苦。
农夫的邻居们人手一把铲子，开始将泥土铲进枯井中。当这
头驴子了解到自己的处境时，刚开始显得很凄惨。但出人意
料的是，一会儿之后这头驴子就安静下来了，农夫好奇地探
头往井底一看，出现在眼前的景象令他大吃一惊！当铲进井
里的泥土落在驴子的背部时，驴子的反应令人称奇!它将泥土
抖落在一旁，然后站到铲进的泥土堆上面！，就这样，驴子
将大家铲倒在它身上的泥土全数抖落在井底，然后再站上去。
很快地，这头驴子便得意地上升到井口，然后在众人惊讶的
表情中快步地跑开了！农夫放弃了，但驴子没有放弃，而且
活着出来了。原因何在？因为驴子只有一个简单的想法，就



是一定要走出井口，活下来。就是这种结果心态和不懈地努
力，才得以活着出来。

最后我重温一下48字执行真经：认真第一，聪明第二；结果
提前，自我退后；锁定目标，专注重复；决心第一，成败第
二；速度第一，完美第二；结果第一，理由第二。认真的负
起自己的责任，使我们的工作拥有一个出色的“结果”，实
现我们更大的人生价值。

给我读后感篇二

姜汝祥博士在序言中开门见山地抛出了他这本书的观点：结
果，是少数人获得成功、少数企业获得持续的.原因。然后，
他认为结果改变了人生。我认为以上观点是众所周知的，
而“众所周知的”恰恰是最需要证明的，比如：1+1=2；当然，
也是最难证明的。在这本书里，姜汝祥博士也没有论证出结
果为什么是少数人、少数公司获得成功的关键。这本书的逻
辑是这样的：在一个大众的观点之上，罗列出了针对一件事，
如果想得到令人满意的结果，你可以怎么做。

在接下来的第一章里，姜汝祥博士首先想让读者明白任务与
结果不是一回事，不要沉迷于任务的完成过程，而要多想想
怎样才能达到一个好的结果。而在实际工作中，好的结果确
实可以打动别人。这也是众所周知的。

这本书值得阅读和学习的地方是第二章至第七章。姜汝祥博
士想告诉我们达到一个令人满意的结果需要怎们做。他把心
态放在首位，想得到好的结果要有“结果心态”，因为“结
果心态”决定了行动。行动决定结果，是姜汝祥博士第三章
要讲的道理。第二章、第三章是对个人做事很实用的道理。

而第四章、第五章，姜汝祥博士提到了中层和责任与结果的
关系。这两章对公司层面应该是适用的，因为公司的结果是
要考制度来保障的，不是靠单纯的个人式的方法所能达到的。



剩下的两章，姜汝祥博士提到了执行力。这样就可以把公司
层面的结果和个人方式有效结合起来。公司想要的结果要靠
制度保障，而可以得到的结果就要靠整个公司的执行力来实
现了。

如果姜汝祥博士把注意力多放在四、五两章，更加深入、全
面的阐述公司结果的制度建设，这本书可能会是另外一种效
果。

姜汝祥博士的《请给我结果》在方法论上是值得我学习的，
让我意识到做一件事情时要考虑到可能会有的不同结果，以
及想得到好的结果应该做些什么。

事实上，身为系统、组织的一员，组织的决策往往已经决定
我们工作会有什么样的结果。

给我读后感篇三

《请给我结果》一书，是以前我们公司新入职员工培训的指
定读物。当时要求必须读完这本书并作读书感悟，否则试用
期将延长。那些年，从没有谁给自我指定读物，那时接到这
样的任务还是很开心的，毕竟此刻关心你成长的人已经不多
了。

这两天在院期间，我又认真的阅读了此书，这已经是我第三
次阅读该书了。书中的故事浅显易懂，却折射寓意深远，真
正能读＂懂＂的人可能并不多。写下几点感悟，权当抛砖引
玉，望大师们斧正。

1.首要任务是锁定猴子

其实在我们的日常工作中，很多时候并不是下属无能、也不
是下属不愿承担职责，更不是他们不想表现。更多的是，我
们的管理层的个人欲望、权威、面子、掌控本事、沟通本事



等提升的空间更很大，无法让下属有效地发挥本事，导致猴
子不得不跳来跳去。

最常见的问题是，一把手喜欢一杆子插到底或跨级指挥下下
属，从单个事情来看问题是解决的快了，但从长远的角度发
现猴子＂自由＂了，你的下属再也不会承担职责了。

上司越级决策，下属的常见行为：a.没有参与感与成就感，工
作效率就大打折扣；b.更严重的情景，等看笑话，仅有上司錯
了才能证明自我的对。

于是就有了常见的＂盛况＂：大干100天，怎样怎样、礼貌生
产月、行动创卫月等等，这样的结果就是平时不干活，聚集
出战果。

久而久之，作假的就多了，猴子也把握规律了，屈假错案自
然就多了，积累成疾，最终损伤的是整个体系。

2.国际化与职业化

谈高效的结果，在工作中就需要多一点国际化、职业化；少
一些民族自尊心、主人翁意识。

什么是国际化？少一点狭隘的民族自尊心，就叫国际化。什
么是职业化？少一点狭隘的主人翁意识，多一点雇佣感，就
是职业化！

在现实的管理过程中，大多数管理者，尤其是民营企业家既
要求员工囯际化、职业化，同时也要求具备主人翁精神。两
难的平衡，使得他们在痛苦中煎熬。

个人认为，在企业经营过程中，高效可复制的管理国际化应
大于民族自尊心；职业化程度要大于主人翁精神，否则无法
谈高效。但高效的前提仍需要研究人性化一面，否则就成了＂



目中无人＂的刚性管理。

3.速度与完美

其实，完美是在活力的速度中练就的。在＂快鱼吃慢鱼＂的
竞争时代，速度必须第一。军人在射击过程中，目标是移动
的，你能先瞄准再射击吗？显然是不能的，所以必须是先射
击再瞄准。在射击过程中不断调整角度，总结其规律方能成
事业。

问题都在过程中，按伟人＂实践出真知＂的理论：过程中的
问题，要在过程中才能解决。完美人生，常常事与愿违。

请给我结果！

给我读后感篇四

相信《请给我结果》这是一本好书（当然是你看完以后），
感谢之前的工作经验和理念给我一直给我的就是这种思想，
《请给我结果》读后感。”请给我结果!”，听起来像是企业
或者老板蛮横无理的要求,其实包含了很多值得我们思考的东
西，这也是我们个人发展中不可避免的，而且必须要去思考
的问题。书里给了很多的例子，但是我觉得我们从自己的角
度出发或许才能更好的理解书里要告诉我们的意思，并帮助
我们成长。

首先是心态，我觉得“做一个负责任的人”才是这本书的真
正开始。因为我们首先要对自己负责，明白我们的工作不是
为了别人，是为了自己。一个都不能对自己负责的人，当然
不能指望他/她还能对其他人或事负责。我们今天所做的一切
都会在明天得到回报，得到的经验和知识在某天就会帮助到
自己。

“请给我结果”看似简单的一句话，在书中却是要告诉我们



的是当我们遇到问题的时候的思考方式以及行动方法----完
成同样的一个“任务”可以用很多不同的方法，在我们每天
的工作以及生活中遇到形形色色的“任务”的时候，努力去
思考更快达成目标的方法，并且实施它，读后感《《请给我
结果》读后感》。养成这样的思考问题的方法，让我们在有
效的时间内更快更好的完成“任务”，让我们有更多的时间
可以去做更多的事情，体现个人价值。

“请给我结果”看似简单的一句话，就象老婆在告诉我“请
给我苹果”一样简单。某天，老婆躺在沙发上看电视，突然
大喊“老公，我要吃苹果”。

我马上从电脑前爬起来去拿苹果，这个马上的意思当然是立
刻、立即，最好是老婆话音刚落。苹果就出现在她眼前，而
不是地球马上就要爆炸了，却还有一百亿年的那个马上。

当然，苹果是要洗好的。

可是如果你只是洗好了苹果......

苹果是要削皮的。如果只是了削皮，判五年！不怕苦不怕累，
就怕长官不满意啊！

只是削皮？难道要她啃苹果？破坏她的形象吗？

思考的方法区分开了普通员工和优秀员工，普通朋友和好朋
友，普通老公/老婆和好老公/老婆(-_-!)。相信只有养成这
种思考方法的人才能得到更多更好的发展机会，体现自己的
价值。因为只有这样我们才不是一个可以被随便替换的人，
不是一个被随便推来推去盲目而毫无价值的箱子。

善于思考，应该就是这本书要告诉我们主要意思。



给我读后感篇五

相信《请给我结果》这是一本好书（当然是你看完以后），
感谢之前的工作经验和理念给我一直给我的就是这种思
想。”请给我结果!”，听起来像是企业或者老板蛮横无理的
要求,其实包含了很多值得我们思考的东西，这也是我们个人
发展中不可避免的，而且必须要去思考的问题。书里给了很
多的例子，但是我觉得我们从自己的角度出发或许才能更好
的理解书里要告诉我们的意思，并帮助我们成长。

首先是心态，我觉得“做一个负责任的人”才是这本书的真
正开始。因为我们首先要对自己负责，明白我们的工作不是
为了别人，是为了自己。一个都不能对自己负责的人，当然
不能指望他/她还能对其他人或事负责。我们今天所做的一切
都会在明天得到回报，得到的经验和知识在某天就会帮助到
自己。

“请给我结果”看似简单的一句话，在书中却是要告诉我们
的是当我们遇到问题的时候的思考方式以及行动方法----完
成同样的一个“任务”可以用很多不同的方法，在我们每天
的工作以及生活中遇到形形色色的“任务”的时候，努力去
思考更快达成目标的方法，并且实施它。养成这样的思考问
题的方法，让我们在有效的时间内更快更好的完成“任务”，
让我们有更多的时间可以去做更多的事情，体现个人价值。

“请给我结果”看似简单的一句话，就象老婆在告诉我“请
给我苹果”一样简单。某天，老婆躺在沙发上看电视，突然
大喊“老公，我要吃苹果”。

我马上从电脑前爬起来去拿苹果，这个马上的意思当然是立
刻、立即，最好是老婆话音刚落。苹果就出现在她眼前，而
不是地球马上就要爆炸了，却还有一百亿年的那个马上。

当然，苹果是要洗好的。



可是如果你只是洗好了苹果......

苹果是要削皮的。如果只是了削皮，判五年！不怕苦不怕累，
就怕长官不满意啊！

只是削皮？难道要她啃苹果？破坏她的形象吗？

思考的`方法区分开了普通员工和优秀员工，普通朋友和好朋
友，普通老公/老婆和好老公/老婆(-_-!)。相信只有养成这
种思考方法的人才能得到更多更好的发展机会，体现自己的
价值。因为只有这样我们才不是一个可以被随便替换的人，
不是一个被随便推来推去盲目而毫无价值的箱子。

善于思考，应该就是这本书要告诉我们主要意思。

给我读后感篇六

《请给我结果》这本书给我们回答了一个执行力的问题，即
执行力的结果导向。完成任务不等于结果，因为完成任务不
是保质保量完成的，所以我们说的执行力就是保质保量地完
成任务。

那么我们要行动要结果，对此做大做强是一个结果，而这个
结果只能从别人身上获得。由此《请给我结果》旗帜鲜明地
提出一个口号：企业靠员工提供的结果生存，所以如果自己
要造就一个强大的公司，必须加强我们自身的素质，武装自
己、强大自己。

心态创造行动，行动创造结果。结果心态是一种积极主动的
心态。结果心态要我们把眼光放在创造结果上，要把心态放
在如何为公司创造更多价值，有了这种心态命运就从此掌握
在自己手中。结果心态不是想要，而是一定要，因为在面对
结果时，我们需要一个“一定要实现”的决心。为了结果我
们要坚持信念，勇敢面对，永不放弃的心态，有人讲得好，



心态决定人生，有什么样的心态就会有什么样的人生，而是
应该抱着一定要成功的心态工作。

态度决定一切，在工作中我们要有一个认认真真的态度，不
能因为自己有了点小聪明，有了点经验，就对一些平常的事
不屑一顾了，世界上的事情只有认认真真、踏踏实实地做，
才可以能换来成功。每一个人其实都想过更好的生活，但却
不希望改变自己，然而天下没有白吃的午餐，一分耕耘就会
有一分收获，如果自己希望拥有大成就，必须具备一个像赢
家的思考态度或行为规范。知道自己要改善的地方，并且致
力去完成它，才是真正有勇气的人，而成功总是属于坚强到
底的人。积极的心态，能够激发起我们所有的聪明才智；而
消极的心态，就像缠住昆虫的蛛网，束缚我们的才华。

想要好的结果首先要高效执行，没有借口，做一个管理者最
大的悲哀，莫过于碰到的是那些只讲空话或只讲苦劳，不讲
功劳（结果）的人。“思路决定出路，行动决定结果”。

任何伟大的人生，都是自己每天结果的累加，没有每天的结
果，就没有结果的伟大。这说明，自己的人生价值，完全掌
握在自己的手中！所以只要努力去做，努力实现学习的结果，
日积月累，终得大成。

1、自动自法在工作中不能等、要、快，一定要主动出击。

2、注重细节，想做大事的人很多，而愿意把小事做得完美感
的人却很少。细节往往决定成败。

3、为人诚信，敢于负责，做事首先做人。

4、注重分析问题，对策要到根本，提高应变能力。

5、乐于学习，只有属于自己的“技术能力”，你才能获得取
之不尽的能量。



6、对工作投入，全力以赴，服从上司安排，没有任何借口。

7、有韧性，有团队奋斗精神。

8、求胜的欲望强烈，可以实现周游世界的梦想！

拿出勇气，善待失败，为了成功，决不放弃。当你遇到困难
时，当你面对失败时，要想办法爬过去，超越过去，即使撞
倒它也不要回头！

通过学习《请给我结果》这本书后，增加我们的职业化的意
识，明确自己在平凡的工作岗位上怎样干出不平凡的业绩，
领会怎样做一个做强、做大的现代化企业管理模式的企业。
我相信集团公司成员的思想上会有一个新的认识，也即将为
集团公司的建设增添一份光彩与美丽。

给我读后感篇七

“一个差的结果比没有结果强”，这是这本书给我的又一启
示。任何一个有上进心、追求完美的人都想在自己的能力范
围内把事情做得完美些，再完美些，更完美些，但如果一味
的追求完美而影响了事情的进程，就得不偿失了。事出有因，
时间不允许时我们就只能舍完美而求速度了，或许做得不是
那么尽如人意，但总比没有人去做好些，毕竟0.1好过0.

责任好比猴子，一个把自己搞得很忙的管理者，并不是一个
优秀的管理者。一个优秀的管理者是懂得如何锁定责任的，
他们会想方设法防止员工的猴子爬到自己身上来。绝不能越
俎代庖，这就是他们的管理原则。因为只有这样，员工才能
明白他们身上所肩负的责任，才能拼尽全力去获得管理者所
要求的结果，而且这样，也大大减少了员工找借口的几率。

世上没有永远的成功，只有永远的失败。史泰龙面对1855次
失败，桑德斯上校面对1009次的失败，他们不曾气馁，不曾



放弃，最终获得了人生的成功，获得了他们想要的结果。当
我们期盼成功这个结果的到来前，就要有失败的准备，我们
要学会面对失败，只有能看到失败中的成功因素，并善于利
用永不放弃的人，才能最终取得成功。

最后引用作者对执行力的精辟概括，作为我工作时的座右铭。
愿我们人人做个有结果的人，拥有毫无遗憾，精彩丰富的人
生。永远记住48字真经：

认真第一，聪明第二；结果提前，自我退后；锁定目标，专
注重复；决心第一，成败第二；速度第一，完美第二；结果
第一，理由第二。

给我读后感篇八

行动与结果一直是联系十分紧密的，因为积极主动地行动是
结果的前提所在。我为什么还没有成功？原因有很多，但是
有一个重要的原因就是没有去付诸于行动，再好再美妙的想
法如果不付诸于行动结果只能为0，任何成功都是从一步步实
践中走过来的，行动是成功的第一步！行动源于对自己的自
信，对工作的专注。一旦你觉得可以了那就开始行动吧！行
动是不需要理由的！唯一的理由是你准备好了吗？行动需要
勇气和魄力行动没有失败行动就是成功！现在成功学中有一
句最重要的话叫“心动”不如“行动”做人做事情最重要的
忌讳就是“理论上的巨人行动上的矮子”，口头理论再好，
如果只是坐而论道，光说不练，永远也产生不了任何效果，
因此目标有了，方向明了，心态好了，能力足了，就要立即
行动，去开启个人的成功之路。

谋事在人，成事在天。什么事，我们都只要做，就会有结果，
做了才是王道！只有行动才能出结果，“坐而言，不如起而
行。”结果来自行动。虽然行动不一定有结果，但不行动一
定是没结果的。无论你如何思考，无论你思考了什么，也不
论你思考的水平有多高，都不能通过思考获得结果，结果永



远只能从行动中获得。执行是最基本、最本质的东西，想要
结果，先要行动。坐着不动，永远也赚不到钱。

高效执行，没有借口就是我们的执行力的一个表现，提高我
们的个人执行力，要从几个方面入手：

1、自动自法。在工作中不能等、要、靠，一定要主动出击。

2、注重细节。想做大事的人很多，而愿意把小事做得完美的
人却很少，细节往往决定成败。

3、为人诚信，敢于负责。做事首先学会做人。

4、注重分析问题，提高应变能力。

5、对工作投入，全力以赴。

6、有团队精神。

执行就是要结果，一个差的结果也比没有结果强，0。1永远
大于0。不要盲目的追求完美，先要行动，用行动来修正我们
的结果，让它尽量完美。不要犹豫，立即行动，速度制胜！
行动就会有收获，行动就会有结果，但快速的行动，更能保
证我们得到想要的结果“先开枪，后瞄准”不要当瞄准后，
而错过了射击的目标。

给我读后感篇九

读了《请给我结果》这本书，令我震憾不已!书中讲到的思想、
理念和标准，确实值得我们每人深思。我们每天忙碌的工作
着，很少去思考自己所做的事情是否真正有意义、有效率，
很少去探究是在完成任务还是做结果,”请给我结果!”，听
起来像是企业或者老板蛮横无理的要求,其实包含了很多值得
我们思考的东西，这也是我们个人发展中不可避免的，而且



必须要去思考的问题。书里给了很多的例子，但是我觉得我
们从自己的角度出发或许才能更好的理解书里要告诉我们的
意思，并帮助我们成长。

首先是心态，我觉得“做一个负责任的人”才是这本书的真
正开始。因为我们首先要对自己负责，明白我们的工作不是
为了别人，是为了自己。一个都不能对自己负责的人，当然
不能指望他/她还能对其他人或事负责。我们今天所做的一切
都会在明天得到回报，得到的经验和知识在某天就会帮助到
自己。

“请给我结果”看似简单的一句话，在书中却是要告诉我们
的是当我们遇到问题的时候的思考方式以及行动方法----完
成同样的一个“任务”可以用很多不同的方法，在我们每天
的工作以及生活中遇到形形色色的“任务”的时候，努力去
思考更快达成目标的方法，并且实施它，养成这样的思考问
题的方法，让我们在有效的时间内更快更好的完成“任务”，
让我们有更多的时间可以去做更多的事情，体现个人价值。

“请给我结果”看似简单的一句话，就象老婆在告诉我“请
给我苹果”一样简单。某天，老婆躺在沙发上看电视，突然
大喊“老公，我要吃苹果”。

我马上从电脑前爬起来去拿苹果，这个马上的意思当然是立
刻、立即，最好是老婆话音刚落。苹果就出现在她眼前，而
不是地球马上就要爆炸了，却还有一百亿年的那个马上。

当然，苹果是要洗好的。

可是如果你只是洗好了苹果......

苹果是要削皮的。如果只是了削皮，判五年!不怕苦不怕累，
就怕长官不满意啊!



只是削皮?难道要她啃苹果?破坏她的形象吗?

所以，其实任务的需求很简单的，真的很简单。如果你觉得
复杂，那是因为你没有为人民服务的精神，没有深层次的领
会领导的意思。以前有人说，她可以用脚泡牛奶，我很好奇，
然后她告诉我，她一边勾勾脚指头一边说“老公，我要喝牛
奶”。我内牛满面啊。

思考的方法区分开了普通员工和优秀员工，普通朋友和好朋
友，普通老公/老婆和好老公/老婆(-_-!)。相信只有养成这
种思考方法的人才能得到更多更好的发展机会，体现自己的
价值。因为只有这样我们才不是一个可以被随便替换的人，
不是一个被随便推来推去盲目而毫无价值的箱子。

善于思考，应该就是这本书要告诉我们主要意思。

给我读后感篇十

通过书名就可以看出本书重在讲结果，请给我结果，不管过
程多么曲折、困难，只有有结果才是成功，没有结果一切都
等于零。《请给我结果》这本书阐述了为什么，如何做。

本书通过讲解结果导向论，引出职工如何正确对待公司给我
们的任务职责，不应该推卸、逃避责任，要有担当，正确面
对问题，全面考虑，屡败屡战，取得一个尽如人意或对公司
有益的结果。

当我们承担起我们的责任，面对面前的问题，我们应该如何
去做，怎么才能得到最好的结果呢？结果完全掌握在自己手
中，不能抱有完任务的心态，要有结果心态，不是想要而是
一定要！结果心态有了，你就会想领导之所想，做领导之所
想，努力去做，做的过程中会出现各种挫折，也可能碰到失
败，我们要吸取教训，所有的挫折失败都是我们获得成功的
学费。要成功就要先拥抱失败。



走向成功的过程需要我们做什么呢？想和做。这里书中强调
了做的重要性，也就是行动。行动决定结果，想了100种方法
不如去实践一种方法；行动才能出结果，想的方法再天花乱
坠，也看不到结果；立即行动，速度第一。书中讲了很多实
例证明了行动的重要性。

我们应该如何行动？行动时，重点只有一个。就是为了最好
的结果：行动时不能给自己太多的借口，永远做重要而不紧
急的事！

书本再往后就是如何建立一个强大的中层，让领导认清自己
和职工的职责，使员工做一个有自主意识，能独立完成任务
的员工，应该教员工如何做事！

作为一个职工，我们应该把公司当成一个家，努力做事，把
事做好。归根结底，我们是在为自己做事，我们做好了，领
导都看在眼里，什么都会有的！


