
市场营销自我鉴定 市场营销实习自我鉴定
(优质5篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？下面是小编为大
家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需
要的朋友。

市场营销自我鉴定篇一

我是一名学习市场营销专业的届毕业生，在今年xx月xx日很
有幸被xx啤酒集团录用，成为一名实习业务员，经过培训合
格后，我进入了xx啤酒销售总公司；于是我被派往xx的xx销
售分公司，我从基层的访销员，实习业务员做起，时至今日
已有三个月了。

在这段时间里，我不仅学到了很多在书本中学不到的营销知
识，也让我个人更加的成熟和坚强；在实习工作中，当我遇
到工作中的.困难时，曾夜不能寐的思考解决方法，因为我始
终相信方法总比困难多；在具体的市场上，曾受到无数次的
拒绝和嘲讽，有多少次在深夜里独自一个人哭泣，有多少次
已经决定卷铺盖离开；可是第二天又早早的投入到了新的工
作当中，因为我始终相信：生命在于坚持，我可以接受失败，
但我却拒绝放弃！

时止今天，我的实习期已经结束了，在这三个月当中，我付
出了很多的辛劳，同时也收获了硕果；由于我在这段时间里
表现出色，已成为xx集团公司的一名正式销售人员，享受国
家统筹及优厚的薪酬待遇。

市场营销自我鉴定篇二



我是一名学习市场营销专业的的毕业生，在今年2月25日很有
幸被金星啤酒团体录用，成为一名实习业务员，经过培训合
格后，我进进了河南金星啤酒销售总公司；于是我被派往豫
东的太康销售分公司，我从基层的访销员，实习业务员做起，
时至本日已有三个月了。

在这段时间里，我不仅学到了很多在书本中学不到的营销知
识，也让我个人更加的成熟和坚强；在实习工作中，当我碰
到工作中的困难时，曾夜不能寐的思考解决方法，由于我始
终相信方法总比困难多；在具体的市场上，曾受到无数次的
拒尽和嘲讽，有多少次在深夜里独自一个人哭泣，有多少次
已经决定卷展盖离开；可是第二天又早早的投进到了新的工
作当中，由于我始终相信：生命在于坚持，我可以接受失败，
但我却拒尽放弃！就这样，一个月，两个月过往了，我坚持
了下来；如今的我已经变的老练和成熟了，在工作中积极向
上，善于发现题目，并及时的解决，曾多次受到主管经理和
副总的表扬；在具体的市场上，能很好的处理同客户的关系，
同时维护好同终真个客情关系，从而让我感受到了营销给我
带来的乐趣！首先，我先容一下所在市场的基本情况，我所
在的太康市场是豫东深度分销的楷模，实行的.是大客户与小
客户相结合的乡镇代理体制，除了县城的几位大客户外，在
每一个乡镇设一个一级经销商，是完全的市场精耕。

其次，我很有幸能够参加啤酒大战，感受啤酒营销，在我们
区域市场的主要竞争对手是流通领域的维雪啤酒，餐饮渠道
的雪花啤酒，当然了还有其他品牌的啤酒，如青岛啤酒，燕
京啤酒等等。在3月和4月份是啤酒竞争最为激烈的时间，由
于都在抢占市场；我们金星也组织了大规模的展货活动，比
如把金星旗下的新一代，小麦啤酒等进行大的促销，并迅速
的占领了上风市场，赢得了主动！在抢占市场的时刻，在流
通领域里展货时，作为总公司的主打产品金星新一代的促销
政策是10带2加1。8升的大豆油，展示两个月，27元/箱；维
雪20带3，元/箱；雪花10带2，28元/箱；竞争是相当的激烈。
在县城的每一个终端店都是必争之地，各个厂家都在抢，真



是一场没有硝烟的战争！在餐饮领域的竞争，更是在比拼实
力，都在买店，你出3000，我出5000，经过较量我们金星买
断了大部分饭店，但也付出了沉重的代价，花费了将近200万
买店费！时止今天，我的实习期已经结束了，在这三个月当
中，我付出了很多的辛劳，同时也收获了硕果；由于我在这
段时间里表现出色，已成为团体公司的一名正式销售职员，
享受国家统筹及优厚的薪酬待遇。

最后，感谢我的母校——河南贸易高等专科学校，一直以来
对我的培养，感谢市场营销系全体老师传授给我的营销知识，
感谢三年以来教育过我的所有老师！学生在此向你们敬礼了，
你们辛劳了！感谢当初录用我的团体人力资源总部的段部长
和唐部长，同时再次感谢营销部长唐文广先生对我营销知识
的指导和教诲！感谢销售总公司张占波副总对我的关心，感
谢主管孙经理对我的培养，感谢太康销售分公司我的同事们
一直以来对我的关照，再次向你们致谢！

市场营销自我鉴定篇三

本人自进入本公司工作以来，在各位同事的关怀帮助下，通
过个人的努力和工作相关经验的积累，知识不断拓宽，业务
工作能力取得了极大进步。

通过短暂的实习，我首先熟悉了当代分工明确、高效率的办
公，参与了一些具体的工作，学会了一些具体的工作方法，
熟悉了各种办公自动化用具的操作。基本达到了假期社会实
践的目的。在实习报告的最后，我感谢谢八方环球（中国上
海）提供给我的实习机会，八方环球的同事们所具备的优秀
学问、人品值得我认真学习。在今后的学习生活中，我将认
真学习专业科目，同时增强自己的工作能力，做到德智体全
面发展。

关于实习的收获主要有以下几个方面。一是通过直接参与企
业的运作过程，学到了实践知识，同时进一步加深了对理论



知识的理解，使理论与实践知识都有所提高，圆满地完成了
本科教学的实践任务。二是提高了实际工作能力，为就业和
将来的工作取得了一些宝贵的实践经验。三是我在实习单位
受到领导的认可并促成就业。四是为我的毕业论文设计积累
了大量的素材和资料。

同时也让我明白了许多的人生道理，看清了许多的社会现实。
在当今社会，能力并不是最重要的。首先要在社会立足必须
拥有强大的人际交圈，雄厚的资金和一个好的项目，最后才
是个人的能力。懂得了失意时不要气馁，得意时不要忘形。
在市场营销工作当中，失败者总是找理由借口，成功者找方
式方法。做销售的时候，心态远比能力重要，积极乐观的心
态，自信的心态，包容的心态和平常的心态可以助你走向成
功。

市场营销实习简历模板

市场营销实习求职简历模板

市场营销实习简历表

实习护士实习自我鉴定

市场营销自我鉴定篇四

高速发展的机械设备需要新型营销人才，需要具有创新意识、
专业知识和富有团队作业能力的房地产市场营销新人。四年
的市场营销专业知识学习和丰富的机械设备兼职实践经历，
使我对机械设备营销职业的兴趣和技能方面获益匪浅。我从
坎坷曲折中一步步走过，脱离了幼稚、浮躁和不切实际，心
理咨询上更加成熟、坚定，专业功底更加扎实。

专业：掌握了大量营销专业理论和机械设备营销技能，同时
使计算机应用水平、英语水平、社交能力有了很大程度的提



高。

素质：吃苦耐劳，工作积极主动，能够独立工作、独立思考，
勤奋诚实，具备团队协作精神，身体健康、精力充沛，可适
应高强度工作。

四年的大学学习和一年有余的机械设备公司营销岗位见习工
作磨练，培养了我良好的工作作风和团队意识，比如多角度
了解和觉察客户的购买需求，全方位进行房产客户服务工作，
埋头苦干的求实精神以及随机应变的推销能力等。相信在今
后的工作中，我会紧密配合公司销售需要，任劳任怨的工作，
成为一名称职的.机械设备营销能手。

我的生活准则是：认认真真做人，踏踏实实工作。我的最大
特点是：勇于精神。朝夕耕耘，图春华秋实；十年寒窗，求
学有所用。相信在贵司的培养和自我的奋斗下，我定会胜任
本职工作。

市场营销自我鉴定篇五

高速发展的机械设备需要新型营销人才，需要具有创新意识、
专业知识和富有团队作业能力的房地产市场营销新人。四年
的市场营销专业知识学习和丰富的机械设备兼职实践经历，
使我对机械设备营销职业的兴趣和技能方面获益匪浅。我从
坎坷曲折中一步步走过，脱离了幼稚、浮躁和不切实际，心
理咨询上更加成熟、坚定，专业功底更加扎实。

专业：掌握了大量营销专业理论和机械设备营销技能，同时
使计算机应用水平、英语水平、社交能力有了很大程度的提
高。

素质：吃苦耐劳，工作积极主动，能够独立工作、独立思考，
勤奋诚实，具备团队协作精神，身体健康、精力充沛，可适
应高强度工作。



四年的大学学习和一年有余的机械设备公司营销岗位见习工
作磨练，培养了我良好的工作作风和团队意识，比如多角度
了解和觉察客户的购买需求，全方位进行房产客户服务工作，
埋头苦干的求实精神以及随机应变的推销能力等。相信在今
后的工作中，我会紧密配合公司销售需要，任劳任怨的工作，
成为一名称职的`机械设备营销能手。

我的生活准则是：认认真真做人，踏踏实实工作。我的最大
特点是：勇于拼搏，吃苦耐劳，不怕困难。在实际工作中，
更重要的是牢固树立了强烈的事业心、高度的责任感和团队
精神。朝夕耕耘，图春华秋实；十年寒窗，求学有所用。相
信在贵司的培养和自我的奋斗下，我定会胜任本职工作。

市场营销


