
最新感恩回馈活动方案(通用5篇)
为了确保我们的努力取得实效，就不得不需要事先制定方案，
方案是书面计划，具有内容条理清楚、步骤清晰的特点。写
方案的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？下面
是小编帮大家整理的方案范文，仅供参考，大家一起来看看
吧。

感恩回馈活动方案篇一

感恩回馈20xx年一直关照我们的顾客朋友，增加美容院知名
度，并利用促销活动吸引消费者。

20xx年11月20日~11月24日

美容院新老顾客

活动方案一

感恩活动价。从11月20日至27日是美容院“感恩超级会员
节”。活动期间，每天早上10点开始，每一个整点美容院现
场所有顾客都可以参与抽奖，均有机会可以获得美容院感恩
会员免费试用项目。或者有机会赢取产品、代金券等精彩好
礼。

活动方案二

金秋温暖礼包。活动期间，每天进店的前50名顾客，凡购物
达到300元，可凭小票在前台领取一份感恩节大礼包。

活动方案三

感恩有你。感恩节期间，每天美容院有都有会有不同的主题
活动，比如家庭护肤小课堂，感恩下午茶，11月生日party等。



将每一个感恩时刻记录在胶卷中，同时也可以由顾客评选出
最温馨、感动的时刻主题照片。

活动方案四

非会员消费者，凡是购买200元，可享受全场9折项目优
惠。300元可享受全场项目8.5折优惠，500元可享受7折优惠，
1000元消费者可享受4折优惠。1000元以上除了享受4折以上
优惠，还可以获得2017特别会员卡和精美礼物一份。

活动方案五

转发有礼，如果在感恩节活动期间，你将美容院感恩节活动
相关的微博和微信进行转发，只要截止到活动结束时间，转
发数量达到了5个，在感恩节当天这些顾客将可以获得由美容
院提供的精美礼品一份，而这份名单将在感恩节活动前进行
公布。

活动方案六

大礼等你拿，凡是在活动期间20xx年11月20-24日之间来店的
顾客，只要办卡顾客，充值800块送300块、冲1000块送500块、
冲3000块送1000块凡是充值5000以上者送人民币2000，外送
价值3999元美容院精美保湿套盒一件。

感恩回馈活动方案篇二

二、活动主题：老客户回馈活动。主要面向财富大厦项目已
来电来访老客户、包括品鉴鸡尾酒和礼品馈赠、幸运抽奖。

三、活动目的：

1、通过主题沙龙的形式将意向客户聚集在一起、一方面增加
现场人气、另一方面通过现场促销政策促成客户成交。



2、将顶级鸡尾酒的品鉴结合到财富大厦、给客户留下高端品
质生活的深刻印象、提升客群对财富大厦的信心和好评。

四、前期准备

1、老客户邀约。6月23日起、由置业顾问邀请来电来访老客
户参加鸡尾酒品鉴活动。要求客户活动前到售楼中心领取邀
请函、或活动当天联系置业顾问、由置业顾问交付。

说辞：某某先生/女士、我是财富大厦的置业顾问某某某。财
富大厦将于本周六下午1点举办老客户回馈活动、现场有鸡尾
酒品鉴和幸运大抽奖、到场就有精美礼品相送、现场签约还
有幸运大抽奖。邀请函我帮您留好啦、您周六上午一定要来
呀。

如果客户有驾车无法喝酒的疑虑、则说明现场有无酒精鸡尾
酒、其次可以醒酒后再开车。

2、宣传推广。

报广：6.26日（周四）在今日文登整版版加以宣传、加大财
富大厦活动的曝光率。

3、嘉宾邀请。甲方可邀请合作伙伴等参加酒会。邀请媒体参
加酒会、如今日文登、文登电视台。

五、案场布置及物料

1前台改造为吧台、摆放高脚椅。

2抽奖区设置“财富大转盘”、增加活动趣味性。

3案场原本只有4张会客桌、建议增加6张（其中4张桌子用于
谈客、设4椅、剩余2张圆桌设6椅）、再加上高脚椅3张、活
动当天容客量可达39人（不计谈客区、图片仅作示意）



4调酒师以专业形象现身、将给客户留下好印象。

5前台酒杯的摆放。

6冷餐区点心水果摆放。

感恩回馈活动方案篇三

“倾情答谢新老顾客，16西餐厅感恩月优惠活动大酬宾”

20xx年11月16日至20xx年11月16日

16西餐厅

1、感恩节“感恩月优惠”促销活动

16西餐厅为了答谢广大新老顾客对本店的支持，特将11月定
为16西餐厅的感恩月，并推出如下的菜品优惠活动：

（1)在本月(11月）每天（1日至30日）中午11：00至13：00
推出100元左右商务餐，各类西式炒饭及沙拉奉送，营养搭配
合理，美味可口。同时大厅将每天推出4到5款特价菜成本销
售。

（2）为了将感恩节节日气氛做到浓厚，16西餐厅对生日聚会
与结婚纪念日等特殊意义的日子进行了精心设计，过生日者
将可以参与现场制作生日蛋糕并获赠此款蛋糕，乐手演奏及
烛光晚餐、鲜花等都可以提前预定，让您的用餐充满浪漫与
惊喜！

（3)在感恩节当天(11月16日）推出特价感恩节晚宴套餐，在
当晚7时至10时30分每位人民币588元包括一杯博若莱酒或气
泡苹果酒（美国人凭护照可享受8折优惠）。



2、感恩节当天游戏活动

（1）蔓越桔竞赛，

蔓越桔竞赛是把一个装有蔓越桔的大碗放在地上，4-10名竞
赛者围坐在周围，每人发给针线一份。比赛一开始，参与者
先穿针线，然后把蔓越桔一个个串起来，3分钟一到；谁串得
最长，谁就得奖。至于串得最慢的人，将会收到一个特别的
最差奖。

（2）玉米游戏

游戏时，把五个玉米藏在餐厅的某个地方，由大家分头去找，
找到玉米的五个人参加比赛，其他人在一旁观看。比赛开始，
五个人就迅速把玉米粒剥在一个碗里，谁先剥完谁得奖，然
后由没有参加比赛的人围在碗旁边猜里面有多少玉米粒，猜
得数量最接近的奖给一大包玉米花。

（3）南瓜赛跑

比赛者用一把小勺推着南瓜跑，规则是绝对不能用手碰南瓜，
先到终点者获奖。比赛用的勺子越小，游戏就越有意思。

1、策划部

全面负责此次“感恩月优惠”活动的筹备、执行和监督，设
计宣传单；

2、客服部

编写手机短信内容，并将要发送短信的顾客号码统计后交策
划部；

3、营业部



进行电话、短信宣传，接受顾客预定感恩节当天的感恩节晚
宴台位；

4、保安部

安排人手，负责对此次活动各类装饰物品的监管保护工作，
直至活动结束到物品回收入库。

5、餐厅全体员工

餐厅所有人员加强对外宣传餐厅举办的此次感恩节“感恩月
优惠”活动；感恩节当天任何部门任何人取消休假。

1、宣传单印刷：5000份（夹报派发）；

2、发送手机短信告之顾客“感恩月优惠”活动；

3、餐厅门前广告横幅和广告牌宣传。

感恩回馈活动方案篇四

“百善孝为先”，“孝道”历来是中国传统伦理道理的最基
本的内容，也是中国传统美德中做人教育的核心内容之一。
通过这次班会使同学们明白父母的养育之恩、舐犊之情，懂
得感恩、回报，主动承担起对父母应尽的责任，为整个中学
阶段乃至人的一生打下良好的'基础。

七年级（2）班教室。

七年级（2）班全体同学、班主任。

1、全班动员，使的每位同学都能积极投入这一活动，献计献
策。



2、布置教室、黑板。

3、分别准备自己和父母的照片。

（一）情感导入

同学们，给大家看一张照片，大家可以看到照片上的一个小
孩子，看她可爱吗？小孩子一天天长大了，这期间他的父母
付出了他们全部的爱，10多年过去了，孩子长大了。你们知
道他是谁吗？这个小孩就是我。可是我记得在我几岁的时候，
经常和父母吵架，而且特别苦恼，觉得他们不理解我、不爱
我。就是现在，我还偶尔和父母发生小摩擦，同学们不知道
你们现在有没有我当时的感觉：好像和父母的距离越来越远
了，不再那么亲密了。就这个话题，今天我们举行“学会感
恩，与爱同行”主题班会活动。

（二）感恩父母

大家感觉好像我们现在与父母的矛盾越来越多了，那么，你
与父母发生了哪些不愉快的事？请举手发言：

学生可能会举例：

1、自己因为压岁钱与妈妈争吵。

2、因屋子乱而与父母闹矛盾。

3、回家看电视与父母闹矛盾。

4、与父母发生矛盾而被打。

（三）配乐朗诵：《孩子，我为什么打你》文章节选

（四）伟大的母爱：世界上最爱舟舟的人走了



许多人都知道舟舟，他是中国著名指挥家。然而，人们不知
道的是，舟舟的妈妈身患癌症十二年，支撑她活下去的唯一
理由是，她必须用舟舟能够理解的方式告诉他：“死亡并非
遗弃，爱永远不会离开。”

对比舟舟，我们每个人都是非常幸福的。无论我们是调皮捣
蛋还是不太听话，身体是健康还是残疾，对于父母来说，我
们都是他们的唯一，打与不打都是爱，你们可懂得？而我们
是不是因为习惯了父母每天的精心照料、关心呵护，所以对
父母给我们的爱已经漠然了呢？父母在我们心中到底有多少
分量呢？让我们一起做一个心理实验。

（五）心理实验

学生拿出准备好的纸片，让学生写出生命中5样最珍爱的人、
事或物，其中必须包含“我”、“父母”两项。

实验开始，依次划去珍爱的。

好，心理实验到此结束，请大家回到现实中来。请看，窗外
阳光明媚，鸟语花香，生活美好安宁，你们没有失去父母。
看着同学们做出的痛苦选择，虽然是一种假设，但可以看出
大家心中已经有了爸爸妈妈的位置，甚至超过了自己的分量。

做了这个残忍的实验，你们的感受一定很深，请各位谈一谈
刚才的真实感受。

（六）唱《感恩的心》

感恩是个永恒的话题，也是永不过时的话题！我们应该学会
珍惜我们眼前的幸福，学会对我们的父母老师感恩，每个人
都应该有一颗知恩感恩的心，学会感恩，使这个社会更加和
谐。“学会感恩，与爱同行”主题班会到此结束。



感恩回馈活动方案篇五

达旗购物中心将迎来20xx年感恩节，也将迎来本商场第二个
感恩日。两年来，本商场心怀感恩，一直以最真诚的活动回
报广大顾客。值此感恩节到来之际，本商场将进一步加大活
动力度，送上6天大感恩精彩促销活动，以此感谢达旗人民对
本商场的支持和鼓励，并为广大顾客准备了精美的感恩卡等
礼品：为父亲、母亲、妻子、丈夫、孩子、朋友等献上一份
感恩的心！

11月xx日-11月xx日

9：00—6：00

全球感恩节，本场感恩日

两年情，6天大感恩，6天感恩日，6天感恩价，6天感恩礼：：
活动一：6万卡，感恩大放送，3人即有1人中感恩卡11月22
日—28日期间，本商场准备了价值6万元的感恩大礼——感恩
卡，凡顾客在本商场现金累计购物满166元，部分商品满1166
元，如（大家电、电脑、）即可抽取感恩卡一张，可中得66
元的感恩卡一张或精美感恩礼一份（商场？商品：任选一
件），百分百中奖。满166元参加活动的商品与满1166元参加
活动的商品，不相互累计赠卡。

感恩卡领取地点：购物中心二楼电梯口

活动二：6天大感恩，全场名品5折起

活动期间商场二楼纷纷推出名品打折让利活动，同时为顾客
献上感恩大礼：

商场内衣区：各品牌两年大感恩，天天有惊喜，一次的选择、
一生的眷恋。多姿多彩文胸8折；雅安莉娜、帕丝柔珠文胸全



场8折，并有礼品赠送。

商场名足鞋城区：啄木鸟男鞋5折；金盾男鞋7折；巨康6.5折；
超日、帅克龙运动鞋7折；皮博名匠7.5折；伊莎贝娜7.5折；
千喜缘8折。

商场儿童天地：玩具全场7-8折；猫和老鼠品牌童装部分商
品5折；婴儿用品全场7折；贝恩宝、英氏等品牌童装7.5折。

商场皮装走廊、皮草城：全场8折。感恩大回馈，购物送豪礼。

女装服饰旗舰广场：圣歌瑶全场6.5折；爽王女裤7折；卓影
女装全场8折；野狼牛仔全场8折；极美度新款女装8.5折，部
分商品折上加折；山水雨稞10元起价，全场特卖；艺元素全
场跳楼大甩卖，折上加折。

男装感恩大回馈——帝牌、周织金鹰露斯卡全场8折，并有豪
礼赠送；狮龙共舞全场7折，红蜻蜓全场7.5折，华尔斯顿7折；
傲哥男装、法国法兰尼澳男装开业6.5折感恩有特价。

棉衣类：羊老大品牌棉衣购买即有赠送。购任一件羊老大品
牌棉衣即送价值28元羊老大品牌袜子一双；购满300元赠送价
值58元羊老大工艺品小羊1只；购满1000元赠送价值280元羊
老大工艺品大羊1只。

工艺品类：欧美时尚画廊开业大酬宾，全场画品一律最低价；
天使丝蒂奇十字绣购满48元即有礼品赠送（二楼东北角），
蒙娜丽莎十字绣优惠酬宾。

大型皮装特卖会，全场超低折扣，3-5折

10元剪角当钱花，消费满100元抵用一张，可累计使用。


