
校园超市促销活动策划方案(大全5篇)
无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。方案的制定需要考虑各种因素，包
括资源的利用、时间的安排以及风险的评估等，以确保问题
能够得到有效解决。接下来小编就给大家介绍一下方案应该
怎么去写，我们一起来了解一下吧。

校园超市促销活动策划方案篇一

（1）活动期间超市部分商品优惠出售，同时部分商品采取买
三赠一，买五赠一的优惠。例：凡一次性购买五袋方便面者，
即可获得火腿肠或者榨菜，让消费者的伙食不再单调。

（2）与生产厂家协商，采取买一赠一的销售方式，对部分商
品进行促销（例如买洗发水送护发素等），这样生产厂家既
可以增加知名度，超市也可以在促销中吸引消费者，增加消
费者对超市的认可度和关注。

（3）快乐竞答：凡购买参加活动的顾客，可有机会参加有奖
竞猜活动。活动主办方在活动前准备好问题，内容涉及娱乐、
时政等多方面。参加竞猜的顾客在题库中任意挑选一道题目，
答对者有机会得到精美小礼物一份。

（4）有福同享：在上一环节答对题目的顾客可选择另一名顾
客同时进行下一环节，如能再次获胜，两人同时得到一份精
美礼品。

（5）活动意义：此次促销活动主要通过丰富多彩的活动组织，
从而吸引顾客与顾客简建立信任度，消费者将更倾向于去家
乐超市购买商品。

活动二：推行会员制



（1）活动目的：由于家乐超市之前已经推出会员卡制度，所
以对于已经拥有会员卡的消费者的优惠幅度将会更大。同时
推出一项新业务，消费者可以预存消费金额，通过消费者预
存消费额赠送一定金额的方法吸引顾客，让顾客感受
的“加”的温暖与实惠，从而提升超市的顾客回头率，提高
超市收入。

（2）对于没有办理会员卡的顾客，在活动期间可以优惠办理。

一次性消费300元，可办理会员卡一张，每人限办一张。持会
员卡在超市购物，可享受店内xx些商品购物折扣优惠，并获
得相应积点，优惠幅度详见店内各品牌明示（特价、特卖商
品除外）。积点可反礼、不定期满额赠礼。

使用须知

1.本卡是您尊贵身份的.象征；

2.本卡可充值消费；

3.凭此卡在家乐超市消费可享受会员价优惠；

4.结转前请出示此卡，享受专属会员价；

5.持卡可享受超市为会员准备的一切会员礼遇；

6.此卡只限本超市使用；

7.此卡不挂失、不兑现、请妥善保管；8本超市保留此卡在法
律允许范围内的一切解释权！

校园超市促销活动策划方案篇二

随着生活水平的提高，牛奶已经成为人们生活中不可或缺的



营养食品之一。对我们的健康起着重要的作用。中国市场上
已有“蒙牛”“伊利”“光明”三分天下，其中这三种的销
售总量之和占市场上总销售量的80%，而蒙牛更是占到总量
的30%，居“榜首”地位。

蒙牛为了回馈广大消费者以及树立和维持蒙牛的企业形象。
做了本次促销活动来增强蒙牛的知名度。

二、活动对象

此次活动促销针对广大消费者。

三、活动主题

蒙牛送健康，周末总动员!

四、活动方式

1.本次活动是以蒙牛与超市联合促销为主。

2.凡是同时购买蒙牛特仑苏、蒙牛真果粒以及蒙牛未来星就
可获得一张参加游戏活动的入场券。

3.游戏对象以母子或母女的形式参加活动，儿童年龄须
在5-10岁之间。(如果又不想参加或不在游戏对象范围内可转
换成一张该超市面值50元的购物券，可在指定超市内使用。)

五、游戏

1.游戏主题

搬牛奶，拿大奖!

2.游戏规则



a.各位妈妈可以带上自己的孩子参加活动。

b.妈妈可以背上自己的孩子提上篮子以最快的速度跑到指定
的地点，将不同种类的蒙牛散装牛奶装到自己的篮子里，然
后快速往回跑，放下孩子和手上的篮子，每个孩子把不同种
类的蒙牛散装牛奶进行分类，然后再从复前面的动作直到把
所有的牛奶搬走和分类完毕。时间短则优先。

c.每组有十对母子或母女，同时进行竞赛。

3.游戏奖项

第一名可获得300元奖金

高钙奶一箱

第二名可获得150元奖金

高钙奶一箱

第三名可获得100元奖金

纯牛奶一箱

其余有参加的消费者皆可获得一箱纯牛奶

六、活动时间和地点

时间

地点

各大超市前

七、前期准备



1.在各大超市前进行促销宣传，张贴促销广告为促销活动做
尽量的宣传，以备促销活动顺利进行。

2.在各大超市前安排：3名促销员、3名活动安排员、3名维护
次序员、3名搬运工。

校园超市促销活动策划方案篇三

一、活动背景：

xx节过后，“xx”节将是我们面对的第二个销售旺季，在此期间，
“xx”长假，客流增加，需求旺盛，为了更好的抓住这一契机，
特推出本次特别企划活动，本次促销活动将通过一定的低价
敏感商品及应季商品的促销，拉动周遍顾客群，稳固周遍顾
客群，从而树立好当家的形象。

二、活动主题：

家的感觉，价的乐趣

三、活动时间：

x月x日—x月x日

四、活动目的：

让顾客朋友们度过一个轻松、休闲、娱乐、省钱的假期，享
受一家人购物的幸福快乐，从而促进假日消费，提高卖场的
销售额。

五、活动地点：

店内促??



店外联系日化类、奶制品等厂家做场外促销，最好联系一家
做场外大型促销（演出）等活动。

六、促销的形式：

买赠、现场试吃、抽奖等。

七、活动内容：

1、“xx”，我想要的五元、一元商品集中营，组成商品商品特卖区
（小食品、小百货、日化类等），做封面。

3、凡一次性购物满xx元以上的顾客朋友，凭电脑小票，可参
加幸运抽奖活动，xx元xx次，买的多机会多，中奖的机会就越
多，以此类推小票不累计，最多不超3次（外场专柜、家电不
参与此项活动）。可幸运获得以下丰厚奖品：（见奖品设
置：）

一等奖：价值xx元礼品一份（总计x份）

二等奖：价值xx元礼品一份（x份）

三等奖：价值xx元礼品一份（x份）

四等奖：价值xx元礼品一份（x份）

五等奖：价值x元礼品一份（x份）

注：1、当日现场抽取奖品，购物小票不予累计（多买多重）。

2、店内所有员工一律不允许参加此次活动。

八、促销品的选项（共计x个单品）



生鲜类：促销品项x个（惊爆价商品要求x个）

惊爆价蔬菜每天x个单品

校园超市促销活动策划方案篇四

十一狂欢豪礼派送全天不停

十一交好运大礼奖不停

新的带回家，满意传万家

十一期间购物满500元的顾客，均可参加店内抽奖，中奖
率100%

颗颗甜心糖，粒粒**情，国庆当日光临**店的顾客均可免费
品尝甜心糖，感受**真情!

您购物我付车费：国庆期间购物满500元的顾客可凭当日车票
报销车费。(10元以内)

十一本店大酬宾购买任一单品均送纯棉袜子一双，买一送一，
多买多送!

十一大清仓献给劳动者的爱

更多

校园超市促销活动策划方案篇五

xx年x月x日—xx年x月26日

共七天(20日—26日大年夜)



二.活动主题

千僖迎新，半价返还

三.活动内容

(一)主要活动：千僖迎新半价返还

2.单张购物小票最高返还金额不超过5000元;

5.购物券必须在2月15日之前消费，逾期无效;

6.家电、电讯等商品除外(商场海报明示);

(二)可行性：七天中抽取一天100%返还，相当于全场8.6
折;50%返还，相当于全场9.3折。加上使用消费兑换券用于再
消费，因此事实上实际的成本很低。

(三)辅助活动

1.男女装特卖场;

2.儿童商场购物送图书;

3.厂方促销活动。

四、活动推广

1.报纸广告：

2.电台广告：

3.现场横幅

4.现场彩灯



五、费用预算

(略)


