
区域方案划分规范 区域活动方案(优秀8
篇)

为保证事情或工作高起点、高质量、高水平开展，常常需要
提前准备一份具体、详细、针对性强的方案，方案是书面计
划，是具体行动实施办法细则，步骤等。我们应该重视方案
的制定和执行，不断提升方案制定的能力和水平，以更好地
应对未来的挑战和机遇。以下是小编给大家介绍的方案范文
的相关内容，希望对大家有所帮助。

区域方案划分规范篇一

目的：

按贝壳的颜色排序，复习10以内的数字，比较数的大小，学
习数的组成。

准备：

贝壳若干(其中凸出的一面分别涂上红、黄、绿色，凹的一面
分别写上1～10的数字)。

玩法：

1.按贝壳的颜色排序，如一个红贝壳，一个黄贝壳，一个红
贝壳，一个黄贝壳……

2.按数序排列贝壳。

3.比大小。两个幼儿同时翻出一个贝壳，比比谁的数字大，
大的可以吃掉小的，最后比比谁赢得多。

4.撒贝壳，练习数的组成。看看正面朝上的有几个，反面朝



上的有几个，然后说出几可以分成几和几，几和几合起来是
几。

5.将贝壳拼成各种图案，并说出结果。如：“我用7个贝壳拼
了一朵花。”

区域方案划分规范篇二

1、体验装饰的快乐并对美术活动产生浓厚的兴趣。

2、观察感受帽子美丽的`图案与色彩，并进行大胆装饰。

1、收集展示有特色的帽子

2、空白的帽子底图每人各一张

3、手偶：米奇（头上带顶帽子）

4、颜料、棉签、小毛巾（湿的）每桌一份

一、出示手偶，导入主题

导入语：

（1）“小朋友看看米奇头上带的是什么？漂亮吗？”

（2）“那里还有很多帽子，你最喜欢哪一个？”

二、欣赏帽子，激发装饰帽子的兴趣

1、引导语：

（1）你为什么喜欢这顶帽子？

（2）上面有什么图案？



（3）它的颜色怎样样？

重点：有意识地引导幼儿观察帽子的样式、色彩及图案，为
下面装饰帽子打下基础。

2、出示空白的帽子底图

引导语：

（1）小朋友把它装饰一下这顶帽子好吗？

（2）我们看看这顶帽子好看吗？为什么？

三、展示作品进行正面评价

1、将幼儿建构的作品摆上展示台，供幼儿自由观赏。

2、重点评价：建构武器的功能和色彩，以及适当评价它的稳
固性。

区域方案划分规范篇三

1、通过社会区《太阳超市》，帮助幼儿了解超市的工作人员，
以及相关职责。

2、能够利用区域材料进行大胆创作，并与同伴合作完成。

3、鼓励幼儿选择自己喜欢的区域，能够自主愉快的活动。

一、《棋社》（数学领域）二、《妙妙绣花板》（益智区）
三、《转转筒》（数学领域）四、《帮鱼找尾巴》（数学领
域）

五、《数的分成》（数学领域）六、《面包加工室》（艺术
领域）七、《包装袋加工室》（艺术领域）八、《美术作品



加工室》（艺术领域）

九、《太阳超市》（社会领域）、十、《神奇编织》（益智
区）

活动前介绍新增区域材料内容及要求。

《太阳超市》的操作牌，以及操作要求。

幼儿听音乐带手环自由选择区域。

常规要求：不拖椅子、不抢区域、小声交流、相互协作。

听音乐开展活动。

教师重点巡视指导：一、《太阳超市》活动前告知全体幼儿，
超市中几类工作人员的职责。活动中不直接参与，只做引导。

二、《包装袋加工室》鼓励幼儿大胆装饰超市用的包装袋，
感受与他人合作的'快乐。

区域要求：要求幼儿安静的进行区域活动，并爱惜区域材料，
活动后能够收拾好区域材料。

听音乐整理区域材料。

作品展示，教师点评。

区域方案划分规范篇四

1、乐意参加穿窗帘的活动，对活动有兴趣。

2、能有目的.地进行活动。

1、利用较大的废纸箱自制房子一个，上面开有窗户。



2、彩色纸圈若干。

第一层次：随意选择各色纸圈进行穿窗帘活动，学习穿、连
纸圈。

第二层次：能用较快的速度穿窗帘，并挑选自己喜欢的颜色
进行活动。

第三层次：学习用abab、aabb等方式穿窗帘。

1、鼓励幼儿进行穿窗帘的比赛，以训练幼儿双手的协同能力。

3、支持幼儿有创意的各种穿法，及时给予肯定与表扬。

区域方案划分规范篇五

在秋景迷人的季节里，为了让孩子们运用自己的感观发现秋
天是多姿多彩的，为了让其感知美丽，丰富的色彩在那里。
我们为幼儿提供了五彩斑斓的活动区域，然他们在色彩得失
竭力玩玩色彩游戏，坐坐彩色花球……在这些有趣的活动中，
让幼儿构建着自己的语言、空间、数理、交际等。

美工区：

1、能以自己喜欢的方式运用各种颜料、树叶，进行美术创造
活动。

2、对颜色产生兴趣，能用拓印、剪贴、添色等方法制作美术
作品，萌发大胆创造的欲望。

科学区：

1、感知秋天许多树叶发生了变化，了解它们的颜色、形状和
大小。



2、对色彩的变化产生兴趣，能发现两种颜色混合后产生新变
化。

3、在种植过程中，持续观察养殖过程中的变化。

益智区：

1、能够将各种形状、色彩的磁力片按照自己的想象进行拼图。

2、会按颜色的特征进行排序和设计序列。

3、发展观察力、比较力和创造力。

语言区：

1、能够根据水果图片自编简单的水果谜语。

2、发展语言表达能力和动手能力。

表演区：

1、能够大胆想象，进行分角色故事表演。

区域活动名称，区域活动材料，区域活动指导

美工区百果树树叶、水果、颜料、彩色纸、双面胶、一棵书、
剪刀、抹布幼儿通过撕纸、叠纸、拓印等制作树和拓印画和
秋天的水果。然后将制作好的'树叶、水果贴到树上。

百花园铅画纸、各色皱纸、手工纸、颜料、抹布、浆糊、木
棍、装有沙子的纸盒让幼儿用拼摆、添画、折叠等方法，制
作彩色花。然后将制作好的花粘到木棍上，插进百花园（装
有沙子的盒子）里。

树叶变变变干净、平整的各种各样的树叶，颜料、毛笔、浆



糊、抹布、剪刀、彩纸等工具材料让幼儿将树叶拼拼贴贴说
说书也可以变成什么，指导幼儿树叶拓印画。引导幼儿发现
可以通过添画可以使树叶变成其它东西。

区域活动名称，区域活动材料，区域活动指导

益智区彩色拼图彩色磁力七巧板、各种形状的彩色磁力块若
干，磁力板若干块让幼儿利用彩色七巧板和磁力块玩拼图游
戏。

颜色小分队彩色小木珠若干、塑料绳若干

1、用彩色的小木珠串成彩色项链（可以要求幼儿按颜色分类
串，如先串一种颜色，再串另一种颜色，以此类推）

2、可用白色纸条，彩色图片作衣边，装饰自己的衣服。

区域方案划分规范篇六

商场如战场，区域市场如同一个个战略要地，有效占领一个
个区域市场，企业才可能以燎原之势蔓延全国市场。面对竞
争激烈的市场环境，只有打一场又一场系统、全面的营销战
役，才会真正地奠定起产品不可撼摇的市场地位。而每一场
营销战役的成功关键在于事先拟定出优秀的作战方案，即区
域营销推广方案。对于区域负责人如果没有系统、全面的营
销推广方案，仅凭个人感觉凭主观经验片面盲目地进行营销
操作，无疑盲人摸象，顾此失彼，使得企业在区域市场陷入
被动挨打，甚至淘汰出局的境地。

本案例主要分析讲解某it消费品5月份一个优秀的省区营销推
广方案，该方案从市场分析、目标分解、产品策略、渠道策
略、终端建设、促销策略、广告宣传、费用预算等几个营销
环节系统、全面地规划区域市场的营销战役行动方案。由于
涉及商业机密，具体详细内容并不阐述，仅与大家一同共享



其中的框架要点，毕竟受人以鱼，不如授人以渔。尽管它不
一定是最好的区域营销推广方案，但相信也会为很多读者提
供某种借鉴。

市场分析

知彼知己，百战不殆。首先，对4月份全省市场环境回顾总结，
包括竞品市场表现、消费市场变化、行业渠道格局变化、重
大经销事件等。其次，对4月份全省营销工作分析总结，包括
销售数据分析、经销库存情况、其他营销目标完成情况、出
现的重大问题、成功营销经验总结、遗留未果事项等。第三，
5月份市场变化预测，包括竞品市场表现、消费需求变化趋势、
行业渠道格局变动、重大区域事件等。

所有这些市场信息全部来源于各区域日常、规范的信息报表，
绝不是临时想当然杜撰出来，这一点对于客观判断非常重要。
因为只有建立在客观、细致的内外部市场分析，营销推广方
案才会有针对性。

目标分解

营销推广活动是以实现各项营销目标而开展的。所有营销目
标都是可量化的、现实的目标，并且建立在对各个区域市场
实际状况掌握的基础之上，绝不是区域负责人凭直觉臆测的
虚拟目标。如果发现营销目标与实际状况偏差太大，应该及
时调整。

产品策略

产品的区域市场定位及相应的营销思路。首先，结合总部指
导思想以及区域消费市场特点，界定出来新产品、上量产品、
利润产品、甩尾产品的具体型号明细；其次，根据产品型号
的不同区域市场定位阐述相应的营销操作基本思路。例如，
针对新产品中的高端产品，在高空投放媒体广告，提升产品



知名度，吸引消费者关注并建立好感；针对上量产品，强化
终端拦截及人员促销力度等；针对利润产品，则加大渠道激
励及礼品促销力度等；针对甩尾产品，则实施降价策略和一
次性买断经销权等。

产品是营销推广活动的出发点，不明确产品的区域市场定位
就无法有效开展营销推广活动。区域负责人应该结合区域消
费市场特点对公司整个产品结构进行分析研究，并拟定相应
的营销操作思路。

渠道策略

使更多的渠道经销产品，使更多产品进入渠道。首先，渠道
优化调整，部分产品的销售渠道要求扁平化，缩减中间渠道
环节，采取跨渠道层级直供模式；此外，根据现有客户前期
经营表现，利用新品上市之际进行对其产品经销范围进行合
理调整；其次，渠道返利，不同型号产品不同客户层级具体
激励力度不同，针对不同层级客户、零售商及营业员分别规
划月度累计现金返利，其中厂家承担客户返利，零售商及营
业员返利由相应客户承担；第三，新渠道/客户开发，5月份
着中开辟连锁卖场及院校消费市场，另外开发若干个一次性
买断甩尾产品经销权的客户；第四，召开客户恳谈会进行客
情改善，迅速清理前期在渠道奖励、调价补差、售后服务等
方面遗留下来的问题；另外进行旺季渠道总动员，做好旺季
期间的各项准备工作。

渠道返利是营销推广活动的重要项目。渠道返利的实施建立
在日常价格管控基础之上，一方面保证渠道各级成员的合理
利益，另一方面严厉打击窜货、乱价行为。只有渠道结构合
理、渠道效率高效才有利于销售目标顺利实现。

区域方案划分规范篇七

每天晨间活动和周四下午



科学发现区、建构区、小医院、操作区、计算区娃娃家、棋
类区、图书角、小巧手、运动区

1、科学发现区

（1）、能按规则进行操作，发现其中的奥秘。

（2）、知道轻拿轻放，爱护材料，结束后知道整理干净。

2、建构区

（1）、积木大家玩，如遇冲突，相互商量谁先玩或一起玩。

（2）、在规定的区域内玩，不大声嚷嚷，遵守游戏规则。

3、小医院

（1）、了解医生的'职责，知道所用的工具的名称及用途。

（2）、对病人要关心，进行正确的看病手续。

4、操作区

（1）、鼓励幼儿大胆动手操作材料，勇于探索，不怕困难，
体验成功的快乐。

（2）、爱护材料，玩好后知道放回原处。

5、计算区

（1）、正确操作活动，并用笔记下操作结果。

（2）、爱护材料，玩好后知道放回原处。

6、娃娃家



（1）、学会互相协商，分配角色。

（2）、根据自己的生活经验进行游戏，能热情招待客人。

（3）、结束时整理好物品。

7、棋类区

（1）、互相协商，找到棋友。

（2）、遵守规则，结束后一起整理棋具。

8、图书角

（1）、阅读时保持安静，不大声讲话，不影响别人。

（2）、注意用眼卫生，眼睛与书保持一定距离，坐姿端正，
看完书要及时整理，摆放整齐。

9、小巧手

（1）、自己会看图示制作，认真完成作品。

（2）、会及时整理材料，清理这些纸屑。

10、运动区

能自觉遵守各项运动规则，与同伴友好进行活动。

区域方案划分规范篇八

1、体验装饰的快乐并对美术活动产生浓厚的兴趣。

2、观察感受帽子美丽的图案与色彩，并进行大胆装饰。



1、收集展示有特色的帽子

2、空白的帽子底图每人各一张

3、手偶：米奇（头上带顶帽子）

4、颜料、棉签、小毛巾（湿的）每桌一份

一、出示手偶，导入主题

导入语：

（1）“小朋友看看米奇头上带的是什么？漂亮吗？”

（2）“那里还有很多帽子，你最喜欢哪一个？”

二、欣赏帽子，激发装饰帽子的兴趣

1、引导语：

（1）你为什么喜欢这顶帽子？

（2）上面有什么图案？

（3）它的颜色怎样样？

重点：有意识地引导幼儿观察帽子的样式、色彩及图案，为
下面装饰帽子打下基础。

2、出示空白的帽子底图

引导语：

（1）小朋友把它装饰一下这顶帽子好吗？



（2）我们看看这顶帽子好看吗？为什么？

三、展示作品进行正面评价

1、将幼儿建构的'作品摆上展示台，供幼儿自由观赏。

2、重点评价：建构武器的功能和色彩，以及适当评价它的稳
固性。


