
最新设备集成方案 友邦集成吊顶促销方案
(优质5篇)

无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。那么方案应该怎么制定才合适呢？
以下是小编精心整理的方案策划范文，仅供参考，欢迎大家
阅读。

设备集成方案篇一

1.中天顶霸，顶天丽地。

2.中天顶霸，顶上添花。

3.中天顶霸，顶霸中天。

4.中天顶霸，吊顶专家。

5.中天顶霸，“顶”呱呱。

6.中国天花，顶中之霸!

7.至尚装饰，中天顶霸。

8.只手遮天，前途无限。

9.找点空闲，挤点时间，慢驴陪你看世界。

10.有品质装饰，离不开中天顶霸。

11.新材料新工艺新潮流的吊顶专家。

12.五星品质，七星享受。



13.王室之选，奢华享受。

14.天花吊顶新图案，霸气四方铝扣板。

15.天花板行业的霸主，掌握您头顶三尺的那片天空。

设备集成方案篇二

友邦集成吊顶：跨界集成术

。

在结盟欧司朗照明、lg化学等世界顶级厂商进行战略定制合作
后，友邦集成吊顶又瞄准了浴室里另一个突兀的家伙――电
热水器，这次的定制合作对象是海尔，友邦在不断将更多的
行业和产品集成纳入自己的品牌联姻版图。让技术更艺术、
让功能更美学，这就是友邦的品牌联姻术，也是友邦多年来
一直致力于打造的“集大成邦天下”的战略联盟观。

几年间，在这样的联盟观和联姻术的指导下，友邦及其引领
的集成吊顶行业获得了飞速发展，并领导集成吊顶市场迅速
膨胀，致使跟进者甚众，仅浙江嘉兴区域就达到了300-400家。

然而，手持200多项核心专利的集成吊顶发明人、友邦集成董
事长时沈祥却称，对新产业而言，首要的不是打击“山寨”，
而是如何通过顶级品牌的集成和整合，确保集成吊顶给消费
者带来顶级享受，方能引导并推动行业快速而又健康的发展。

“海尔友邦走到了一起！”

中国电热水器行业巨头海尔一直引领中国电热水器行业的发
展，它首先把防电墙技术嵌入到电热水器中，引起了行业的
第一次躁动，但随后竞争对手的竞相模仿使得电热水器行业
的竞争日趋白热化，同时消费者对电热水器的功能需求及外



观设计需求越来越高，现存的电热水器已不能满足消费者的
功能和视觉需求。

海尔的“畅享”系列热水器不但外观时尚，还实现了进出水
管隐藏，打破了传统热水器无法搭配个性浴室的弊端，并且
实现了对整体家居装修风格上的百搭效果，无论是跨界，还
是混搭，“畅享”系列颠覆性的创意外观，都能很好的融入
其中，成为了卫浴装修设计的杀手锏。

海尔这项技术创新虽然在电热水器行业具有划时代的意义，
尤其是其产品融合了时尚元素引起了装修行业的极大关注。
但这些产品虽然每一个都看上去像件艺术品，但若让其摆放
在卫浴间中并不能满足所有消费者的需求，尤其是时尚的、
有品位的消费者，这些消费者迫切希望海尔寻找以一个合适
平台来嫁接自己的艺术品，真正实现消费者卫浴完美视觉效
果，同时让“畅享”系列产品的艺术性更加完美，。

此时的海尔发掘出了集成吊顶行业的缔造者――友邦集成，
其集成吊顶模式完全符合了自己产品嫁接的平台。友邦一直
致力于厨卫吊顶空间集成化，要把吊顶空间的一切核心元素
集成起来，创造出一种全新的家居生活集成式体验，对于追
求新鲜生活和审美需求的消费者有着不可阻挡的诱惑力，而
热水器则是其中的核心需求之一，两者不谋而合的共同点让
两家联姻成为了可能。

于是10月，国内电热水器巨头海尔与集成吊顶的缔造者友邦，
这两个完全不同行业的品牌由于共同的需要而跨界联姻起来，
推出了全球首款集成吊顶定制电热水器模块，通过嵌入式ao
装饰铝框在热水器与吊顶之间形成立体黄金分割线，丰富了
空间层次，从而提升视觉美感，该产品不仅解决了吊顶与电
热水器安装时存在的不协调现象，且通过一体化设计，扫除
卫浴空间最后美学死角，营造和谐灵动之美。双方的合作不
仅解决了某一产品单向研发的局限性，而且为海尔电热水器
的创新找到全新的突破口。



设备集成方案篇三

1.送你银白靓丽的饰界，享受精彩完美的生活。

2.四四方方天花板，拼出美丽新图案。

3.室内吊顶一片天，中天顶霸转眼间，让您温馨世界更悠闲!

4.世界因你而亮。

5.上品之家，中天顶霸。

6.如日中天的事业，顶霸一方的魄力。

7.如日中天，美好无限。

8.如日中天，顶霸一方。

9.人靠脸面，屋靠顶面。

10.让你抬头有个最舒服的视野——中天顶霸。

设备集成方案篇四

一、欢沐吊顶，合家欢，家和睦。

二、喜欢的吊顶，就是如沐春风。

三、全天候贴身呵护，你的欢沐。

四、屋美价廉，欢沐呈现。

五、欢沐，抬头看得见的放心。

六、自家选用，自己做主欢沐吊顶，科学流行。



七、欢沐吊顶，顶好的选择。

八、一个让百姓拥有幸福，温馨的品牌，欢沐在等你。

九、自家人用的吊顶用欢沐吊顶，建温馨家园。

十、欢洒光明，沐浴温暖。

十一、吊顶用欢沐，实惠又牢固。

十二、省力省心，欢沐吊顶。

十三、欢一世青睐，沐一生挚爱。

十四、欢沐到家，安居乐业。

十五、有意选用，结果好用欢沐吊顶，时尚万家。

十六、欢沐吊顶，万家称心。

十七、欢沐好时光，幸福家生活。

十八、选择欢沐，满心欢喜。

十九、家用图实惠，买对不买贵。

二十、欢沐吊顶，鼎鼎有名。

二十一、低价不低质，欢沐最“顶”事。

二十二、好用不贵，欢沐实惠。

二十三、欢沐好吊顶，集成更省心。

二十四、举头望欢沐，低头享欢乐。



二十五、沐浴欢乐，就选欢沐。

二十六、欢家如欢秋露，沐寓如沐春风。

二十七、家有儿女，家有欢沐。

二十八、欢沐吊顶，称心更放心。

二十九、顶部装饰，底价做起。

三十、有家才有爱，欢沐来增爱。

三十一、自成良品，悠然自得。

三十二、洁净不因为它，更因为他。

三十三、欢沐，让身体回归最初的纯净。

三十四、集成不急成，欢沐铸永恒。

三十五、一流顶饰，合家欢“睦”。

三十六、用欢沐吊顶，享精致生活。

三十七、家用要实惠，买对不买贵。

三十八、搞装修，从头做起。

三十九、欢沐，中档顶饰高档享受。

四十、美好生活，尽在欢沐。

四十一、欢沐：升起的是你的品味，放心的是它的质量。

四十二、自家用的最划算的集成吊顶好风格，适用是关键欢



沐顶，您选，我就顶。

四十三、顶饰选欢沐，美观又牢固。

四十四、家居用品，首选欢沐。

四十五、同样的选择，不一样的欢沐。

四十六、头顶欢沐，沐浴温馨。

四十七、欢沐：打造平价，呵护幸福。

四十八、集成吊顶，如“沐”春风，“欢”畅。

四十九、欢沐：平民的`价格，高档的质量。

五十、老百姓家装的最佳选择欢沐：不一样的品牌，一样高
的档次。

五十一、双沐双沐，为家守护。

五十二、欢沐吊顶，如意称心。

五十三、家用欢沐，品质无忧。

五十四、欢沐吊顶，家的思念，家的感觉。

设备集成方案篇五

集成吊顶是huv金属方板与电器的组合，分为暖模块、照明模
块、换气模块等几大模块。具有安装简单、布置灵活、维修
方便等特点，因而逐渐成为卫生间、厨房吊顶的主流。消费
者可以根据个人喜好随意更换吊顶安装位置，在安装时，只
需要将这些相应的模块拼接起来，就可以轻松完成漂亮典雅



的集成吊顶，极大程度的改变了天花板色彩单调的不足。集
成吊顶因在安装方面十分方便随意，充分满足了消费者的个
性化需求。

项目优势

1.实用安全，质量过硬。

集成吊顶与一般吊顶相比，最大的差异就是电器内置。传统
的吊顶震动强烈，噪音大，且具有安全隐患，而集成吊顶因
以支架式取暖，故可调节;暖灯使用线状排列，受热面大，所
以热能分布更均匀。因此说，集成吊顶比一般吊顶更能给消
费者安全的使用体验。因配置精益求精，产品的安全性能、
使用寿命明显优于市场同类产品。厂家更提出五年质保承诺，
为经销商提供了坚实的经营和营销基础。

2.外形美观，风格宜人。

集成吊顶遵循德国汉堡工艺美院设计大师的设计理念，实现
了产品的高品质、中价位，满足了现代消费群体对装修风格
挑剔的要求。集成吊顶每一系列产品都自成风格，主机与扣
板风格协调一致，功能和颜色完整，能满足不同目标消费人
群的需求。

市场分析

尽管集成吊顶还是一个新兴产业，但随着市场需求的进一步
扩大，集成吊顶产业链正在逐渐壮大。从国内众多家居建材
市场上的情况看，集成吊顶行业发展尚不成熟，入门门槛较
低，该领域从业者及早认识到吊顶产品以及安装方面市场的
潜力并及时介入，将有利于提升其在行业中的竞争力。

经营条件



当下集成吊顶市场的加盟费用区间分布在5万元到20万元之间
不等，基本加盟费用包括装修费用、店铺租金、押金、开业
费用以及首批进货款。厂家按照店面面积大小将经销商加盟
店分为县(区)级专卖店、市级专卖店和省会级专卖店共三个
级别：专卖店使用面积30平方米(单间)以上属县(区)级;使用
面积在60平方米(双间)以上属于市级专卖店;使用面积90平方米
(三间)以上属于省会专卖店。

效益估算

集成吊顶项目采用网购订单利润分成的盈利模式：由总部从
线上向经销商派发订单，由线下实体加盟店提供订单服务，
最后总部与加盟商以订单利润五五分成的方式盈利。目前本
集成吊顶项目的各地加盟商均可实现正常盈利和运营，日常
经营开销主要为房租和水电杂费等开支，专卖店加盟者多则
半年即可收回成本，且能保证获得50%营业额的最低盈利。此
外，县(区)级经销商和市级经销商年进货额分别满12万元
和18万元时，厂家还将返点5%，超出此进货金额则返点8%。

投资提示

1.如加盟商加盟后出现无盈利状况，总部会派人协助分析原
因。如果合作者因地域性问题，确实不适合本项目经营，总
部将与合作者协商取消合同并退还押金和多余预付款。

2.需要提示投资者的是，成本的回收与经销商初期的营销策
略和营销手段有很大的关联，另外加盟店店铺所在地的选址
也需要严格论证，店铺以地处建材市场内、大型建材超市附
近、新建大型小区附近或新建小区集中区和装饰公司集中区
为佳。


