
咖啡厅计划书方案(精选5篇)
为了确保我们的努力取得实效，就不得不需要事先制定方案，
方案是书面计划，具有内容条理清楚、步骤清晰的特点。写
方案的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？下面
是小编帮大家整理的方案范文，仅供参考，大家一起来看看
吧。

咖啡厅计划书方案篇一

小型咖啡厅的店面应开在临近较多的公司企业和学校的地方，
闹市的人流量多，交通便利。虽然咖啡厅是个安静的地方，
但店外的环境无需太安静，这样更能让人有一种“在闹市中
寻觅安宁”的感觉。其次店面的周围最好能有停车场，为顾
客停车提供方便。

咖啡厅计划书方案篇二

2、采购计划

依据拟订的商品计划，实际展开采购作业时，为使采购资金
得到有效运用以及商品构成达成平衡，必须针对设定的商品
内容排定采购计划。通过营业额计划、商品计划与采购计划
的确立，我们不难了解，一家咖啡店为了营业目标的达成，
同时有效地完成商品构成与灵活地运用采购资金，各项基本
的计划是不可或缺的。当一家咖啡店设定了营业计划、商品
计划及采购计划之后，即可依照设定的采购金额进行商品的
采购。经过进货手续检验、标价之后，即可写在菜单上。接
着必须考虑的事情，就是如何有效地将这些商品销售出去。

咖啡厅计划书方案篇三

经营方式：为企业家、创业者和投资人提供高效的交流合作



平台，进而形成良性的创业生态系统,边学习，边创业，边就
业，边培训，边交流。

经营文化：产品展示与体验、项目交流与分享、资源整合与
落地。具体讲就是创建“三个平台”。

一个文化平台：文化艺术的交流、草根艺术的展示、培训讲
座会展、沙龙聚会演出。内容涵盖读书、电影、音乐、摄影、
电影、旅游、人文等各种类型，通过定期的活动塑造文化品
牌，成为创业者文化交流前沿阵地。我们策划的主题活动是
未来商业领袖创业营销年度大赛。

一个社交平台：剩男剩女聚会、小资休闲交际、行业人脉拓
展、人才资源整合。

“追逐梦想，顺便赚钱，合作共赢，兼顾公益”。

（一）咖啡厅的初步资料

1．期望筹集资金：100万

2．筹资模式：众筹

3．出资要求：每股5000元，5000—100000元不等，通常不超
过20股。

4．股东要求：为了给到股东最大的价值或者实现让股东0元
投资的理念

所有的股东投资后，还有以下选择

5000元------即5000元的咖啡券（此券仅消费饮品）

针对行业老总，董事会成员必须5万起步投资，即5万元/10股。



即5万元----5万元的咖啡券（此券仅消费饮品）

5．饮品：咖啡、茶加简餐。

6．面向人群：商务人士、有社交需求的青年人等等

7．咖啡厅面积：计划300平米左右，如果资金充裕，面积可
以适当扩大

8．股东的条件：商务商会行业内人；（分红，可监督、建
议）；

性别、长相不限，但需已满18岁，能为自己的行为负责；

投资有风险，请谨慎报名

（二）咖啡厅采用公司化运营，公司结构如下

一, 公司实行股份制，由董事会、监事会和职业经理人（即
店长）构成；

二、股东如有意成为正式全职员工，需具备招聘启示上要求
的条件（相等条件下优先）。

三、董事会负责战略决策，经理负责日常管理和运营，董事
会、店员不得兼任监事会。

四、员工参股后离职的，可以保留股份，也可以转让他人。
被动离职的店员不想保留股份的，由公司负责原价回购并转
让新老股东。

五、股东会：公司最高权力机构为全体股东大会，股东会由
全体股东组成，表决时按照股权数计算票数。股东大会有权
选举董事会、否决董事会决议、改选董事会。



咖啡厅计划书方案篇四

年龄：18―25

特点：在中国，大部分大学生经济来源主要来自于父母，他
们拥有较高的知识文化水平，有区别于其他群体独有的价值
观。他们追奇求新，尊重个性，紧跟潮流，渴望独立，寻求
刺激，却又带有些许怀旧，希望获得成就感、归属感和安全
感。

根据市场调查，在咖啡屋里除了“提神”这一功效外，大部
分人在这里还感觉到了“休闲”。“休闲”不仅是一种生活
态度，更是生活追求。面对眼花缭乱的大千世界，面对生活
节奏不断加速的大背景，大学生有一种身心能够得到歇息的`
渴望，而咖啡屋正是给消费者提供了这样的场所。

咖啡厅计划书方案篇五

在白领较为集中的天河城广场附近开一家具有特色的、适合
文化层次较高、年龄在25～40岁之间的成熟的职业咖啡店。

企业宗旨：一切为了女性。

（1）广州市服装市场中，高、中、低档女性服装都有，但女
性服装风格大多过分偏重于随意、休闲、舒适。或者是偏重
于标新立异、与众不同，都不能满足白领女士的需求。

（2）一些很高档的时装虽然能满足白领职业女性的穿着要求，
但定价太高。

（3）也有一些本地的价格适中的职业套装，虽然有的质地与
手工都不错，但过于职业化，让人觉得少了一点女人味。

（4）一些中档、高档的杭派职业女服的设计风格优雅，面料



精美，手工考究，色彩与款式大都比较明亮与柔和，价格也
能为大多数收入在中等偏上的较成熟的白领职业女性所接受。

文化层次较高（大专及大专以上）、年龄在25～40岁之间的
成熟的职业女性是唯美女装店的目标群体。这一目标群体的
月收入在20xx元以上，或家庭月收人在5000元以上，在广州
应属于小康生活家庭，对服装的品味要求较高。这一群体侧
重于外来白领女性（非广州女性）。

在广州，特别是天河城广场附近，这一类咖啡店创业计划书
还比较少，且大多为专卖店，品种单一，个性化不强，价格
较高。

店面装修：10000元

租金：（两押-租）28000元

进货：18000元

工商管理、税务登记费用：1200元

顶手费：20000元

流动资金：10000元

合计1:87200元

工资：5500元／月

其中：店面人员2人：1500×2=3000元／月

经理工资：2500元／月

水电：300元／月



工商管理费、税收：500元／月

租金：10000元／月

合计2:16300元／月

三个月即48900元

87200+48900=136100

(l)中档服装按平均每套服装批发价之后为240元／套）毛利90
元／件；

（2）高档服装按平均每套服装批发价150元，零售价300元计
算，（八折280元，零售价500元计算，（八折之后为400元／
套）毛利120元／件。


