
2023年药店母亲节活动名称有哪些 母亲
节药店活动方案(优秀5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？
下面我给大家整理了一些优秀范文，希望能够帮助到大家，
我们一起来看一看吧。

药店母亲节活动名称有哪些篇一

1、健康明天，首选明泰源。

2、千思百药出奇兵，家家都能放安心。

3、明泰源药店，百姓的药店。

4、明泰源，更专业，更健康。

5、健康源自专业放心用药——明泰源。

6、明万家安泰，筑健康之源！

7、尊享零缺陷，尽在明泰源。

8、您的`健康，我们更专业与贴心！

9、安得广药明泰源，大庇天下无病颜！

10、行望闻问切，备中西医药——明泰源医药商场。

11、明泰源——明德康泰之源。

12、健康生活源泉——明泰源。



13、明泰源，老百姓自己的药房！

14、明德惟馨，康泰有源。

15、明诚泰安药，源顺自然心。

16、至真至诚，明泰源伴你乐享人生！

17、不要惊叹我们的能力！

18、明泰源，一切重于泰山。

19、明泰源，药非凡。

20、专业服务，品质领先。

21、专家服务，买药更健康。

22、专业呵护，健康幸福。

23、明泰源——您的健康顾问。

24、药好，人更好；贴心，更放心。

25、健康万家，药济天下。

26、购药就到明泰源，诚信服务每一天。

27、药济天下，康泽万家。

28、让我们一起远离疾病！

29、诚信为你，健康万民！

30、明心康体，泰然源德。



31、药到病除来自明泰源。

32、寿与天齐，安于世事！

33、医药信明泰，健康享未来。

34、明泰源，专业强——品质更好。

35、您的健康之源，您的明泰源。

36、你身边的医院药房——明泰源。

37、明泰源药，值得相信。

38、明泰源——好药好健康。

39、“药”品质，“技”专注，“兴”健康！

40、明泰源——您的健康管家！

41、真材实药——明泰源！

42、想买放心药，就选明泰源。

43、医药有价，健康无价。

44、高端，专业，值得相信——明泰源。

45、良心明泰源，药检样样全。

46、明泰药源，传达安康。

47、用心做好药，健康送微笑！

48、品质争先，精诚为民。



49、明泰源，您的私人的健康药房。

50、您的健康是我们的责任。

51、极优服务，解你所求。

52、说明白话，做放心药——明泰源医药。

53、健康之源，源自明泰源！

54、踏踏实实，只做放心的药。

55、明泰药材，源于专业！

56、简简单单你我明泰，源自健康我们庇护。

57、良心做人，专业服人——明泰源。

58、质品价优，明泰选择。

59、药品为先，医德至上。

60、明心服务，康泰有源。

药店母亲节活动名称有哪些篇二

降价：消费者对于价格还是比较在乎的，但这种方式并不适
合常用，对于新药店还是能起到一定作用的。

送礼品：相对于直接让利的实惠，送礼品也是一个不错的方
式。可以充分利用药厂的促销资源，并以对药店的形象起到
一定的影响作用。

免费服务：“免费”给大家提供的就是一个方便，虽然药店
不能以此为主要手段吸引顾客的'到来，但在普遍讲究品牌服



务的今天，这种所谓的免费服务还是不能少的。起码，人们
或许不会冲着你的免费去，但也会满意于你的免费服务。

送挂号费：免费送出几块钱的挂号费，就很有可能把在医院
瞧病的病人吸引过来，而他们手中所持的，通常也都是药店
所缺少的处方，而送挂号费本身，也是人性化服务的体现。

“另类”促销：一般药店促销都是比较严肃的，但对于一些
想要造势的药店来说，采取一些不可思异的新想法，可能更
多的吸引消费者的眼球。

第二，要做好店员的培训工作。为了让店员能更加专业地为
顾客推荐相关保健品及药品，药店应组织相关店员进行专业
知识的岗前培训，什么样的产品适合母亲节购买，都有什么
好处。

第三，要做好母亲节相关商品的陈列工作。俗话说：好的商
品陈列是成交商品的第一步，这说明商品陈列在零售药店的
重要性。因此，在“母亲节”主题促销活动中，要将母亲节
促销商品陈列做好，将他们摆在药店醒目的位置，扩大陈列
面，并配以相关的促销海报和店堂广播，以吸引顾客的购买
欲望。

最后，要提供专业的服务。对于来店顾客，不管其是否购买
产品，均要提供专业的服务，以利于形成药店良好的口碑。

药店母亲节活动名称有哪些篇三

母亲节到了，为母亲送健康是母亲节药店促销的主题，而母
亲的健康是儿女们最关心的话题，因此，母亲节药店促销活
动自然吸引更多的过节的人们。

那么母亲节药店促销该注意什么呢，又该怎么去做呢？



首先，作为药店店长，应该在节日到来的前１０天，就要制
定好周密的促销活动方案，如哪些产品参加此次母亲节促销
活动，如何促销（是买赠呢还是降价销售），促销的力度有
多大，需要哪些厂家支持和参与等等，都需要在这几天敲定，
然后付诸行动。

给大家列一下常见的几种药店促销手段，给大家做个参考。

·降价：消费者对于价格还是比较在乎的，但这种方式并不
适合常用，对于新药店还是能起到一定作用的。

·送礼品：相对于直接让利的实惠，送礼品也是一个不错的
方式。可以充分利用药厂的促销资源，并以对药店的形象起
到一定的影响作用。

·免费服务：“免费”给大家提供的就是一个方便，虽然药
店不能以此为主要手段吸引顾客的到来，但在普遍讲究品牌
服务的今天，这种所谓的免费服务还是不能少的。起码，人
们或许不会冲着你的免费去，但也会满意于你的免费服务。

·送挂号费： 免费送出几块钱的挂号费，就很有可能把在医
院瞧病的病人吸引过来，而他们手中所持的，通常也都是药
店所缺少的处方，而送挂号费本身，也是人性化服务的体现。

·“另类”促销：一般药店促销都是比较严肃的，但对于一
些想要造势的药店来说，采取一些不可思异的新想法，可能
更多的吸引消费者的眼球。

第二，要做好店员的培训工作。为了让店员能更加专业地为
顾客推荐相关保健品及药品，药店应组织相关店员进行专业
知识的岗前培训，什么样的产品适合母亲节购买，都有什么
好处。

第三，要做好母亲节相关商品的陈列工作。俗话说：好的商



品陈列是成交商品的第一步，这说明商品陈列在零售药店的
重要性。因此，在“母亲节”主题促销活动中，要将母亲节
促销商品陈列做好，将他们摆在药店醒目的位置，扩大陈列
面，并配以相关的促销海报和店堂广播，以吸引顾客的购买
欲望。

最后，要提供专业的服务。对于来店顾客，不管其是否购买
产品，均要提供专业的服务，以利于形成药店良好的口碑。

药店母亲节活动名称有哪些篇四

活动宣传方式主要以dm单为主，dm单印刷数量一般控制
在5000～10000份/店。

dm单在发放前就应该确定好发放线路，并落实发放线路责任
人；门店安排员工于活动两天前的上午7:00～8:30、下
午5：00～7：00（门店可以进行调整）在门店覆盖区域内的
菜市场和超市门口进行派发；dm单派发应一人一份、一户一
份。

配合dm单的宣传，门店门口可悬挂一条展现活动内容的横
幅——“特别的爱给特别的您，母亲节四重好礼送母亲！”或
“在这个全天下母亲的节日中，我们在为母亲送上诚挚祝福
的同时还给她们送上实实在在的实惠！”

药店母亲节活动名称有哪些篇五

从以往的经验看圣诞节对于药店促销来说推动性不是很大，
但机会不可放过，将两节合并一块，借机宣传并加强药店影
响力度。

二、活动目的

加强药店外在形象，扩大知名度。



三、活动主题

送给你家一般的温暖

四、活动时间

五、活动方式

打折、买赠、义卖

六、活动内容

1、凡在促销期间，本店所有感冒类药品均九折销售，会员及
持有本店以往消费收银条的顾客可以享受八折优惠。

2、老年人消费达50元以上，可凭身份证及收银条获得免费出
诊卡一张。

3、贫困家庭凭借证明可免费获得家庭药箱一盒(共500份)。

本店开展__老年人保健品义卖活动，所得利润全部捐于__贫
困基金，用于无钱就医的同胞。凡参与者都可以在爱心展板
上签名献祝福。

七、活动宣传

宣传单、dm单、展板、店外条幅、报纸、无线电、电视、网
络。

八、活动规则

1、所有营业员、促销员要做到温暖到家的气氛。

2、要充分利用媒体来宣传此事，加强企业形象及力度。



3、赠品要提前准备，统一定做。

最后，再次提醒，药店的两节活动的准备要提前，规划到每
个时间点，宣传要到位，每年的宣传要有一个主题，且有新
意，药店可以借鉴商超的活动，结合自己的受众人群适度调
整。

主题口号：

1、真情回报,购物有礼,大型优惠活动

2、专家现场免费义诊,仪器免费检测

3、会员奖品大派送


