
2023年啤酒线上促销活动方案策划 线上
促销活动策划方案(大全5篇)

方案可以帮助我们规划未来的发展方向，明确目标的具体内
容和实现路径。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的方
案吗？下面是小编为大家收集的方案策划范文，供大家参考
借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。

啤酒线上促销活动方案策划篇一

充分利用双十一契机，整合资源，有计划、有策略的开展一
次疯狂购物节的促销活动，更好的传达__x家具的经营理念，
提升企业品牌形象，拉动产品销售，实现品牌形象与产品销
量的同步提升。

活动主题：5600元套装组合家具一元秒杀

活动口号：双十一买家具就来__x

充分利用活动契机，通过一元秒杀、特惠套装组合家具等促
销手法，直接让利于消费者，从而提高产品销量及扩展合美
嘉的品牌影响。

20__年11月10日—20__年11月11日

__x家居自选商场

1、__x一元“秒杀”更劲爆!

2、__x预订套装家具更惊喜!

3、__x套装组合家具更超值!



活动一“合美嘉·一元“秒杀”更劲爆”执行细则

活动概述：

一元秒杀，是随着网络繁荣而兴起的一个新的促销及消费方
式，鉴于网络环境的原因，这种形式多被认为缺乏诚信度，
一元秒杀多被网友诟病。把一元秒杀移植到实际商业销售中，
也存在诚信的问题，正是基于这种情况，____建议与媒体联
动，增强活动公信力，借媒体的资源传播活动、组织人员，
会起到事半功倍的效果。

活动时间：

20__年11月11日上午10：00和下午17：00。

活动商品：

价值5600元的套装组合家具，全部套装组合家具为30套。

参与顾客资格：

持有合美嘉家居自选商场·富之岛套装组合家具一元“秒
杀”卡的顾客。

如何获得活动资格：

2、11月10日—11月11日期间，在__x一元秒杀券认领处认购;

4、11月10日—11月11日期间，预订__x套装组合家具，获赠
一元“秒杀”券。

活动推广：

2、入户推广：__晚报发行队伍，每天进家入户直接推广;



5、媒体推广：合美嘉报广、dm、大屏进行活动推广。

选择与媒体合作：

__x的客群主要以郑州消费者居多，要把活动推广好，首先要
影响__的人群，要影响__人群就要选择能够影响__人群的媒
体。__晚报主要发行__市区及周边市县区，办报60多年，
在__老百姓心目中有着良好的口碑，在__市区发行覆盖面广，
党报性质订阅，读者中事业单位中层以上领导占比多，与__x
客群吻合，选择与__晚报合作更适合。

媒体合作形式：

2、以“预订__x套装组合家具，送__晚报和__手机报”的形
式进行目标顾客的收集。

3、以“__晚报·家具惠双十一”的专题栏目形式进行活动的
推广及活动内容的传达。

顾客组织：

2、__x客户信息库，群发短信告知活动内容进行顾客组织。

##结束

--

啤酒线上促销活动方案策划篇二

为了确保活动有效开展，时常需要预先制定一份周密的活动
方案，活动方案是从活动的目的、要求、方式、方法、进度
等都部署具体、周密，并有很强可操作性的计划。活动方案
要怎么制定呢？以下是小编收集整理的啤酒促销活动的策划



方案范文，欢迎大家借鉴与参考，希望对大家有所帮助。

通过对夏季旺销商品——啤酒的促销，带动人气，掀起淡季
促销的高潮。以啤酒买赠和贯穿整个啤酒节的 “啤酒之夜”
为两大促销主题，提出超市消夏夜市、活跃社区文化生活的
概念。

1、 促销活动形式：

时间：xx年7月1日至7月30日

地点：卖场内通道促销区和卖场外赠品区(如图示)

商品促销组织：

(1) 促销期间要求各厂商提供商品特价支持。

(2)以买赠为主要促销形式，要求厂商提供买赠具体方式，顾
客购买该品牌多买多赠，在卖场外赠品区设赠品台，如顾客
一次性购买燕京啤酒三件送一件等，强化买得多更实惠的量
贩装概念。赠品区各品牌还可安排免费品尝等其它促销。

(3)展卖商品以各品牌为标准单位，做到每品牌一堆头，扩大
其商品形象排面，各厂商须确保货源充裕及价格优势明显，
每个堆头安排一个促销小姐重点促销。

(4)活动展卖品牌：燕京、百威、白沙、青岛、贝克、珠江、
科罗娜、蓝带、喜力、太阳啤等。

2) 开幕式、闭幕式超市承办，厂方协助。

1、买得多，实惠多

2、 主题：啤酒狂欢夜



3、 主体广告语：喝杯啤酒 交个朋友

4、 媒体推广：

1) 电视专题促销广告

2)邀请媒体进行专题报道，邀请其它省市媒体对“啤酒之
夜”进行报道，可挖掘“超市为社区提供丰富多彩的夜生
活”这样的话题。

3) 制作广播专题广告带，门店广播室播放。

4) 播出时段：全天候播放

5、 dm

1)推出dm啤酒节专版广告，将各品牌啤酒以买赠形式和啤酒
之夜的活动安排详尽告之。

2) dm价格需体现啤酒全市最低价的策略发行二万份，进行广
泛宣传

6、 气氛布置

1) 卖场内外整体气氛布置，渲染热烈火爆的购物氛围

2) 店外悬挂厂家祝贺汽球条幅、放置啤酒气模

1、 可免费在主促销通道获堆位一个

2、 中厅促销活动可享受最优租金

3、 可获在中厅进行本品牌“啤酒之夜”当晚的贩售品尝活
动



4、 可免费在中厅背墙播放广告(“啤酒节期间” )

活动时间：7月20日……8月12日

活动主要内容：

(一)“啤酒节”开幕式

(二)“啤酒之夜”

(三)“啤酒节”闭幕式

活动时间：7月20日晚7：00……8：30

活动形式：晚会

活动组委会成员：副店长及各大区经理

总指挥：店长

活动内容：由四个主题内容构成

1、 本次“啤酒节”的时间

2、 参展的啤酒品牌

3、 活动期间的优惠政策

4、 “啤酒之夜”中厅活动及白天的卖场活动

1、 啤酒的.酿制工艺

2、 啤酒的起源

3、 几种品牌啤酒的历史和业绩



表演艺术要求：

1、 几种活动自然的融会在一起，突出“啤酒狂欢夜”这一
主题

2、 表演格调高艺术性强，题材新颖时尚，文化内涵深。

场地：

1、中厅前设表演台

2、前方设贵宾席，右边设观众席

3、冰吧设为雅座

具体实施细则：

1、 联系、组织演出人员及主持人

2、 联系新闻媒体进行报导

3、 邀请贵宾：市领导、中心领导、超市领导

4、 整个活动现场导演。

1、 安排、确定中厅背墙的广告

2、 提供现场供应的酒水饮料

3、 邀请经销商代表观看演出

4、收集啤酒资料：啤酒的酿制工艺、啤酒的起源、几种品牌
啤酒的历史和业绩等有关资料

1、 卖场内广播宣传



2、 安排优秀员工参加员工席观看表演

3、 礼仪接待工作

4、 收场工作

啤酒线上促销活动方案策划篇三

赠品促销也是常用的促销手段之一，通常赠品促销可以达到
比较好的促销效果，比如：满x元送。

注意预算和市场需求，赠品要在能接受的预算内，不可过度
赠送赠品而造成营销困境;不要选择次品、劣质品作为增品，
这样做只会起到知得其反的作用。

积分促销是比较普遍采用的网上促销方式。并不是所有的商
品和服务都适用积分促销。积分促销让消费者通过多次购买
或多次参加某些活动来增加积分以获得奖品。积分促销可以
增加用户的访问次数和对商品服务的关注，以达到我们的知
名度。例如：积分换礼品活动。

奖品要有诱惑力，可考虑大额超值的产品吸引人们参加;奖方
式要简单化，网上抽奖活动要策划的有趣和容易参加。

抽奖要体现公正公平，有条件的应该请公证人员进行全程公
证，并及时能过email、公告等形式向参加者通告活动进度和
结果。

目前网上打折是最常用的一种网上促销方式。网购不同于传
统超市、商场购物，由于买家看不到实际的商品存在各种顾
虑，再加上配送成本和付款方式的复杂性，网上打折促销成
为重要的手段之一。



例如：老吧由于经常在当当网购买图书，所以每隔一段时间
都会收到当当网的特价打折或点券折扣促销信息。

--

啤酒线上促销活动方案策划篇四

企业简介好吃点位于河北科技大学新校区大学商城第二排一
号，成立于20__年，主营商品有各类散装休闲小食品，主要
有：干果，膨化食品，糖果，肉制食品等.随着生活水平的提
高，休闲食品一直是深受广大学生喜爱的食品。走进超市，
就会看到薯片、薯条、虾条、雪饼、果脯、话梅、花生、松
子、杏仁、开心果、鱼片、肉干、五香炸肉等休闲食品，好
吃点致力于让消费者吃出好心情。

好吃点目前只是进行线下实体店的销售，而且，并没有采取
过多的营销手段，可以说，好吃点在与商家和消费者博弈的
过程中一直处于被动的地位。

休闲食品正在逐渐升格成为人们日常的必需消费品，随着经
济的发展和消费水平的提高，消费者对于休闲食品数量和品
质的需求不断增长。

宏观及政策环境分析随着人们生活水平的不断提高，原来以
温饱型为主体的休闲食品消费格局，逐渐向风味型、营养型、
享受型甚至功能型的方向转化。尤其随着市场的不断扩大，
休闲食品市场开始快速发展，而且呈现出一片前所未有的繁
忙景象。

(1)中国经济快速增长，在人均可支配收入不断增加和居民食
品消费能力不断增加的情况下，20__年中国人均国内生产总
值为9,398元，而到20__年，仅仅十年间就已经达到34,999元，
呈现稳定快速增长的态势。



(2)政策的支持

啤酒线上促销活动方案策划篇五

爱情从回顾过去与憧憬未来中汲取养分。

七夕将至，搜狐焦点推出【浪漫七夕，我要晒幸福】活动，
用行动来缅怀传承千年的爱情经典，共度浪漫。

欢迎大家来这里尽情表达爱意，尽情秀出恩爱!

七夕晒甜蜜照片晒幸福，记录浪漫和感动，赢取甜蜜好礼

活动时间：xx年7月23日-xx年8月2日

二、参与方式：

1、跟帖回复晒一晒自己与伴侣幸福的合影，现在的或者以前
的照片、婚纱照都ok，写上心情、祝福、情话都可以。

2、跟帖回复晒一晒七夕情人节的礼物和本人的合影，附上文
字。

(以上三项满足其中一个条件即可，照片至少一张，最多五
张)

三、中奖方式：

1.凡按照要求回帖晒幸福照片的网友，我们将从中抽取10位
幸运网友，每人奖励电影票一张+搜狐小公仔一个(一个id只
奖励一次)

月4日公布中奖名单，搜狐焦点论坛与搜狐焦点马鞍山地产官
方微信同时公布。



写词的南宋，风起云的清末民国

古典的希腊，明治的日本

维多利亚时代的大英，文艺复兴的意大利

我在梦见那个时代。我不止一次的梦见它，比我眼前的世界
还要清晰。

牛郎会织女，成了千古佳话，如果可以穿越，我和你将在同
一时空下，牵手姻缘。

愿天下有情人终成眷属，用我们的爱架起彩虹!

哪个时代让你深深怀念?哪个人物让你恨恨终生不在同一时代
不能拍拖?

【活动对象】：本网网友

【活动方式】：跟帖回复

【活动时间】：

活动奖励：

在标题中按要求跟帖留言，附图(网络搜索图片即可)

届时将选出三位说的精彩的网友

ta将获得：网络电视台提供的精美水杯一个


