
月月工作总结(精选8篇)
写总结最重要的一点就是要把每一个要点写清楚，写明白，
实事求是。总结怎么写才能发挥它最大的作用呢？以下是小
编精心整理的总结范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到
有需要的朋友。

月月工作总结篇一

由于本人刚调到泰州，对市场的环境不太熟悉，用20天光阴
对市场环境进行一些初步查询访问。查询访问了是60家零售
店、10家c类餐饮店、3个连锁超市、3个卖场、2个署理
商、10个二批商、2个批发市场。分金亭表现为：三个零售店
有50度特酿，此中有两家是假酒，另一家的生产日期是xx年4
月份;八个零售店和一个餐饮店及一个连锁店有45度四星，十
二个零售店有塑包优曲，此中三个店同时有两款产品。二批
商积极性广泛不太高，批发市场有几家有样品，两个署理商
都对照热情，通过交流也加强了信心，反应问题是没有统一
的明确的价格体系，姜堰窜货砸价现象严重，低落了他们对
终端的信誉度。局诙囗现为：5元价位的沱牌酒、3元价位的
当地古粮酒、5元价位的洋河普曲、7元价位的洋河优曲零售
店90%都有，占酒类贩卖主流;c类餐饮以稻花香系列、当代缘
系列、福星系列为主流;卖场以二锅头、洋河、迎驾、泸州酒
为主。做车身广告的有洋河、稻花香、百年迎驾;做电视广告
的有古顺河;做墙体广告的有梅兰春、枝江大曲;做店招广告
的有六福人家、福星、小谯楼、洋河敦煌等;做路牌广告的有
双沟。

二对市场近况进行阐发

通过走访并接受经销商看法，本人阐发泰州市场有几点没有
做到位：



1、缺少对花费者的感情维护，问几个爱喝酒的人都说以前喝
分金亭，现在不喝了，再问为什么，他们也说不出，要么说
现在都喝洋河了。不丢脸出，洋河以精神、文化及铺天盖地
的广告吸引花费者，沱牌以川酒观点生存，而梅兰春因地产
酒、枯陈酒得以支撑。我们以前靠贬价、回空瓶方法回馈花
费者，后来呈现涨价、空瓶贬价的环境，使对购买者的亲和
力打了扣头。

2、产品的换代定位工作没有跟上，我们扬州市场、南通市场
前期都进行了大量的铺市造势工作，得渠道者得天下，通过
经销商及零售店的口碑和做为，实现产品的笼罩、推销，泰
州市场固然也做过工作，但力度不大，没有延续性。

3、过分依赖经销商，缺少对经销商的督匆匆、指导及需要帮
忙，与经销商签好合同后如果觉得万事大吉了，确定是差错
的，除非经销商确实是理念第一、实力第一。泰州的署理商
缺少积极主动性，缺少做市场的措施，由于二批商的.不共同
等原因，不可以或许实现产品的普遍的全面的笼罩。

三拿出启动市场的规划

以要做为、要笼罩、要动销为启动泰州市场的思路。以集中
有限资源做有效的事，为启动泰州市场的原则。应用边际效
应，把海陵区和高港区(口岸镇)作为点，寺巷镇、刁辅镇、
永安洲镇为作线，然后带动泰东镇、九龙镇、白马镇、徐镇。
又可以分为三个阶段，第一阶段为动销阶段，具体表现是吸
引花费者进步笼罩率，这一阶段经销商应让利给业务人员;第
二阶段为增量阶段，具体表现为加大匆匆销、增加新产品，
这一阶段经销商应让利给二批及零售店，设计10箱、100箱等
不合的组别;第三阶段为调价阶段，适当调价可以增加市场活
力，进步可托度，削减恶性竞争，同时使经销商得到丰盛回
报。

四征求领导及经销商看法，拿出铺市规划，做好个人工作总



结申报。

颠末领导同意并与经销商杀青一致看法，在十一月和十二月
进行泰州市场的首期铺市运动。从而进步了经销商的信心。

月月工作总结篇二

同学们：

在这明媚的蓝天下，迎着初升的太阳，我们举行这庄严而隆
重的升国旗仪式。注视着冉冉升起的国旗，吟唱着气壮山河
的国歌，我们为这一庄严而隆重的时刻而自豪，我们因肃然
于国旗前而激动，更为我们是中国少年而骄傲。

国旗的光辉照亮了我们前进的道路；国歌的旋律激励我们继
承先辈的伟大事业，不懈奋斗。“起来，起来”那是中华民
族伟大复兴对我们的召唤，建设一个xx、和平强大的中国，那
是我们中国少年的时代最强音。少年肩负国之重任。

梁启超言：制出将来之少年中国者，则中国少年之责任也。
使举国之少年而果为少年也，则吾中国为未来之国，其进步
未可量也；使举国之少年而亦为老大也，则吾中国为过去之
国，其澌亡可翘足而待也。故今日之责任，不在他人，而全
在我少年。请听我中国少年说：“少年智则国智，少年富则
国富，少年强则国强，少年独立则国独立，少年自由则国自
由，少年进步则国进步，少年胜于欧洲，则国胜于欧洲，少
年雄于地球，则国雄于地球。红日初升，其道大光；河出伏
流，一泻汪洋；潜龙腾渊，鳞爪飞扬；乳虎啸谷，百兽震惶；
鹰隼试翼，风尘吸张；奇花初胎，矞矞皇皇；干将发硎，有
作其芒；天戴其苍，地履其黄；纵有千古，横有八荒；前途
似海，来日方长。

美哉，我少年中国，与天不老！壮哉，我中国少年，与国无
疆！



月月工作总结篇三

时间就是生命,真是绝对巧妙和公平的形容。一个月的时间又
在荏苒之间滑过，感叹时间的紧缺，同时也更为珍惜点滴时
间，积少成多，便学会了合理利用时间。

回顾本月所定下的目标，以及工作的实际情况，做出如下工
作总结：

一、 本月工作基本情况

1． 完成日常内务工作

2． 正常接待客户，引导办理入会

3． 对户型说辞和销售技巧的学习和分析

4． 学习相关行业政策知识和各种有利于工作的`书籍,加强
自身的学习能力

5． 正常接听电话，跟踪客户回访

6． 市场调查与分析汇总,并分析竞争对手的情况和客户需求

7． 学习本项目相关的知识，增加销售卖点和说辞

月月工作总结篇四

金秋十月，是一个多彩的季节，也是一个收获的季节。在这
金色的十月，我们学前班和大班的`小朋友们沿着自己成长的
足迹，也不断地收获了累累硕果。现在我就十月份个人工作
总结报告如下：

提前做好教学工作计划，备好教案，准备好教具，尽量多准



备一些幼儿感兴趣的教具。在课堂上基本以幼儿游戏来开展
活动。注重幼儿的动手操作能力，以发展幼儿教育的扩散性
思维为主，让他们自己开动脑筋，鼓励他们说出自己的想法。
在这个月中，我简单地小结一个本月所学的内容以及幼儿在
课常上一些突出的表现。

（1）分级阅读：诗歌《玩》、《照片》、《小雨滴》

故事《奇怪的雨伞》《雨天使》

在学习诗歌《玩》后幼儿创编诗歌，我们班的丁博潮说了几
句特别有意思而且又有逻辑性的话：“爸爸玩妈妈，妈妈玩
宝宝”，“susan玩粉笔，粉笔玩黑板”，可见他对诗歌理解和
掌握了，而且想象力也特别在丰富，能够联系到身边的人和
事。

（2）拼音：bpmfdtnl

（3）蒙氏数学：6、7的分解、组合，5以内加减法，6、7的
加减法

（4）我和音乐做游戏：《懒惰虫》、《网小鱼》、《县官判
罪》、《小巴狗》

（5）美术：《京剧脸谱》、《豆子大变身》、《这就是我》、
《快乐的非洲人》。

这个月的主题是“超级面具变变变”，所以我们围绕这个主
题展开了这四个活动，主要是让幼儿感受各种脸型，学习用
不一样的材料来做画。在小朋友的作品中，丁博潮的画面很
整洁，富有想像力，要是画得再大一点就更好了。豪豪、萱
萱、童童、赵佳熠的画就有点乱了，但是画得还是挺不错的，
画面很丰富。偲偲、吕欣烨的画还可以，能够说出画面的内
容。



（6）小康轩教材：因为是与大班分开上的，幼儿学过之后掌
握得都还不错。我班两个小朋友都有一些偏科现象，bobo偏
向于语言领域，henry则偏向于数学领域。

我和玲子老师配合得还很默契，每人轮流值班，主动承担起
一日的后勤工作，基本做到教室、寝室、公共卫生区的干净，
每天开窗通风换气，给碗、勺子、杯子、毛巾消毒一次。教
室里每天都开紫外线灯消毒，遇到晴好天气晒被子，准时参
加保育学习等。当然有时候太忙，会忽略或忘记有些卫生的
打扫，比如墙群上的灰，天花板上的蜘蛛网，空调电视柜上
的灰尘，但是在经过黄老师提醒后我们都及时搞干净了。在
经过月末的卫生大检查后我对以前没有注意的地方特别收起
注意了。另外关于手足口病，我们也引起了高度重视，每天
都坚持对幼儿进行三检，对幼儿进行个人卫生教育，确保幼
儿的健康状况。

（1）每天我们对幼儿进行礼貌教育，童童、偲偲、海彬扬、
赵佳熠由以前的不主动打招呼到主动打招呼了，而且赵佳熠
特别喜欢当值日生，主动地跟叔叔阿姨小朋友问好，真的进
步了很多。

（2）在进餐前我们每天都对幼儿提要求，不能把饭掉在桌子
上、地上，吃饭时不能说话，不能玩，不能挑食等。小朋友
们都进步了，桌面和地上都没有掉饭了。

（3）为了培养幼儿的主人翁意识以及热爱劳动的品质，我们
班特设立了一个“今天我值日”的栏目，每天请一个小朋友
来当值日生，请他负责一天的卫生，如扫地，擦桌子，拖地，
还有请他来维持纪律、给小朋友们发放早中餐、点心等，我
发现这么做了之后，我们班的小朋友越来越能干了，每个小
朋友都争着要当值日生呢！



月月工作总结篇五

这些孩子大多数家庭结构不正常，父母离异多，单亲家庭使
儿童经常性产生失落感。有的家庭气氛不和协，父母经常吵
架，让孩子时时感到焦虑不安。不少的父母，尤其是从事经
商或人体企业等行业，终日忙于外头的工作，经常外出，孩
子或独自在家，或交给别人看管，缺少亲情，时常感到孤独
寂寞，同时，由于竞争激烈，风险系数增大，父母在外面经
受了更大的压力，困扰与挫折，家庭往往成为其宣泄压抑的
场所，对孩子的教育简单、粗暴，引起孩子严重的内心冲突
和紧张。一方面由于家庭经济条件好，家长在物质上是尽可
能的满足孩子的要求；另一方面，家长又望子成龙，对子女
的期望很高，压力很大。前者造成孩子以自我为中心，心理
承受能力低下，难以应付挫折；后者又使他们面临重重挫折，
经受种种压力，让孩子在无休止地陷于较严重的心理不平衡
之中而难以自拔。

孩子虽然年纪小，但同样有自己的人格，有自尊心，教师对
学生随意发表否定性评价，如笨蠢猪等，使学生形成低下的
自我概念，产生自卑感，并引发退缩，破罐子破摔等一系列
心理问题。又如，教师对学生过高的期望和要求，也会对学
生造成过重的心理压力。

从社会环境方面来看，通过每天报纸、广播、电视等媒介，
社会上的不良风气都对儿童心理造成负作用。由于社会的不
良观念与他们所接受的学校教育不协调一致，儿童心理和谐
也受到不利影响。

月月工作总结篇六

时间就是生命,真是绝对巧妙和公平的形容。一个月的时间又
在荏苒之间滑过，感叹时间的`紧缺，同时也更为珍惜点滴时
间，积少成多，便学会了合理利用时间。



回顾本月所定下的目标，以及工作的实际情况，做出如下工
作总结：

一、本月工作基本情况

1．完成日常内务工作

2．正常接待客户，引导办理入会

3．对户型说辞和销售技巧的学习和分析

6．市场调查与分析汇总,并分析竞争对手的情况和客户需求

7．学习本项目相关的知识，增加销售卖点和说辞

月月工作总结篇七

时间就是生命,真是绝对巧妙和公平的形容。一个月的时间又
在荏苒之间滑过，感叹时间的'紧缺，同时也更为珍惜点滴时
间，积少成多，便学会了合理利用时间。

回顾本月所定下的目标，以及工作的实际情况，做出如下工
作总结：

一、本月工作基本情况

1．完成日常内务工作

2．正常接待客户，引导办理入会

3．对户型说辞和销售技巧的学习和分析

4．学习相关行业政策知识和各种有利于工作的书籍,加强自
身的学习能力



5．正常接听电话，跟踪客户回访

6．市场调查与分析汇总,并分析竞争对手的情况和客户需求

7．学习本项目相关的知识，增加销售卖点和说辞

月月工作总结篇八

在我们的工作规定中，还是照常举行每周例会，在例会中对
过去的工作做总结，肯定我们的长处，指出我们的不足，以
便让我们更加努力的工作。为了提高大学生素质和做好干部
工作风范以及强化学校的纪律，我系青协每周二例行校风督
察。

四月十三号院青协会长莅临我系主持例会，对我会的成员进
行工作的指导，并且对我们的成员提出了十点做人做事的道
理，在思想上对我们提出了相关的要求。经过这次例会，我
会成员在工作中更加注意自己的行为风范，并且提高了不少
工作效率。

为了活跃大学生生活以及提高我们的技能水平，四月十五日
大学生技能大赛子学术报告厅隆重举行，我会所有成员都积
极的参加。并且在同一天，我会人员还去参加了机械系和建
工系共同举行的“我是一名会长”的演讲比赛，在演讲会的
过程中，大家进行互动交流，积极发表自己的意见。对于大
家来说这是一次不错的锻炼。四月的大学校园到处是活跃，
青春的气息，我院举行了历届延行的女子篮球赛赛。我们的
志愿者都坚持着观看每一场球赛，为比赛增加了力量，也展
示了我们志愿者的风彩。

在这个组织中，每个人都在行动着，为了充分的展示我们的
服务宗旨，我会决定五月份举行一次重大活动，即去孤儿院
去抚慰一下那些孩子们，所以在本月我们的成员都在积极、
认真的准备着。在这个月中，还是一如既往让有关成员执行



检查晚自习，以及督察工作，目的是让大家通过实践来认识
到更多的东西。然而在平时的课余时间以及其他系青协开会
的时候，我会的相关成员会和其他系人员进行工作上、学习
上以及生活上的交流，这样既促进了大家的友谊，也增长了
知识。

按照每月一次活动的惯例，经过策划机电系和我系共同举行
了一次“长江之行”活动。然而在成员的积极配合下，我们
顺利完成了这次活动。这次“长江之行”主要是去江边进行
环保活动，关心一下我们周围的环境。既可以提高我们大学
生的环保素质，又可以让更多的人参与到这个活动中去。这
次活动，我们本着一颗奉献的精神净化了我们身边的一片土
地和江水，让我们再次看到了志愿者的价值和力量。

本月的相关活动都如期的进行了，活动结束了，又到了上交
材料的'阶段，于是成员们都把每月例行的思想汇报及总结都
写下来了，同时，也做好个人工作计划，对本月所学所感都
作了一下分析。以上就是本月的具体工作情况。

现在又将面临着一个月的结束，这个月集结了我们的努力和
勤奋，也发现了我们的错误和不足。总之，我们就是在这样
的一个大家庭中不断的学习和不断的认识。每一次活动都有
着不同意义，也都让每位成员有着不同的感悟。志愿者就是
应该本着一颗诚恳的心去感受我们的生活，感受我们周围的
人和物，并且积极的奉献我们的一份爱的力量。那么这个世
界就能想这个四月一样，温暖而芳香四溢!


