
最新公司销售会议主持稿(通用8篇)
在面对问题和困难时，积极提出并接受他人的意见和建议，
有助于解决难题。个人简历只是求职过程中的一个环节，也
要注重其他的求职技巧和面试准备。

公司销售会议主持稿篇一

尊敬的各位来宾经销商朋友们：

大家好！

今天我们在长春____宾馆举办东北地区20__年新产品展示订
货会。首先我向前来参加本次会议的厂方领导、各位来宾、
经销商、朋友们表示热烈的欢迎和忠心的感谢！

承蒙各位经销商家电老总的关爱与支持，__电器有限公司经
过6多年的发展壮大，保持了在同行中推出新产品最快最多的
主流地位，其产品品质优良，在市场有强大的竞争力。

至真至诚、精益求精”的经营理念，先进的管理、技术，雄
厚的人才实力，完善的质量保证及售后服务体系，成就了中
国商用冷柜主流品牌，在全国商业冷柜电器行业中成为一只
主导者，该公司投资近6千万元，建起了40000平方米的标准、
合理的现代化的厂房与办公大楼，建立了科学的设计、生产
和检验管理系统，完善了质量保证体系，制定了切实可行的
技术革新和新产品开发计划，并投资100多万元建成了型式实
验到计算机自动测试系统，同时加强售后服务，在省市级都
设立了特约维修服务中心。并成为乳品行业，肉食行业，冷
饮行业啤酒行业，等行业主选的合作企业。

经过近几年来的培育和发展，东/北地区销售网络逐渐扩大和
完善，形成一支稳定的销售队伍，大大提高了品牌的知名度、
美誉度。在广大经销朋友的支持下，销售业绩节节攀升，前



景喜人。

这些成绩的取得，离不开广大经销的支持，是与广大经销商
的辛勤劳动和业务员的忠诚敬业分不开的，我们用智慧和汗
水共铸了今天的辉煌。

在此，我向大家再一次表示忠心的感谢！

公司销售会议主持稿篇二

各位领导同事：

我是贸易公司员工__，我是__年4月7号进入__，在销售部工
作，经过短暂的工作后，在__年9月13号调入到北京__贸易公
司，从邢台工厂到北京总部，从焦炭销售到钢材贸易，入
职__的三年时间里，__让我对工作有了更多的感悟。

在进入__的时候，本以为销售的工作会很简单，但是真正融
入进去时，发现并没有原想那般，销售工作从初期扎实的产
品知识，到后期沟通解决的技巧，再到后来客户的开发能力，
并不是所谓的出差，发货收款就可以，而这些一层层的能力
往往需要很多经历，很多努力才能够掌握，甚至中间还要犯
过几次错误之后才能掌握透彻。

在销售部工作过一段时间后，有幸调入到了北京的贸易公司，
而到了这里之后，发现这是一个全新的工作，贸易工作虽然
相比较工厂的销售量，销售额有所减少，但是要照顾的方面
却很多，必须做到事无巨细，还要有提前预判的能力，从考
察，付款，运输发货，再到销售结算回款，每一个环节都要
考虑到，还必须要跟财务风控紧密地结合起来，我们还要学
习财务风控的知识，在具体的操作过程中，我们每一个业务
员其实就是财务风控人员，切实地参与进去，才能对整个过
程进行把控。



贸易公司领导及同事们的敬业负责精神也影响了我，贸易业
务必须要以业务的进程为基本，而我们的时间也随之要由业
务进程来安排，我们的领导同事放弃了休息节假日，团结协
作，保证了业务的进行，甚至有的同事在过年时间都顾不上
回家而在外地进行收发货。我记忆深刻的一次，13年的元旦
三天假期第一天，当时在家休息，这时候客户钢厂回款，为
了能够早让这笔款早日入账，当时就从家到钢厂拿钱，拿到
钱回公司的路上还在想公司是否会有人，结果到了的时候，
看到贸易公司的财务都在加班，还有其他部门的几个员工也
在公司做工作。没有埋怨抱怨，只有兢兢业业。

最初来到贸易公司时，贸易公司业务正做的如火如荼，蒸蒸
日上，而自己在那段时间也得到了很大的锻炼提升，对未来
前景干劲十足，充满信心，而在去年的时候我们也遇到了一
些困难，但是困难只能让我们更清楚地认识自己并壮大自己，
打铁还需自身硬，公司也做了一些重大的调整改变，“梅花
香自苦寒来，宝剑锋从磨砺出”。相信今年贸易公司一定能
够做到更大的贸易额，实现更多的贸易利润。

从23岁到26岁，接近三年的__工作，也让我对生活有了更多
的感悟，改变了对生活的态度，学会了包容，尊重他人，更
学会了以一颗感恩的心去对待生活，以一颗敬畏的心去面对
未来，在今后的日子里，更愿意与__一起，在实现集团公司
战略发展的道路上开拓进取，继续在辛勤耕耘中体会收获的
快乐，为__奉献出自己的光和热。祝愿__的明天更美好！谢
谢大家！

公司销售会议主持稿篇三

王：亲爱的xx兄弟们大家好，很荣幸这一期的销售大会有我
和黄xx为大家主持，力力在这里和大家问声好，祝大家身体
好、工作好、财运好，吃好喝好玩好乐好，给点掌声好不好?
因为相聚，让我们分享这份快乐的时光;因为xx，让我们承载



了无尽的激情。

黄：因为年轻，让我们拥有山一样高的梦想;因为xx，让我们
实现了自身的价值。那么黄xx也在这跟大家问声好，“xx的兄
弟们，大家好”

大家：好、很好、非常好、越来越好，加油!

黄：2014十月份销售大会正式开始，激动人心的时候到了，
有很多新员工没参加过销售大会，可能不知道销售大会是什
么，我跟大家详细说一下，、、、、哎呀就是领奖的时候到
了，下面我宣布一下获奖名单。

王：小黄，好像着急了哈，可惜啊看见名单里有你了，是不
是。我简单跟大家说一下xx的销售大会，xx每个月都会举办销
售大会，总结当月的工作成果，并且对当月做得好的员工以
资奖励，公司从来不吝啬，只要你努力，公司都看得见。那
么在说10月份前，我先说一下9月份的获奖名单，因为十一放
假，没开上，就压到这个月了。

由于九月份我们的销售业绩不是特别理想，所以只有三个奖
项：

最佳新人奖：沈xx(下组后到账xxx)有请**颁奖

获奖者发言。。。。

获奖者发言。。。。

最后是个人冠军奖：得主是英俊潇洒、风流倜傥、花见花开、
车间车爆胎的黄哲，有请**颁奖。说到小黄，从入职以来一
直勤勤恳恳、踏实肯干，这个奖项实至名归。

获奖者发言。。。。



第二奖项，后台个人，说起他，他是后台与前台的沟通纽带，
是安抚客户的缓冲剂，他就是唐慧唐大拿，有请**颁发优秀
个人奖。

获奖者发言。。。。

下面是最佳新人奖，得主：徐xx(入职签单xxxx)

获奖者发言。。。。

王：做销售不容易，日晒雨淋、早出晚归，给客户赔笑脸、
不仅脾气好、还要脸皮厚、不仅要霸得蛮，还要耐得烦。再
一次感谢全体销售的辛勤付出，把掌声献给你们自己。

黄：说到辛苦，那不算什么，男子汉能屈能伸，吃点苦受点
累算什么，但我们的女销售才真的值得称赞，正值豆蔻年华，
小小年纪本领非凡，在这我不得不提一下我们二部的宁
飞，10月份里共拜访了37个客户，员工的努力公司都是看在
眼里的，下面有请**为宁xx颁发“勤劳小蜜蜂奖”

获奖者发言。。。。

王：xx是一个年轻的企业，成立时间也不是很长，但我们却
在长春乃至吉林站稳步脚，并且小有名气，这离不开大家的
努力，当然也离不开对客户的开发，那么10月份里，开发新
客户最多的当属我们xx第一大美女：王微王政委，有请**为
王微颁发“新客户开发奖”

获奖者发言。。。。

获奖者发言。。。。

获奖者发言。。。。



黄：10月份亚军是：刘xx，有请**颁奖

获奖者发言。。。。

黄：最后一项，10月份销售个人冠军“王xx”，有请**颁奖

获奖者发言。。。。

王：在此我们也感谢公司所有部门经理，你们是公司的栋梁，
更是公司的希望，每个部门的业绩能否实现，全靠你们的指
导有方，再一次谢谢公司所有经理。xx刚刚起步，每位员工都
付出了艰辛的努力，苦是苦了点，累是累了点，但苦中有乐，
累有所得。

黄：面对困难，我们没有放弃，因为我们知道“希望在转
角”。走进xx，就会有一份责任压在你肩上。责任是一种无言
的承诺，承诺是一张法定的支票，需要我们大家一起去履行。

王：xx一直致力打造这样的团队，感谢你们的加入。到
此，10月份销售大会已到尾声。有请姚总讲话。

公司销售会议主持稿篇四

调至振动或者关闭状态，会议期间，请各位伙伴不要随意走
动。(有请全体起立，让我们共唱《xx之歌》，来振奋我们的
精神，展示我们的士气!)

男：下面，有请后勤保障部杨xx为大家进行差勤点到!

10:00--会议开始：

男：尊敬的刘董、宋总以及公司各位领导。

女：亲爱的xx家人们。



合：大家早上好!

如火如荼的势头，却像这越来越温暖的天气，节节攀升，刚
需复苏，交易活跃!

收获着丰硕的果实!

男：今天，让我们暂时忘却那展业路上的艰辛。今天让我们
暂时忘却签单过程中的奔波劳累。

今天，让我们暂时忘却办理售后的心酸??

女：让我们共同相聚于此，欢聚于此，共同庆贺，共同祝福!

家人们!以及坐在后排的xx家园各位领导!

刻!让我们拿出营销伙伴特有的激情和热情，欢迎你们!

面，由请全体起立，让我们共唱国歌!(《国歌》)

女：让我们以饱满的热情齐声高颂《xx宣言》、《感恩六悟》。

团队展示：

男：4月，是植树播绿的季节;4月，是憧憬梦想的季节;4月，
是播种希望的季节!

发蓬勃热情，希望又是蓝色的，凝聚团结沉静!

福花园b店!

女：下面请欣赏由幸福花园b店带来的团队展示《相亲相爱一
家人》!



男：非常感谢这支充满朝气的团队，再一次把热烈的掌声送
给他们!

刘董致辞：

女：有一个人，9年来一直带领我们同心其力，风雨无阻，携
手奋进!

男：有一个人，9年来一直带领我们同舟共济，万众一心，坚
持梦想!

女：挫折面前，他为我们主导航向，坚忍拼搏。关键时刻，
他为我们拨开迷雾，看清前行道路。 男：要论坚忍不拔，谁
能称雄;要论永不言弃，谁与争锋!要论挑战与超越，非他莫
属;女：这就是我们xx的领头羊：刘xx董事长!让我们用雷鸣
般的掌声由请刘董为此次大会致辞。

掌声有请!

的致辞，同时，也拉开本次大会的序幕!

三月明星俱乐部：

女：努力与拼搏，是迈向成功的必经之路;汗水与泪水，是
哺(bu)育卓越的星光大道。 男：今天，我们相聚于此，为的
是收获辛勤耕耘之后的累累硕果。

佩的名字，入围3月明星俱乐部的的伙伴，他们是：

成员颁奖!

女：掌声、歌声永不停息，因为你们我们永远骄傲，

男：努力、成功永无止境，因为你们我们永远自豪!



月度销售冠军：

淀出灿烂而又耀眼的光芒!

获和喜悦，让我们全体起立，用“羡慕”的掌声，有请3月月
度销售冠军!他是来自银河青城分店的马明，在3月个人累计
销售3笔,其中有两笔都是自带自销。让我们再次用掌声向他
表示祝贺。同时由请营销部副总蔡总上台为3月月销售冠军颁
发奖励!(感谢各位的配合请全体就坐)

常羡慕吧!同时，家人们更想听听你做业绩的《销售宝典》，
和我们大家分享一下吧! 女：让我们用掌声感谢马明毫无保
留的分享自己的销售宝典，同时预祝这位伙伴业绩节节高升!

团体优胜杯:

男：忆往昔，楚霸王六千江东子弟纵横天下。

女：看今朝，xx家园团体精英所向披靡!

男：营销，就是一场没有硝烟的战争，虽兵不血刃，但不战
而屈人之兵。

在，有我宣布荣获3月团体优胜杯的名单，他们是：

第三名

第二名

第一名

??大家掌声欢迎以上精英团队代表上台领奖

男：同时，由请营销部总监崔总上台为他们颁发团体优胜杯
奖项。



团队之所以成功，除了有优秀的团队长，更离不开团队每一
位成员的辛勤付出，在此，我

们所有家人全体起立，掌声邀请3月冠军团队所有成员一同来
到台前，展现他们的风采!!(感谢各位的配合请全体就坐)

秀团队代表，同时我们也期待家人们更出色的表现!

晋升店长仪式：

男：大浪淘沙始见真金璀璨，跨越巅峰方显英雄本色!

人心火，眼热!

没有挑战的生活就像鸡肋。

女：现在，他们终于实现了自己的愿望，可以独当一面，施
展才能!成为新晋升店长!

店面的事宜，很早就在二宫体育场开始招聘。大家不辞辛劳，
努力招人!

xx园二店祈xx、翠xx黄xx、xx花园三店邹xx、

xx花园二店于xx、xx花园a二店葛xx风xx苑二店杨xx、

xx花园b二店常xx、xx百康二店李xx、xx红十月三店常xx、

男：接下来，我将公布晋升为高级店长的是：

红十月张xx、嘉和园黎xx、幸福花园b吴xx、

风尚翠苑赵xx、和田街李xx、天山花园杨xx、



誓!

家人都能看见!让我们为他们未来的成功送去鼓励的掌声!

视频展示：

男：20xx年，是崭新的一年，公司迁址xx中路xx大厦，也实
现了xx的跨越式发展，我们又一次站在了xx发展历史的转折
点上。

女：今年公司着力品质建设，让xx成为老百姓心中的信得过
的品牌!积极倡导“安全，透明，阳光，便捷”的服务理念。

男：在3?15，浩xx鸿重磅出击!在晨xx报公众承诺“绝不吃一
分差价，吃一罚十”!，所有门店绝对透明交易，不吃差价。

女：乌市房产局市场处的领导也大力称赞“xx的行为值得所有
中介机构及其执业人员学习，值得大力提倡和鼓励!””

男：与此同时，3月自《国xx五条》出台，二手房市场出现了
火爆的销售高潮。应对政策xx积极备战，急客户之所急，想
客户之所想，践行客户服务承诺，下面让我们共同观看一段
视频!

女：这里只是xx家园其中一个部门的工作的情况， “树品牌
意识，强服务质量。”根植于每一位伙伴的心里，只有全心
全意的做好每一笔业务，每一个售后。才能将xx家园做稳做
强做长!这是亘古不变的道理!用心为客!客心留!

男：这就是我们xx家园的伙伴们，我们会由始至终的这样去
做：“用心服务”。

宋总宣导：



女：记得刚刚迁入xx大厦时，宋总曾经将xx比喻成一艘等待
起航的航空母舰，

如今他已稳步起航。

男：俗话说：大海航行靠舵手!由请我们的总舵手宋总，为我
们做政令宣导!

女：下面就让我们用最热烈的掌声由请宋总，掌声有请!(宋
总上场曲)

标，坚持不懈，直到成功!

女：冲天的豪气，郑重的誓言，一切的一切都会被今天铭记!

男：现在我宣布，“xx家园20xx年3月工作总结暨4月工作计划
宣导大会”

(合：到此结束，谢谢大家)

男：掌声恭送领导及嘉宾退场

公司销售会议主持稿篇五

各位领导同事：

大家好！

我是贸易公司员工__，我是20__年4月7号进入__，在销售部
工作，经过短暂的工作后，在20__年9月13号调入到北京__贸
易公司，从邢台工厂到北京总部，从焦炭销售到钢材贸易，
入职__的三年时间里，__让我对工作有了更多的感悟。

在进入__的时候，本以为销售的工作会很简单，但是真正融



入进去时，发现并没有原想那般，销售工作从初期扎实的产
品知识，到后期沟通解决的技巧，再到后来客户的开发能力，
并不是所谓的出差，发货收款就可以，而这些一层层的能力
往往需要很多经历，很多努力才能够掌握，甚至中间还要犯
过几次错误之后才能掌握透彻。

在销售部工作过一段时间后，有幸调入到了北京的贸易公司，
而到了这里之后，发现这是一个全新的工作，贸易工作虽然
相比较工厂的销售量，销售额有所减少，但是要照顾的方面
却很多，必须做到事无巨细，还要有提前预判的能力，从考
察，付款，运输发货，再到销售结算回款，每一个环节都要
考虑到，还必须要跟财务风控紧密地结合起来，我们还要学
习财务风控的知识，在具体的操作过程中，我们每一个业务
员其实就是财务风控人员，切实地参与进去，才能对整个过
程进行把控。

贸易公司领导及同事们的敬业负责精神也影响了我，贸易业
务必须要以业务的进程为基本，而我们的时间也随之要由业
务进程来安排，我们的领导同事放弃了休息节假日，团结协
作，保证了业务的进行，甚至有的同事在过年时间都顾不上
回家而在外地进行收发货。我记忆深刻的一次，13年的元旦
三天假期第一天，当时在家休息，这时候客户钢厂回款，为
了能够早让这笔款早日入账，当时就从家到钢厂拿钱，拿到
钱回公司的路上还在想公司是否会有人，结果到了的时候，
看到贸易公司的财务都在加班，还有其他部门的几个员工也
在公司做工作。没有埋怨抱怨，只有兢兢业业。

最初来到贸易公司时，贸易公司业务正做的如火如荼，蒸蒸
日上，而自己在那段时间也得到了很大的锻炼提升，对未来
前景干劲十足，充满信心，而在去年的时候我们也遇到了一
些困难，但是困难只能让我们更清楚地认识自己并壮大自己，
打铁还需自身硬，公司也做了一些重大的调整改变，“梅花
香自苦寒来，宝剑锋从磨砺出”。相信今年贸易公司一定能
够做到更大的贸易额，实现更多的贸易利润。



从23岁到26岁，接近三年的__工作，也让我对生活有了更多
的感悟，改变了对生活的态度，学会了包容，尊重他人，更
学会了以一颗感恩的心去对待生活，以一颗敬畏的心去面对
未来，在今后的日子里，更愿意与__一起，在实现集团公司
战略发展的道路上开拓进取，继续在辛勤耕耘中体会收获的
快乐，为__奉献出自己的光和热。祝愿__的明天更美好！谢
谢大家！

公司销售会议主持稿篇六

尊敬的总经理、书城各位同事：

大家好!

时间在我们不经意间已消失，筹建时的情景还恍若眼前，今
天我们有幸邀请了我们省公司总经理为我们指导__年销售动
员大会。

好的开始是成功的一半，的成绩也是成功的开始，总结过去
一年的历程，我们走过的路并不平坦，前进的每一步，都刻
着大家面对挫折的激情和喜悦的成功，在此我感谢陪伴一路
走来的各位同事，感谢你们的坚持和努力，在此向你们说一
声谢谢，因你们而骄傲，我对在座各位充满信心、也对集团
公司下达的__年各项指标完成充满信心。

一年来各项工作的开展和顺利完成离不开总公司及省公司总
经理的信任和关心，离不开全休同事的辛勤付出。__年我们
将继续拼搏、积极进取、让全体同事的辛勤和劳动付出得到
丰厚的回报，也向集团、省公司总经理交上一份满意的答卷!
最后在这辞旧迎新的时刻，祝大家新春快乐!也预祝集团的明
天更美好!

我的发言完毕，谢谢大家。



公司销售会议主持稿篇七

各位同仁、各位商界朋友，很荣幸：

大家下午好！很高兴能有这样的机会，和大家一起分享一年
来公司所经历的点点滴滴；刚才__已经给我们很生动、很深
刻的总结了这一年来公司的成败和得失，我非常荣幸、非常
骄傲公司有这样英明的领导者，我来公司时间不长，但是我
却时时刻刻、真真切切的感受到在__董事长和__的指示和关
怀下，公司发生的巨大变化和进步！我在这里代表销售部总
经理向他们和公司的用心良苦表示感谢！

下面我做为营销总经理和大家一起分享下有关营销的方方面
面，关于营销这块，在在座的各位的鼎立支持下，我们可以
说，今年打了个非常漂亮的战役！大家都知道，今年4月份，
我们现在的工厂才有雏形，真可以说是百废待兴、百业待举。
短短的几个月，我们不光在销售业绩上给公司交个满意的成
绩单，而且在销售模式和公司未来的营销方向上做了重大的
变动和明确，为公司未来的发展做了很好的规划和铺垫，下
面我就以下三个方面和大家分享下：

一、公司目前的营销模式和构成：

2）营销模式：由于我们的销售产品比较多元化，营销模式也
是比较多样性，为了大家便于理解，那么在这里我重点阐述
下国内销售的营销模式，国内销售也分为两大块：以批发为
主的营销二部和以__品牌为品牌推广的营销一部，很显然，
营销二部主要是以批发为主，追求的是量的变化，从而达到
质的变化；也就是说二部追求的是客户的数量和出货的数量，
从而提高利润的数量，用六个字简言之，也就是深挖洞、广
积粮，没有粮食人会饿死，在现阶段，没有大量利润的保证，
公司就会出现饥荒和危机。但是，一味的深挖洞、广积粮不
是我们的最终目标，我们的目的是为了称王，成就一番霸业；
我们通过什么来实现我们的霸业，总的有个媒介，我们的媒



介就是__品牌，所以我们成立了营销一部，一部的营销模式
三个字品牌化或者说图霸业。

二、一年来营销方面

在这里，我借__董事长的一句话销售是一个企业的龙头，龙
头如果不能发挥它该承担的责任，就会牵一发而动全身，让
整个工厂失去活力、战斗力、以及生存的本钱；在这一年里，
公司的所有销售人员都克己敬业、始终把公司的利益放在第
一位，我们的半成品销售比去年提高了50%；我们的oem客户
在去年的基础上又增加20%；而我们的出口更是朝气勃勃、大
放异彩，不但在业绩上取得辉煌成就，而且成功的和国际上
的一些大经销商实现完美对接；我们的国内销售也是百尺竿
头、更进一步，我们的网络已经遍及全国各地，其中我们的
电压力锅产品销售从每月的几百台到现在每月2万台，这是一
个什么速度，这离不开销售人员的努力，当然也离不开在座
各位的.支持和关怀；我们自己的品牌也实现了零的突破，目
前网络有10多家，我们取得了一些成绩，同时也存在很多不
如意和困难，但是公司品牌化路程已经迈出了坚实的第一步，
虽然比较艰辛，但已经有了很好的开端。如果说今年是我们
向品牌化进军吹响的第一声号角，那么明年就是进入冲刺和
真正的战争时代，都说商场如战场，一点不假，我们就是在
进行一场没有硝烟的战争！

我们取得这些业绩，虽然谈不上骄傲，但是我们却在脚踏实
地的在走，不积跬步，无以成千里。今天的一小步也就是以
后的一大步！在这里，请允许我，允许我代表全体销售人员
对在座的各位、以及公司的领导、各位商业朋友，对你们的
支持和配合表示感谢！

三、公司未来的营销方向和重点：

谈到营销也许每个人都明白是怎么回事，但是营销其实是个
非常复杂的系统工程，包括市场、销售、财务、售后、运营



平台、物流、产品等诸多大板块组成，任何一个板块运作不
畅都会带来致命的伤害，其中最重要就是销售和市场，市场
就是经营品牌、销售就是销售产品这个名词的来源，简单的
说营销就是经营品牌和销售产品。刚才__经理也明确了，公
司未来的发展方向是品牌化，品牌化不是口头上说说的，我
们首先要了解市场。谁都知道厨房电器是块大蛋糕，而且随
着中国经济的发展，农村的城市化，需求量会越来越大，这
是好的一面；但是我们有没有深思和调查？目前国内传统的
厨房电器知名品牌（方太、老板、帅康、樱花、华帝、万和、
万家乐、樱雪、欧意、万喜、美的等）和二线品牌差不多20
家；我们可以撇开这些传统品牌不说，就是今年就有长虹、
新飞、格兰士等向厨卫电器进军，而且投入和市场推广的力
度也相当的大，长虹、格兰士光一个营销团队都接近50人，
投入资金都是成百万的去运作，以上这些能说明什么呢？给
我们的只有深思：厨卫的品牌还有没有的做？我们怎么去做？
我在这里想说明几点：

其三、市场也同时给我们敲响了警钟，给我们的时间不多了，
在未来3年内，如果我们品牌化还不成功，形势将是极其严重
的，我们的生存空间在哪里？幸运的是，通过前期的试运行，
我们找到了一条属于自己的路。

刚才陈总已经说了公司的战略规划，我在这里重点说说未
来__品牌品牌化的营销思路：公司走品牌化之路，实现由公
司规模大到实力强的一个转变，争取在3年内达到厨房电器行
业品牌知名度和市场占有率前15名的战略目标，把__的用爱
创造生活的设立理念变为现实，让__的爱理念走进千家万户，
最终实现公司的终极目标：走向上市和国内厨房电器的驰名
商标、以及厨房行业的前三甲。

当然，我们的营销中心还是不健全的，我们的营销团队的实
力还是比较薄弱的，在明年，我们将会增加专业的售后和市
场部、以及我们的销售人员，来增强营销中心的实力。不知
道大家留意没有？现在全世界都在发生石油危机，中国在未



来5年内将建近20座核电站，这意味着什么？未来带电的产品
将是中国的销售主销产品，也就意味着我们必须对我们的产
品组合和产品线做出调整，只有定位准确了，我们才可能迎
头赶上，才会抓住机遇谋发展！明年我们首先是巩固我们目
前的优势产品：燃气热水器，首先在外观和功能上更加完善
和自主化；其次，在热水器和电压力锅上，我们将在款式、
功能等方面作出全面的调整；另一方面，在烟机和灶具上面，
我们会加强大品牌的市场调研工作，保持能够跟上市场的节
奏，并适当的自主化。简单的说就是三个一工程：一巩固、
一重点、一保持。

以上就是今天我和分享的一些内容，谢谢大家！

公司销售会议主持稿篇八

尊敬的集团各位领导以及奋战在销售一线的各位同仁，大家
过年好。我谨代表盤锦公司改性沥青卷材厂的全体干部职工，
祝大家在新的一年里身体健康，工作顺利，合家欢乐，万事
如意。

在过去的20__年，我们圆满的完成了集团下达给我们的各项
生产任务和指标。全年累计生产出合格的各品种卷材585
万m2，比09年增长了近100万m2，创造了我厂历年的生产量最
高记录。尤其是10月份月产量突破100万m2，这也是我厂的历
史最高记录了。这些成绩的取得，是在集团领导的英明指导
和销售一线的各位同仁辛勤的努力下才能完成的。相比于09
年，20__年国标、聚酯毡类卷材继续占主导地位，nk类产品正
逐步减少，所占比例也越来越小。新品种ppe类和自粘类卷材
有大幅度的增长。在过去的一年里，我们从产品质量入手，
强化管理，加强操作人员的责任心，提高工人的技术水平，
较好的完成了新老工人的交替和融合，使新员工都能独立操
作上岗，为我厂以后的发展打下了坚实的基础。尤其是成型
岗位的两个班长王伟和任广涛，每天都提前一个小时到岗，



做好开车前的一切准备工作，并坚持开好班前会和班后会，
总结当天生产情况的注意的问题和事项，从源头就严把质量
关。由于20__年市场对产品的需求量增大，卷材生产任务量
也就加大，为了不耽误市场发货，最长连续生产作业近两个
月，有时为了市场急需，还要生产到后半夜。另外，在20__
年我们也严格控制生产消耗，与企管和供应部门通力合作，
加强原材料进厂的检斤检尺工作，为我厂避免了不必要的经
济损失。今年集团对综合楼进行了大规模的翻修，机电车间
积极配合，做了大量的工作，电路改造安装和取暖设施安装
改建，为我厂节省了大批的资金。

在取得这些成绩的同时，我们也不能回避自身存在的诸多问
题，质量就是生命，市场就是命脉，在20__年，我们将一如
继往，继续把质量放在首位，把市场放需求在重中之重的地
位，为销售一线的各位同仁做好最坚实的后勤保障，提供最
好的合格产品。我们将深化管理，降低消耗，加强员工的责
任心，提高工人的生产技术水平，配合技术部门提高产品质
量，出现问题不推脱责任，勇于面对问题，去解决好问题。
配合设备部做好成型线的安装改造工作。用百分的努力，完
成集团下达给我们的各项生产任务和指标，坚决贯彻集团领
导的方针政策。虎虎生威的虎年已经过去，轰轰烈烈的兔年
已经来临，我希望在20__年我们禹王集团能再创辉煌，突破
发展瓶颈，突飞猛进，大展宠图。谢谢大家。


