
世界上最伟大的推销员读书心得 世界上
最伟大的推销员读后感(模板8篇)

读书心得可以帮助我们提炼和概括书籍中的重要观点，加深
我们对书中知识的理解和把握。以下是一些同学们的真实军
训心得，供大家学习和借鉴。

世界上最伟大的推销员读书心得篇一

《世界上最伟大的推销员》每次读这本书的时候都很振奋人
心，斗志昂扬，被里面精辟的文字所感染，读着读着会情不
自禁的高声朗诵。感觉自己就已经成为了伟大的推销员了，
自己就能像书中的主人翁海菲一样可以由卑微的饲养员变成
商业王国的创始人了。但是读完合上书本后，沸腾的血液慢
慢冷却下来，走出去时就想着按照书本上的去做，刚开始是
可以。

可是过了不久就慢慢的就淡忘了，渐渐地又显露出自己为人
处事的原形了。觉得按照书上的去做也没有立杆见影的效果。
的确是的，按照书上的去做一段时间是没什么效果的，殊不
知书中的主人翁海菲一生都是坚持了书上的原则和做法。才
造就了他成为一个商业王国的领袖，成为了最伟大的推销员。
我相信书中的每一个句子都是黄金定律，只要按照书中的要
求：有爱心，有智慧，有信仰，不怕失败，不怕挫折，坚持
不懈。任何人都能在自己的领域内有一番成就的。以前读这
本书没坚持多久就放弃了，现在我还要再读这本书，再一次
的从第一页读起，从第一页做起。我相信肯定还会有收获的。

这本书是人事部的姐姐借我的。在人事部看到人事经理桌上
有书，那个姐姐就告诉我，她需要负责帮公司采购书籍，用
于奖励员工，还通过各种渠道采购各种原版书籍，不过现在
还没发完。她说回去看看，哪些是拆封的，先偷偷拿过来借
我看，再还回去。



看到书名我是拒绝的，还用反问语气念了一遍书名，她说，
你就拿去看吧。刚转行业，作为公司的新人不好意思拒绝，
又看在她在热心，我就带回家了，放了两天才打开看。不做
销售，也可以看销售励志文的嘛。

原来是自己孤陋寡闻，这是一本畅销书，据说是董事长推荐
的。我还没有正式接触过董事长，但是偶尔听闻一些事迹。
董事长“向上向善”，热衷于学习各种……目前参加禅学，
运用佛家的智慧管理企业，并提升自己。

看内容简介，感觉是像《富爸爸，穷爸爸》一样的故事书，
因为我看到了牧童海菲从老人手上获得羊皮卷，而不是枯燥
无味的推销技巧手册，就勉为其难看一下吧。

非常强大的励志书籍！我被感染了。尽管我没有按照书里的
内容操作，没有一天读几遍，几天之后再翻开下一章，把每
天的行动记录在书上（如同其他评论所说，这是一本由笔记
本组成的书籍，有一半的内容是给你记录的空白表格）。

纵观看过的励志书籍，无一例外都会告诉你：立即行动，以
及爱。

不管每次都有人说是洗脑文也好，鸡汤文也罢，相信大家都
非常明白，在这个现实的社会里，只有立即行动了，才会有
后面的结果。是成功的喜悦，或是失败的检讨，都是在行动
之后你才会知道的，那为什么不马上行动呢？我知道是懒癌
作祟，因为我一样是拖延症患者。

世界上最伟大的推销员读书心得篇二

去年，朋友给我推荐了一本书《世界上最伟大的推销员》，
草草翻看一遍，以为是一本关于推销员专业知识的书，并没
觉得有多少阅读价值，听朋友一番介绍，就试着认真读完，
发现它非常鼓舞士气、激励斗志。



这本书通过古时候一个年轻人从一无所有走向成功的经历，
说明在一个市场环境之下，如何对待他人，如何约束自己，
如何克服困难提高自己，最后得到成功。书中以十张羊皮卷
的形式引导读者阅读，每张羊皮卷都阐述了一个个成功的誓
言，让你明白更重要的真理，重新审视自己，使自己成为世
界上最伟大的推销员。

我读完此书最大的收获是，不论我们从事哪种工作，我们每
个人都是推销员。因为我们每时每刻都在向别人、向社会推
销自己。在工作、人生的舞台上，都需要你向同事、社会展
示自己、推销自己。让别人了解自己、喜欢自己、信任自己。
根据个人理解浅谈几点体会：

在当今的关系营销环境中，优秀的推销员最重要的一点就是
成为解决客户问题的能手和与客户拉关系的行家。作为一名
政府部门调查工作者，上级主管部门、基层经济单位即是我
们的客户，最重要的就是要解决如何更好地完成上级部门部
署的各项工作任务，更好地做好基层服务的问题，这就需要
我们不断提高自我沟通能力，做到上下级沟通顺畅，得到基
层的信任，让基层工作者愿意说出自己的心声。

如果一个推销员不能让客户订货，其他技巧都是空谈，不能
成交也就称不上推销。如何才能成为一名优秀的推销员？我
认为有一点很重要，即一种百折不挠、坚持不懈的精神。只
有怀抱这种信念，才能打动客户，获得有可能的机会。这种
精神适合每个想做出点成绩的人。成功不会青睐那些不付出
汗水的人，所以无论如何，只要想做事、想成功，就一定不
能放弃！因为--“我拥有神奇的力量”

没有热情什么事情也做不到，热情是成就的火花。当你成功
的时候，你不必有热情，但你要成功就必须有热情。在自己
十几年来的工作生涯中，我经历了从企业到乡镇、部门等各
种工作环境的锤炼，无论是什么环境、什么工作性质，我时
刻保持对自己那份工作的热爱，踏踏实实做好每一件事情，



获得了领导和同事们的肯定，正如书中提到的：“我永远沐
浴在热情的光影中”。当然，工作中也不乏困难和压力，但
压力越大、希望越大、收获也会越大，抱有这种良好心态，
事业总会成功。

以上几点只是我读过这本书后的一点感想，《世界上最伟大
的推销员》这本书给了我莫大的鼓舞和启迪，它好像一位良
师益友，在道德上、精神上和行为上指导我，给我安慰、给
我鼓舞。使我明白一个道理：每个人的一生可能都会充满坎
坷，关键看你如何理解、如何把握、如何应对。

世界上最伟大的推销员读书心得篇三

《世界上最伟大的推销员》是美国作家奥格·曼狄诺写的关
于销售技巧的一部好书。它如一位良师益友，在道德上、精
神上、行为准则上给人指导，给人安慰，给人鼓舞。它催人
奋进，让人积极向上，是使人立于不败之地的力量源泉。

这本书在全世界范围内影响巨大。它一经问世，便影响空前，
英文版销量当年突破了100万，并被译成了18种文字，每年销
量有增无减，成为了适合任何阶层人阅读和随身携带的一本
好书。

高中阶段，是学生增长知识、学好技能、提高应变能力的关
键时期，为让学生树立信心，敢于面对困难和挑战，我与学
生同时阅读《世界上最伟大的推销员》，让学生抄录其中的
精彩段落，并写出心得体会。

我在语文课中抽出十多分钟的时间与同学们诵读其中的精彩
语段：

“今天要学会控制情绪。

我怎样才能控制情绪，让每天充满幸福和欢乐？我要学会这



个千古秘诀：弱者任思绪控制行为，强者让行为控制思绪。
每天醒来当我被悲伤、自怜、失败的情绪包围时，我就这样
与之对抗：

沮丧时，我引亢高歌。

悲伤时，我开怀大笑。

病痛时，我加倍工作。

恐惧时，我勇往直前。

自卑时，我换上新装。

不安时，我提高嗓音。

穷困潦倒时，我想象未来的富有。

力不从心时，我回想过去的成功。

自轻自贱时，我想象自已的目标。

总之，今天我要学会控制自已的情绪。

从今往后，我明白了，只有低能者才会江郎才尽，我并非低
能者，我必须不断对抗那些企图摧垮我的力量。失望与悲伤
一眼就能被识破，而其它许多敌人是不易觉察的。它们往往
面带微笑，招手而来，却随时可能将我摧毁。对它们，我永
远不能放松警惕。

自高自大时，我要追寻失败的记忆。

纵情享受时，我要记得挨饿的日子。

洋洋得意时，我要想想竞争的对手。



沾沾自喜时，不要忘了那忍辱的时刻。

自以为是时，看看自已能否让风住步。

腰缠万贯时，想想那些食不果腹的人。

骄傲自满时，要想到自已怯懦的时候。

不可一世时，让我抬头，仰望群星。

今天我要学会控制自已的情绪。

我从此领悟了人类情绪变化的奥秘。对于自已千变万化的个
性，我不再听之任之，我知道只有积极主动地控制情绪，才
能掌握自已的命运。

我控制自已的命运，而我的命运就是成为世界上最伟大的推
销员！

我成为自已的主人。

我由此而变得伟大！”

诵读完后，我让学生说出心得体会，学生发言踊跃，最后我
做了归纳：

人的情绪会时好时坏，聪明的人善于控制自己的情绪，愚笨
的人会让情绪控制自己。在工作、生活和学习中，每个人的
情绪都会发生着变化，或悲观失望，或喜怒哀乐，或恐惧自
卑，或暴躁绝望，或骄傲自满。面对这些情绪，你将采取什
么样的办法呢？作者在文中已作了回答。作者摆事实，讲道
理，循循善诱，如一位心理医生，为你医治心里的伤痛，使
你身心健康，又如一位苦口婆心的优秀老师，为你拨云驱雾，
指点迷津，教给你如何去应对不同情绪的方法。



我们有些同学，有时把学习看做是一种负担，以致情绪不稳
定，暴躁不安，作业不按时完成，有的甚至产生厌学情绪或
退学的念头。诵读了节选部分后，这样的学生应有所启发，
要学会控制自己的情绪，学会调节自己，从而战胜困难，超
越自己，战胜自己，掌握自己的命运，以取得优异的成绩。

还有些同学，取得一点成绩后就沾沾自喜，自以为了不起。
诵读了节选部分后，也应该学会控制自己的情绪，要想到人
外有人，天外有天，你会有许多的竞争对手，比你成绩好的
同学有很多，只有谦虚努力，坚持不懈，才能使自己立于不
败之地。

最后，我让学生写一篇作文《你在学习中怎样控制自己的情
绪》，进一步将《世界上最伟大的推销员》读懂学透，从而
激发学生的学习兴趣，为踏进理想大学之门积蓄力量。

世界上最伟大的推销员读书心得篇四

《世界上最伟大的推销员》，带给我的绝不只是工作上的启
迪，更多的是心灵的拷问。

一切发展始于人性，始于对自我的认知。“我不是任人鞭打
的羔羊，我是猛狮，不与羊群为伍。我不想听失意者的哭泣，
抱怨者的牢骚，这是羊群中的瘟疫，我不能被他传染。失败
者的屠宰场不是我命运的归宿。”奥格·曼狄诺在书中激励
我们做任何事的基础，那就是自信。没错，竞争激烈的社会
环境，复杂的人际交往，快速的发展步伐都给人以重重的压
力，让人更愿意躲在自己的世界，逃避一切。生而为人，大
家都得面对。我们改变不了环境，就只能改变自己！我们需
要告诉自己，要有信心用自己的双手去创造美好的未来。就
从当下开始，今天，我开始新的生活，我的老茧化为尘埃，
我会在人群中昂首阔步，自信有魅力，强大而独立的生命体。
读过这本书，更坚定了我的这种生活理念与自信。



古人语：善心计，识重轻，能时底昂，以故饶裕人交，信义
秋霜，能析利于毫毛，故人乐取其资斧。任何事情，都以人
为基础。诚信和道义自古以来就是成功的必经之路。真理自
古至今都一样。这本书也以强大的号召力写出了这个道理。
想要成功，就必须付出行动，更重要的是，付出于真诚而又
执着的努力。立即行动起来，否则，一切的幻想毫无价值，
一切的计划渺如尘埃，目标更不可能达到。如果将人生一分
为二，那么我们前半段人生哲学应该是“不犹豫”，而后半
段的人生哲学应该是“不后悔”。要想做到这两点，就必须
活在当下，立即行动！

不再回首过去，也绝不会畏惧将来，自信而真诚的面对人生。
更要立即行动起来，努力生活，认真工作，乐观积极的面对
人生中每一粒尘埃，每一朵花多，每一次风雨，每一次欢笑，
每一次爱。这，就是我读完整本书最大的感受。

世界上最伟大的推销员读书心得篇五

当我初看到《世界上最伟大的推销员》这本书时，因为书名，
以为是一本指导推销员获得成功的书，但事实并非如此，它
是最鼓舞士气、振奋人心、激励斗志的一本书。

这本书的作者奥格-曼狄诺是当今世界撰写自我帮助方面书籍
的最流行最有灵感的作家。此书被译成18种语言，他的书充
满智慧、灵感和爱心。书中以一则感人肺腑的传奇的故事，
引申出哲理箴言融入到故事中，并以十张羊皮卷的形式引导
读者阅读，每张羊皮卷都阐述了一个个成功的誓言，让你明
白更重要的真理，重新审视自己，使自己成为世界上最伟大
的推销员。书中的主要内涵在于不论我们从事哪种职业，我
们每个人都是推销员。生活是一连串推销，因为我们每时每
刻都在向别人、向社会推销自己。

在学校、在工作、在人生的舞台，都需要你展示自己，向老
师、同学、同事、社会推销自己。推销自己就是让别人了解



自己、喜欢自己、信任自己。当你与别人真诚沟通交往时，
就已迈出了推销自己成功的一步了。通过一步步展示自己成
功的过程，同时也在向你的目标迈近，迈向成功的阶梯。

当我失意时，读到此书，它给了我莫大的鼓舞和启迪，我终
于明白，并非只有我的生活充满悲伤，即使最聪明、最成功
的人也同样遭受一个又一个的打击与失败，但是这时苦难与
挫折可以是衡量友谊的天平，也是我们了解自己内心世界的
途径。书中句句箴言感人至深，多少成功人士都反复咀嚼过
它，让为它对于当今市场经济社会来说，更有益于各行各业
的人，其意味深长。因为它给予人们力量，在困境中增加勇
气，激励你前行，迎接前方任何征途，到达成功的彼岸。

总之我想如果各位有机会的话，定要读一读这本书，它好像
一位良师益友，在道德上、精神上和、行为准则上指导你，
给你安慰、给你鼓舞，是你立于不败之地的力量源泉。

(精选多篇)读完了羊皮卷，看完了《世界上最伟大的推销
员》，我终于明白；为什么美国人推选总统时首先要求被选
举人是否做过推销员。读完了羊皮卷，看完了......

董翀皋初看到此书以为是一本关于推销员专业知识的书。读
完以后发现事实并非如此，它非常鼓舞士气、激励斗志。看
完这本书对于人生方面有了更多，更......

很久以前就听朋友介绍《世界上最伟大的推销员》一书值得
一看，初看到此书以为是一本关于推销员专业知识的书。读
完以后发现事实并非如此，它非常鼓......

世界上最伟大的推销员读书心得篇六

我们每个人都是推销员，不论我们从事哪种职业。最重要的
是，我们首先必须将自己推销出去――推销自己，这样我们
才能找到幸福与平静。



读完《世界上最伟大的推销员》之后，从中领悟到很多东西，
其中有自己经历过的，也有自己没有经历过的。每个人都有
一个梦想，就是希望自己有一个不平凡的人生，希望自己就
是那生活里的主角。在这个物欲横流的社会，金钱视乎就能
代表自己的身份，同样是生活在这个社会，但是有些人就是
出生就是什么都有，但是有些人却什么也没有，生活，生存
的需要所以我们不得不去面对生活的种种，我们更渴望成功。

羊皮卷之一，我体会到，人必须有一个饱满的心态，然后有
一个好的生活习惯。教你怎样培养一个习惯。成功与失败的
最大分野，是来自不同的习惯。好习惯是开启成功的钥匙，
环习惯则是一扇向失败敞开的门。失败有一种解释：失败就
是一个人没能达到他的人生目标，不论这些目标是什么。一
个人一旦有了一种好的生活习惯，习惯成为自然，那便是成
功的开始。

羊皮卷之二讲到要有爱心，要用全身心的爱来迎接今天。有
了爱心，即使才疏学浅，也能以爱来获得成功。才能成为伟
大的推销员。没有爱，即使博学多识，也终将失败。

羊皮卷之三讲到，要坚持不懈。要有持之以恒的精神，成功
不是等待，他就在你的前方等着你，只要努力，坚持向前走，
成功就会越来越近。

羊皮卷之四讲到，要对自己充满信心，要自信，我就是大自
然最伟大的奇迹，我就是独一无二的，我自豪，我骄傲，要
发挥，发展自己的个性，因为这是我成功的一大资本。成功
不是复制，是创新，是独特。

羊皮卷之五讲到，时间是生活里最宝贵的东西，是不可再生
的，是走向成功的资本，所以要把握好今天，过去的已经过
去，将来的还没有到来，所以，今天才是最重要的。把握好
每分每秒，把生活里的每一天都当做生活里德最后一天来过，
让每分每秒都发挥的最大的存在价值。



羊皮卷之六讲到，要学会控制自己的情绪，控制自己。弱者
任思绪控制行为，强者让行为控制情绪。要成为自己的主人，
控制自己的命运，我会因自己的主宰而变的伟大。

羊皮卷之七讲到，要笑遍世界，笑对人生。只要笑声和快乐
中，我才能真正体会到成功的滋味；只有在笑声和快乐中，
我才能享受到劳动的果实。要想享受成功，必须先有快乐，
而笑声便是那伴娘。

羊皮卷之八讲到，今天我要加倍重视自己的价值。我不能放
低目标。我要做失败者不屑一顾的事。我不停留在力所能及
的事上。我不满足于现在的成就。目标达到后再定一个更高
的目标。我要努力使下一刻比此刻更好。

羊皮卷之九讲到，我现在就付诸行动。只有行动才能决定我
在商场上的价值。若要加倍我的价值，我必须加倍努力。我
渴望成功、快乐、心灵的平静。除非行动，否则我将在失败、
不幸，夜不成眠的日子中死亡。成功不是等待。如果我迟疑，
她会投入别人的怀抱，永远弃我而去。此时，此地，此人，
马上付诸行动！

羊皮卷之十，我也需要祈祷，我不祈求小恩小惠，只祈祷冥
冥之神为我指点迷津。引导我，帮助我，让我看到前方的路。
在自己有限的生命里，能拥有更大的成就！

以前对成功只是一个模糊的理解，看望这本书让我感觉到，
其实成功也是很简单的事情，每个人都可以成功，而且每个
人都可以拥有一个不平凡的人生。只是我们需要努力，需要
规范我们的行为！

爱是成功的基石，习惯是成功的筋骨，信心、情绪、时间则
是建立成功的工人。成功很简单，路在脚下，成功也在脚下！



世界上最伟大的推销员读书心得篇七

《世界上最伟大的推销员》一书写的是一个羊皮卷的故事。
羊皮卷总共有十张，每张上面都记载着一个原则，教我们如
何避免失败，并走向成功。故事讲述了主人公海菲是怎样从
养父柏萨罗手中得到羊皮卷，然后在羊皮卷的指导下，成为
一位伟大的推销员，最终建立起自己的商业王国。故事的后
半部分则说的是羊皮卷的传承，在散尽了财产之后，海菲和
仆人伊拉玛一起去通过异象寻找下一位羊皮卷的继承者。春
去秋来，三年之后，要找到那个人终于出现了，他叫保罗。
海菲听完保罗的经历之后就郑重的把羊皮卷交给了他，帮助
他去完成自己的事业。

羊皮卷上记录的到底是怎样的原则呢，能够去帮助人们成为
伟大的推销员?每张羊皮卷上的文字要用三十天的时间去阅读、
记录、思考，然后再进入下一卷。在这阅读的三十天中我们
就培养了一个个好的习惯，告别过往，积极面对生活，坚持
不懈，坚信自己的独一无二，把每天当做生命中的最后一天，
，学会控制情绪，笑对世界，重视自己的价值，及时行动，
拥有信仰。在好习惯的帮助下，我们一天天成长，一天天强
大，最后的改变令我们自己都会诧异，必会取得成功。书的
结尾处还给出了十个成功誓言，算得上是前面十张羊皮卷的
对照，它指引我们更好的去生活，去收获自己想要的.一切。

《世界上最伟大的推销员》，一个很简短的故事，却让人常
读常新。想知道如何对待他人，如何约束自己，如何克服困
难，如何获得快乐吗?这本书会给你满意的答案。这是一本寻
找人生价值的人们必读的一本书，如果有可能，我希望能把
羊皮卷上的原则都背下来，当你读完它，你应该也会产生这
种想法的。

世界上最伟大的推销员读书心得篇八

读完了羊皮卷，看完了《世界上最伟大的推销员》，为了什



么？做一匹狼，做一匹旷野里奔啸的狼，有激情、有目标，
随时准备出击的狼。

今天，我开始新的生活。

失败不再是我奋斗的代价。它和痛苦都将从我的生命中消失。
如果失败和痛苦是难忍的火焰的话，我就是滔滔江水；如果
他们是这汹涌澎湃的浪涛的话，我就要做坚固的土地，永远
把水拦住，吸收掉。我不再像过去一样接受他们。我要在智
慧的指引下，走出失败的阴影，步入富足、健康、快乐的乐
园，这些都是羊皮卷给我的，远远超出了我自己曾经期待的。

经验是很重要。我没有经验，也许这是我的优势。我要培养
出自己的原则，符合社会的个性原则。适应、个性、和而不
同，我要做一个这样的人。

追求成功，做一匹呼啸的狼，什么是成功？成功就是达成自
己的预期目标，每个人的目标期许不一样，但是社会的期待
是一致的，活在世上，就要服从社会。当被社会磨得体无完
肤时，为什么不转过来呢？不能改变社会，就改变自己，去
适应这个社会。

看完《世界上最伟大的推销员》，我最大的感动是海菲没有
因为从事世俗的与钱打交道的人而变得势利，相反，他是一
个充满热情、充满爱的人。我现在才开始领悟：活着，因为
有爱。爱自己，爱别人，爱不是一种做作，不是一种掩饰，
不是一种为了爱而去的爱，爱是一种自然的流露，是内心的
原始冲动，是生活的最低，也是最高境界。

活着，正因为有爱，所以才真正地活着。无论是从事什么行
业，唯一不可缺少地素质就是爱。做为一个推销员，海菲并
没有把金钱看作唯一，也不是至高利益，当他把用来开拓自
己前程的第一件长袍给了那个婴儿的时候，他的内心是痛苦
的，但更是甜蜜的，没有丝毫的后悔，尽管他不甘心自己永



远做一个喂骆驼的脏小子，他知道，他做了一件值得的事情。

幸亏柏萨罗没有责怪他，反而还为他高兴，我才彻底地体会
到，任何人都心里充满了爱，我宁愿柏萨罗也真正地为他高
兴，而不是为了安慰他，事实就是如此。

上天也是希望爱满人间的，不然怎么会安排最亮的那颗星星
一直跟着海菲呢？而且还照在他的帐篷上一整夜。

这个故事给我一个很好的透视，无论在哪里，无论什么身份，
无论从事什么职业，永远都不要忘记一点：自己永远是个人，
一个有血有肉的人。是一个人，就要做得像个人，就要有爱。

也许有人觉得狼是没有爱的，如果真这样认为，那就大错特
错了，不然，狼怎么会爱上羊呢？狼不是绝情动物，狼是一
种状态，一种对生活极度充满爱的状态，当然这不是动物园
里的狼，而是旷野里奔啸的狼。

扉页上的话给我震动：谨以此书献给所有寻找人生价值的人
们。工作为了什么，工作的动力从哪里来，是什么力量使我
们坚持下去？价值，为了寻求自身的价值。

原以为，从学校出来，从部队出来，跨入社会有个工作，能
养活自己，挣点钱，孝顺父母，不错，这也是一种价值观念，
大多数的人都是这种想法，为了生存去苦苦挣钱，到头来发
现自己头破血流，活得很悲惨，还是在生存线上挣扎。纵观
那些做事业的人，从来不去在乎钱的多寡，到头来却钱财满
贯，难道是命运？或许巧合？都不是，关键是那些为了钱去
工作的人，途中发现艰辛的时候，就是没有钱的时候，孤苦
难奈，没有了前进的动力，半途而废了，因此也就一直徘徊
不前了。而那些为了做事业而奋斗的人，在遇到困境挫折的
时候，恰好就是最有激情的时候，怎么可能放弃呢？事业成
功了，金钱都是附属品了，那只是随之而来的附加值。



“猪也有梦想，猪梦想天下的人都信基督，希望人类不要在
猪圈门上栅栏杆。”人活着就应该有梦想，梦想并不空虚、
空洞，梦想的另一端，就是自己的价值归属点。在实现梦想
的旅途中，价值也就逐渐显现了，人生有没有成功与失败呢？
我还是觉得没有，能够按照自己的梦想走，一步一步过来，
即使在别人看来失败了，我也觉得问心无愧，成功没有定论，
失败也只是一种观点罢了，关键是要自己能够正确判断，不
偏离社会中心，不损害他人利益。

自己的人生价值实现了，就是成功。努力工作吧，不要再思
前想后，不要再左顾右盼，为了实现自己的价值，加油吧。

《世界上最伟大的推销员》告诉我：伟大，是追求的结果，
更是坚持的结果。三分钟热度是成就不了事业的，没有什么
容易的事。没有唾手可得的成功。没有一天的事业。没有不
可能的成功，只有不敢于的坚持。坚持就是胜利，可是就是
坚持却是那么艰难。坚持，可以摧垮一个人，也可以成就一
个人。自古就有一个成语，功败垂成，所以，不能坚持到成
功不是一个个别现象，而是普遍的，但是，坚持到成功也是
普遍的，不是个别的。坚持，持续，现在也真正明白了老大
把邮箱密码设为“坚持”的良苦用心。

坚持，才是硬道理。

作为一个推销员，生活是活泼的，却也是艰辛的。我也知道
了，将来的工作不是轻松的，推销是世界上最孤独的行业，
是的，当眼睁睁看着太阳落山，远离亲友，无处藏身，看着
别人合家欢聚，共享天伦，自己却别无选择，只能穿越万家
灯火，匆匆赶路。世界上没有比这些更能让人触景生情，心
碎意沉了。当工作的时候，却想起了家，那是一种什么感觉
呢？我还没有那么真切地体会到。

为了生命的价值，坚持吧。



一时的成功不难，也许还可以附带运气的成分，但是长久的
成功，或许叫做伟大，是没有运气成分的。奥格？曼狄诺说，
决心成功，就不会失败，是的，可是背后还有一个前提的，
那就是是否能否坚持到底，如果连坚持到成功的决心都没有，
又怎么可能不会失败呢。

我渴望成功，我渴望成就伟大，我希望自己的一生不要在平
庸中度过，正因为如此，坚持吧，坚持就是通向成功的桥梁，
到达彼岸方可成就伟大。

当我合上这本书的时候，我深深的感受到了，最伟大的推销
员不是多么的拥有销售技巧，而是拥有一颗善良的心，一颗
充满智慧的心，拥有优良的道德准则，拥有成功的人生信仰，
诚如罗马不是一天建成的，成功不是一蹴而就的，伟大源于
对生命价值的不懈追求，实现自己所拥有的梦想的人生才是
完美人生。

为何成就这样的伟大，为何能够坚持到底，做一匹旷野里奔
啸的狼，充满激情，一直在路上奋力追寻，高速奔跑，却惟
独没有忘记思考，充满智慧。

在这样一个时刻在变化的时代，惟有睿智地奔跑的狼才能获
胜，做一匹狂而不妄的野狼。

奔跑吧，迎着朝阳。


