
最新店长获奖感言一句话个字(模板8篇)
每个人都会遇到挫折和困难，但只有那些无所畏惧、勇往直
前的人，才能够实现自己的梦想。引用一些名人的励志语录，
让读者深受启发。阅读下面这些励志的名言，相信你会受到
很大的启迪和鼓舞。

店长获奖感言一句话个字篇一

我于去年9月来到xx店担任店长，来之前我也简单了解了一下
这个店铺的情况，销售业绩并不太好，可这又是全国的重点
店铺，所以我的压力也是相当大的。我当时给自己制定了一
个目标，未来半年内的销售一定要有所提升。我不断的跟店
员探讨以前销售不好的原因，从以下几点入手。

对于店员的管理-俗话说，欲望是一种无形的巨大力量，因此
店员工作欲望的高低是一件不可忽视的事，它将直接影响到
店员工作的质量，所以我就要不断的激励店员，比如每天交
接班时会表扬昨天销售好的店员，让她讲一下销售大单的技
巧、连单的技巧和成交率的技巧，并给予鼓掌祝贺，这样可
以使她在今后的工作中保持高昂的工作热情，同样也使其他
同事得到了学习。

对于货品的管理，每周一都会与商品部联系，补足缺失的货
品，卖场的货品一周会做一次陈列调整，把畅销款及形象款
多做展示，来吸引顾客进店，对于滞销款每天会给每一位员
工制定销售件数的目标，做一个激励政策，一周之内销售滞
销款最多的店员可以得到一个小礼物，长期下来滞销款都会
变成平销款。

对于卖场的视觉美观，每周四下班前我会把橱窗的模特及正
挂形象款进行更换，为周末三天的销售做准备，让顾客进店
有视觉的新鲜感。繁忙的周末结束后，我们会在周一把卖场



重新调整一遍，保证卖场的清洁与整齐。

一个店铺业绩的提升，老顾客的回头率果然重要。所以针对
老顾客我是这样管理的：会员资料我在电脑里做了表格，同
一个月生日的放在一起，当会员生日时我们会发个祝福的短
信，并告知生日买衣服会有5折优惠，店里只要有活动都会及
时通知顾客，方便顾客购买，所以在我们店里会员生日消费
的是很多的。

竞品销售一直是我们关注的，古人云：知己知彼方能百战百
胜。了解竞品的销售品类，就可以补充我们的不足。比如今
年7,8月份正是销售夏季商品的时候，我们集中做了一个销售
春装的区域，贴了大的惊爆价pop牌，销售一直不错。这是我
们做了与竞品的不同，才能吸引顾客。通过我们5个人的努力，
比去年同期提升了很多。

在今年10周年店庆的活动中，所有商户的店长都参加了“优
秀店长”的评选，我很庆幸在数百个店长中我能获得这个荣
誉。店里的收银员许桂莲，曹希兰同时都被评为“优秀收银
员”。我们得到的这些荣誉是离不开公司对我们的培养，现
在的金源派克兰帝是一只朝气蓬勃的团队，在我们的共同努
力下，销售业绩同期增长48%。我们5人小团队会不断的努力
再创销售佳绩。

店长获奖感言一句话个字篇二

非常荣幸地参加了这次的连锁年会，并参加了金牌店长的颁
奖仪式，听到了金牌店长的演讲和真实案例。这对我以后的
店长生涯有了很大的帮助，使我会更加自信并在零售行业努
力奋斗，学习并为我们本土的企业奉献终生。

作为一个店长要铭记：“业精于勤”这是立国之本，凡事要
做一名优秀的店长更要有强烈的执行力、团队精神和敢为人



先的气魄。鉴此才能立于不败之地。”

今天的成绩源于前期的努力与机遇，明天的发展前景在本次
的峰会上给予我以充分描绘，使我压力与信心备增！感谢连
锁协会提供这份机遇。

我将以比能力更好地完成一名金牌店长所要完成的，所要努
力创造的价值。感谢连锁协会提供的难得的机会。

店长获奖感言一句话个字篇三

今天的成绩源于前期的`努力与机遇，明天的发展前景在本次
的峰会上给予我以充分描绘，使我压力与信心备增！感谢连
锁协会提供这份机遇。

我将以比能力更好地完成一名金牌店长所要完成的，所要努
力创造的价值。感谢连锁协会提供的难得的机会。

金牌店长只是对过去工作的小结，更应该是今后工作的动力
和方向。感谢连锁协会提供难得的机会。

感谢河南四方联采，特别感谢河南大张实业，我会用毕生的
精力为四方联采为大张实业继续努力工作。

作为一个店长要铭记：“业精于勤”这是立国之本，凡事要
做一名优秀的店长更要有强烈的执行力、团队精神和敢为人
先的气魄。鉴此才能立于不败之地。”

非常荣幸地参加了这次的连锁年会，并参加了金牌店长的颁
奖仪式，听到了金牌店长的演讲和真实案例。这对我以后的
店长生涯有了很大的帮助，使我会更加自信并在零售行业努
力奋斗，学习并为我们本土的企业奉献终生。



店长获奖感言一句话个字篇四

感谢河南四方联采，特别感谢河南大张实业，我会用毕生的
精力为四方联采为大张实业继续努力工作。魏丙立（北京京
北美廉美超市有限公司总经理）[代领金牌店长]：作为一个
店长要铭记：业精于勤这是立国之本，凡事要做一名优秀的
店长更要有强烈的执行力、团队精神和敢为人先的.气魄。鉴
此才能立于不败之地。

店长获奖感言一句话个字篇五

今天的成绩源于前期的努力与机遇，明天的发展前景在本次
的峰会上给予我以充分描绘，使我压力与信心备增！感谢连
锁协会提供这份机遇。

我将以比能力更好地完成一名金牌店长所要完成的，所要努
力创造的价值。感谢连锁协会提供的难得的机会。

金牌店长只是对过去工作的小结，更应该是今后工作的动力
和方向。感谢连锁协会提供难得的机会。

感谢河南四方联采，特别感谢河南大张实业，我会用毕生的
精力为四方联采为大张实业继续努力工作。

作为一个店长要铭记：“业精于勤”这是立国之本，凡事要
做一名优秀的店长更要有强烈的执行力、团队精神和敢为人
先的气魄。鉴此才能立于不败之地。”

非常荣幸地参加了这次的.连锁年会，并参加了金牌店长的颁
奖仪式，听到了金牌店长的演讲和真实案例。这对我以后的
店长生涯有了很大的帮助，使我会更加自信并在零售行业努
力奋斗，学习并为我们本土的企业奉献终生。



店长获奖感言一句话个字篇六

今天的成绩源于前期的努力与机遇，明天的`发展前景在本次
的峰会上给予我以充分描绘，使我压力与信心备增！感谢连
锁协会提供这份机遇。解成杰（金牌店长获得者、山东临沂
九州某店长）：我将以比能力更好地完成一名金牌店长所要
完成的，所要努力创造的价值。感谢连锁协会提供的难得的
机会。

店长获奖感言一句话个字篇七

尊敬的领导亲爱的同事们：

大家好，承蒙大家厚爱，我获得xx年度“优秀管理者”，能
够给予我这份殊荣，我感到很荣幸。心中除了喜悦，更多的
是感动。自己的付出与表现已经被最大的认可，我会更加努
力!

自进公司工作至今已有3年的时间，我并没有为公司做出了不
起的贡献，也没取得特别值得炫耀的业绩，我只是在我自己
的工作岗位上履行着自己的职责，尽自己最大努力做好自己
的本职工作，我现任，平时就是做一些上传下达的`工作，除
了协助领导把上级领导布置的任务以最快的速度最高的质量
完成外，还在做店内的一些纪律方面和账务方面的管理工作。
我自认为我还存在很多欠缺，与公司的要求和领导的期望还
有一定的差距，还有很多方面需要学习和提高。被评为优秀
管理者，我觉得自己的肩上又增添了一份压力，因而，在今
后的工作中，我要更加勤奋、更加努力，尽我所能，认认真
真干好自己的本职工作，为公司的发展贡献力量。也希望领
导和同事们继续帮助我、支持我，在此我谢谢大家!

我觉得我现在的工作很开心，大家都很团结，同事们之间都
很坦诚，大家将心比心，都像姐妹一样互相鼓励着，我认为
作为管理者做好一家店最重要的就是这家店的氛围，他是一



家店的灵魂，店铺氛围好了大家卖货会很积极，大家会团结
一致奔着目标一起努力，把工作做好。而且要用人之长，把
每位同事的优点放到最大化，并及时给予肯定，每位同事都
有自己的长处，得到鼓励后会更加积极努力，在不断学习和
成长中形成一个良性循环，大家在愉快的心情合理的竞争中
工作，我想这样的一家店是最成功的。我们现在有一个很好
的平台会奔着这样的一个目标去共同努力共同进步。

公司现取得的成绩，是大家辛勤工作、努力拼搏、无私奉献
的结果，功劳是属于在座的每位员工的。我相信在公司各级
领导的正确带领下，在我们每位员工团结一心，努力奋斗下，
我们公司将会取得更加辉煌的业绩。希望我们公司的每一位
员工都像天空中的星斗一样互相照耀、互相帮助、团结一心，
干好我们的工作。

成绩只能代表过去，我要更加任重道远。这次能被评为优秀
管理者，我想这既是公司对我工作的肯定，也是对今后工作
做得更好的一种鼓励。我也坚信，今后的工作一定会做得更
好。过去的荣誉已成为过去，我们公司现面临的新的形势既
充满激烈的挑战和竞争，更催人奋进，我将带领我的同事们
不断加强个人修养，自我加强学习，努力提高工作业务水平，
扬长避短，发奋工作，力求把工作做好的更好，树立良好个
人形象，尽我所能为公司多增加一份力量。

同事们，我们要力争成为公司的骄傲，相信公司的未来将更
加灿烂辉煌。

店长获奖感言一句话个字篇八

尊敬的`各位领导和同事们：

大家晚上好!

我是江北茂业百货店的店长王平梅，今天很荣幸能站在这里



发言，心情十分激动。借此机会，首先要向在座的各位领导
和同事表示衷心的感谢，感谢领导对我的栽培和关心，和对
我以往工作的肯定，也要感谢同事们给予我的帮助和支持。

当初公司安排我接任茂业百货店长一职，我深感责任的重大，
而当时的情况对我来说真的是一项挑战，我曾经也彷徨过，
不知道自己是否能胜任这份工作。但公司领导把这个重担交
给我，就是对我的信任，我很感谢公司领导给了我这样的机
会，我不能也不想让领导失望。于是决定放下包袱，全心投
入工作中，尽自己所能去带领好茂业这个小团队，做出业绩
来。

作为一名店长，工作中必须以身作则，做员工的表帅，需要
培养员工团队协助精神和集体观念，充分调动和发挥员工的
积极性，增强本店的凝聚力。也要加强服务质量的提升，商
品是有形的，而服务是无形的，今天的消费者更加注重服务
的质量，服务是提升品牌竞争力和价值的必要而有效的手段。
服务不仅要求营业人员熟练掌握产品知识，更需要用语言和
行动来诠释我们的优质服务。经过这几个月的努力，我店的
工作也初见成效。虽然我的工作很普通，但要成为一名优秀
的员工，在我看来，最重要的就是要热爱工作。“细心只能
将事情做对，用心才能将事情做好!”，做事不仅要细心，更
要用心，认认真真的做好本职工作。虽然今天有幸被评
为“优秀店长”，但我深知，我做得不够的地方还很多，有
很多的东西，还需要我去学习。成绩属于过去，荣誉属于大
家，我将把过去的成绩作为新的工作起点，严格要求自己，
虚心学习他人的长处，不断提升自我，保持积极认真的工作
态度，从点滴做起，踏实工作，爱岗敬业，以饱满的工作热
情，全身心投入今后的工作中，以此来回报公司领导和同事
们的鼓励和厚爱。

最后，请允许我再次向大家表示衷心的感谢，并祝大家工作
顺利，身体健康!谢谢!


