
最新汽车元旦活动促销方案策划(精选13
篇)

活动策划涉及到活动的筹备、执行和总结等多个阶段，需要
有专业的知识和技巧。以下是一些常见的整改措施范例，供
大家参考和借鉴。

汽车元旦活动促销方案策划篇一

借20xx年元旦佳节之际，举办促销活动，刺激消费者，拉动
销量，完成年任务额，并加强社会形象及聚集人气。

刺激消费者，拉动销量。

聚集人气及注意力。

"元旦送大礼，人暖情更满"主题促销活动

20xx.11.20—20xx.1.10

本地汽车潜在客户。

1、促销活动期间，凡是购买指定车款，即可获得最多10000
元的优惠卷一张。

2、促销活动期间，凡是购买本站车型，即可获得千余元的车
内挂饰或汽车保养卡一张。

3、促销活动期间，凡是购买任意一款车，即可参加元旦节当
日活动的抽奖送元旦大礼环节。

1、各大报纸汽车专栏大幅广告



2、当地电视台广告

3、户外车载广告

8万元

1、将人员进行责任分组，通力协做。

2、做好应急预案的'制作。

3、对工作人员要陈述清楚活动目的及主旨。

猜你感兴趣

汽车元旦活动促销方案策划篇二

2、活动费用重新盘算。

一份好的中秋汽车促销活动方案，除了总体的活动框架要明
晰，还要在流程上最好细节的分析。例如，第八和第九部分
的费用预算，最好可以细致到一份礼品的费用统计；第九部
分的人员安排，最好可以具体到某个人。中秋活动方案还要
及早退出，在宣传上要到位。

汽车元旦活动促销方案策划篇三

借20xx年元旦佳节之际，举办促销活动，刺激消费者，拉动
销量，完成年任务额，并加强社会形象及聚集人气。

二、活动目的

刺激消费者，拉动销量。

聚集人气及注意力。



三、活动主题

“元旦送大礼，人暖情更满”主题促销活动

四、活动时间

20xx.11.20—20xx.1.10

五、活动对象

本地汽车潜在客户。

六、活动内容

1、促销活动期间，凡是购买指定车款，即可获得最多10000
元的优惠卷一张。

2、促销活动期间，凡是购买本站车型，即可获得千余元的车
内挂饰或汽车保养卡一张。

3、促销活动期间，凡是购买任意一款车，即可参加元旦节当
日活动的抽奖送元旦大礼环节。

七、广告宣传

1、各大报纸汽车专栏大幅广告

2、当地电视台广告

3、户外车载广告

八、活动预算

8万元



九、活动补充问题

1、将人员进行责任分组，通力协做。

2、做好应急预案的`制作。

3、对工作人员要陈述清楚活动目的及主旨。

汽车元旦活动促销方案策划篇四

3、促销方案：活动期内凡在我店保养或维修车辆均可尊享以
下优惠项目

a、均可获赠免费清洗散热系统

b、均可获赠免费检测空调系统

c、均可获赠免费四轮加氮气

d、在我店更换轮胎的客户，可在轮胎原价基础上每条优惠减
免60元

5、由配件部提供各业务人员轮胎销量数据，每星期统计后群
发飞秋；

汽车元旦活动促销方案策划篇五

“安全行万里，轮胎必重视”轮胎优惠促销月

1、提升轮胎销量，提高售后维修产值

2、提高进厂台次带动增加售后附带维修

3、提升客户忠诚度及归属感



8月1日-8月31日

活动期间所有入厂维修车辆

3、促销方案：活动期内凡在我店保养或维修车辆均可尊享以
下优惠项目

a、均可获赠免费清洗散热系统

b、均可获赠免费检测空调系统

c、均可获赠免费四轮加氮气

d、在我店更换轮胎的客户，可在轮胎原价基础上每条优惠减
免60元

5、由配件部提供各业务人员轮胎销量数据，每星期统计后群
发飞秋；

1、客服部负责整理相关客户资料（8月份到期需保养维修客
户）群发活动邀约短信

2、市场部负责设计制作相关横幅；易拉宝；立牌等宣传单张
资料

3、组织车间及前台接待人员召开活动动员会议

汽车元旦活动促销方案策划篇六

活动地点：公司各网点

活动时间：____年4至8月份

活动对象：凡活动期间在我公司各网点购车并在我公司购买



保险的`客户

活动内容：

1、凡购买荣光、之光、新之光系列车型(除特价车外)的客户，
在我公司购买保险的客户，购交强险立减200元;购商业险，
低于4000元，送驾驶员意外险一份;购商业险，高于4000元，
送驾驶员意外险和玻璃单独破碎险各一份。

2、凡购买宏光商务车(除特价车外)的客户，在我公司购买保
险的客户，购交强险费用全免;购商业险，低于4000元，送驾
驶员意外险一份;购商业险，高于4000元，送驾驶员意外险和
玻璃单独破碎险各一份。

汽车元旦活动促销方案策划篇七

因此我们便在此背景下推出我们的七夕活动策划，以求能够
造成一定的轰动效应。

通过活动聚集人气，激发顾客产生购车欲望，从而把产品卖
出去，使商家达到“只出一分钱，获得百分利”的市场效应。

：汽车4s店

20xx年8月22日--23日

单身男女、情侣、夫妻

1、活动期间每个销售顾问任务5台车，约客数20批，未完成
订单或约客目标80%的.扣200元/人。

2、达标奖：活动期间销售量达到5台车的销售顾问奖励600元。

3、活动期间销售量达到7台车的销售顾问奖励900元。



4、活动期间销售量达到10台车的销售顾问奖励1600元。

5、销售冠军奖：活动期间销售量达到10台车以上并且销售量
为第一的销售顾问评选为本次活动销售冠军，奖励购物卡200
元。

6、团队完成奖：本次活动期间可完成销售概定活动目标24台
的，奖励团队2000元。

1：爱情大放送

凡在活动当天到4s店展厅参加活动的顾客，我们都会送上一
份精美的“爱情大礼包”，礼包发送按照单身，情侣，夫妻
来发放，内容不一。情侣：情侣衫，情侣杯，情侣手机外壳
等；夫妻：夫妻枕，夫妻夏凉被等；单身：单身杯，单身t恤
等。

2：购车打折再优惠

在促销活动日期内，预定或者现场购买本次活动促销的车型，
可参加“幸福百宝箱”抽奖活动，最高奖项可获得价值5000
元情侣双人海南游！奖品设置：

一等奖1名，价值5000元情侣双人海南游！

二等奖2名，价值3000元购车优惠现金券一张，可到店领取，
不可兑换现金！不可用于商业交易！

三等奖3名，价值1000元购车优惠现金券一张，可到店领取，
不可兑换现金！不可用于商业交易！

恩爱奖5名，价值512元“汽车保养套餐”券一张，可到店领
取，不可兑换现金！不可用于商业交易！



幸福奖10名，获得“车饰精美礼包”一份，可到店领取，不
可兑换现金！不可用于商业交易！

3：玫瑰玫瑰我爱你

当顾客走进活动现场门口时，工作人员会送上一束靓丽的玫
瑰，并说上一句甜蜜的祝福语，让顾客心里对本次活动的服
务给予满分！

4：爱情许愿车

在当天活动开始之前或者活动中，填写“爱情卡片”（注名
以及联系方式）并贴在“爱情车”上的顾客，可以再活动结
尾时，主持人会随机从“爱情车”上选取10张“爱情卡片”
并公布出来，被公布到的顾客可以活动两张价值50元的全球
通3d电影票一张，如果公布的顾客不在现场，则需要主持人
从新再从“爱情车”上选取！

1、要排队守秩序，违反者取消抽奖资格。

2、抽奖等活动要有秩序，不要大声喧哗

汽车元旦活动促销方案策划篇八

“驾驭快乐，轻松分享”。教师们建行信用卡分期汽车团购。

20xx年12月6日————12月16日

xx师范学院（东校区田径场内）、各汽车经销商门店。

针对师院老师的消费特点，本次由建行合作汽车经销商提供
广州本田、东风日产、奇瑞、北京现代、一汽大众、东风标
致部分10万元左右车型，于20xx年12月6日（星期一下午）在
师院校园内（东校区田径场内）进行展演，供教师现场体验，



了解车辆性能。

在活动期间，各款车型均针对教师提供购车特惠活动，凡在
活动期间购车的教师，各车型分别提供以下优惠：

（1）提供分期购车24期0利息、0手续费双免版雅阁、锋范车
型；

（2）让利优惠：

雅阁双免版：增配内容如下：前探头；前中网；前下饰
条；3.5转向灯；冷光门槛；脚垫；挡泥板，价值10000元，
优惠额度为赠送10000元配置，免手续费免利息，赠送6000元
汽车保险，总优惠为26000元左右。

锋范双免版：增配内容如下：后视镜转向灯、车窗镀铬亮条、
脚垫、挡泥板、倒车雷达，价值5000元，优惠额度为赠
送5000元配置，免手续费免利息。总优惠为10000元左右。

（1）来店礼：凭教师证赠送1000元购车基金，购车时直接抵
扣，来店免费赠送小礼品。

（2）购车优惠：

玛驰系列送购车基金1千元；

骊威车系让利2千元；

骐达与颐达让利1万元；

轩逸车系让利3万元现金+教师礼；

逍客车系教师特卖车让利1.3万元；

新天籁车系让利3000升汽油+精品导航



购车优惠：

奇瑞a3所有车型享受国家惠民补贴3000元，再赠送xx元大礼
包；

（1）提供分期购车12期0利息、0手续费针对悦动、i30车型；

24期0利息、持卡人手续费为6%；

（2）瑞纳车系享受国家节能补贴3000元，再送1000元大礼包；

悦动车系享受国家节能补贴3000元，再赠送10000元大礼包。

i30车系享受购置税全免，再送3000大礼包。

（2）北京现代全系车型优惠幅度从3000元到26000元。

6、一汽大众和东风标致万众店：

（1）大众全系车型现车供应，宝来车型购车送保险（新宝
来1.6l）；

（2）东风标致全系车型享受3000元节能补贴，再进行现金优
惠和大礼包赠送。

（2）即日起申办龙卡洗车卡即可获得开卡礼一份。

汽车元旦活动促销方案策划篇九

福克斯中网格栅上300，福克斯中网下400国庆促销凡订购福
克斯中网不含税700买5送1，含税价800买5送1、国庆节我司
放假5天赶快订购。

很多厂商，都会在国庆节期间推出自己的新品车型，以此来



扩大产品线，提高争竞力度。举办此列促销活动，需要前奏
的大力宣传，不然，难以让人们对新品产生信任感。另外，
在价格上要有一定的优惠。

新车上市的国庆促销活动存在的弊端：价格上没有一个对比，
大多数人认为新车上市未必是最优惠的，更优惠的应该在后
面。

由于同质化竞争的严峻性，“降”字就成了促销的主打招式。
降价促销是国庆促销活动中最常见的一种活动方案。活动期
间，根据不同的车型，在原来价格的基础上让利千元，最高
优惠到万元。

降价促销有个前提：忌在国庆前加价售车，趁机在国庆再降
价促销。这种先加价再降价的手段在大多数顾客眼中是不够
真诚的表现。

为了吸引消费者的选购，买车送礼也是经销商常用的方式。
可以送的礼包包括：加油卡，车贴膜、送车损险、商业第三
者险、盗抢险、车上人员责任险、不计免赔险。

这是车商使用最多的一种方式，即向购车客户赠送价值一定
金额的礼品，最近送gps的也逐渐多了起来。如果车商打出的
广告中有“超值大礼包”这样的字眼，那么基本上就属于此
类了。当然，还有4s店是送股票的。

朋友、同事推荐，这是影响多数消费者购车的决定性要素。
在汽车营销中，这叫口碑效应。于是车商就在这方面动起了
脑筋，比如一汽丰田经销商就曾推出过此类活动：老客户凡
是成功介绍新客户买车的，就能获得数千元的奖励。要是真
有朋友、同事叨念着他开的车子如何好，不心动才怪呢。

包牌销售即销售前就上好牌照。杭州发放“88”号牌时，天
津一汽经销商打出了包牌销售的促销手段，由于车牌号



是“88”打头的，这批车辆很受欢迎，经销商仅有的8辆包牌
车一抢而空。

购车人支付50%的车款后，余款需在两年内还清。一辆20万左
右的汽车，以无息按揭的方式购买的话，至少可以省下1万元
利息。

节日促销活动方案的中心点必须是“实在给到顾客优惠”，
这也是促销的前提。通过举办活动来吸引更多的消费者及相
关人士，汽车促销活动越来越丰富，范围也越来越广，逐渐
形成一种群体活动，此外，针对国庆的优惠活动，还可以开
展了秋季免费检测活动，包括21项检测内容。国庆汽车促销
活动，不仅是起到宣传的作用，更是为下半年的业务助力，
鼓舞士气。

提前预祝广大客户国庆节快乐！销售业绩再创新高。

汽车元旦活动促销方案策划篇十

新年伊始，春节临近，春节是中国人一年中最为重要的节日，
过年添置新东西，过年狂购物的传统消费观念逐渐显现，元
旦三天假日预计将产生相当的购车需求。通过本次活动加深
本地客户对福特产品的信任度及认知感。通过活动增加展厅
客流，拉动销售，为元月销售奠定基础。

xx月28-1月3日

展厅

联动厂家0利润年终冲量团购会

客户邀约数量：意向客户60组

目标订单：15个



1、展厅展示车辆为全车系，各种颜色，做好搭配;

2、适合节日的展厅音乐、客休区车型宣传视频播放;

3、设立果品糕点饮料区、为进店客户提供饮食;

4、门口布置气拱门条幅;

3、所有进店客户均赠送礼品、抽纸、毛巾，龙公仔;

4、当天凡订车客户参与抽奖(三名)、有机会获得纯黄金福
特logo一枚;

二、所有潜客信息统一短信宣传、再销售顾问电话邀约、任
务量化;

想买辆既实惠又漂亮的新车过大年吗?xx月28-1月3日，福特
汽车联合厂家年终冲量直销团购会，绝对0利润，多一人多一
份优惠，订车赢纯金福特徽章，试驾送300元年货大礼包，还
有机会全家飞三亚过大年。

汽车元旦活动促销方案策划篇十一

龙年买车，尊享保险一条龙服务

公司各点

年4至8月份

凡活动期间在我公司各点购车并在我公司购买保险的客户

1.凡购买荣光、之光、新之光系列车型（除特价车外）的客
户，在我公司购买保险的客户，购交强险立减元；购商业险，
低于4000元，送驾驶员意外险一份；购商业险，高于4000元，



送驾驶员意外险和玻璃单独破碎险各一份。

2.凡购买宏光商务车（除特价车外）的客户，在我公司购买
保险的客户，购交强险费用全免；购商业险，低于4000元，
送驾驶员意外险一份；购商业险，高于4000元，送驾驶员意
外险和玻璃单独破碎险各一份。

汽车元旦活动促销方案策划篇十二

鉴于今年本地持续的高温多雨等恶劣天气较多!车辆在使用过
程中，轮胎长期处于如此复杂和苛刻的条件下，加速了轮胎
的老化及磨损.众所周知轮胎在车辆行驶过程中对安全而言有
着决定性的作用!但往往我们广大的车主朋友对轮胎的认识却
存在很多误区，只是一贯的认为只要轮胎不漏气就没有问题
可以继续的使用.为了让广大车主朋友重视轮胎的使用，改变
对4s店轮胎销售价格较高的看法同时增加售后维修回厂台次，
提升售后维修产值及客户满意度，特形成此方案.

“安全行万里，轮胎必重视”轮胎优惠促销月

提升轮胎销量，提高售后维修产值

提高进厂台次带动增加售后附带维修

提升客户忠诚度及归属感

8月1日- 8月31日

活动期间所有入厂维修车辆

及asa在接待过程中，应特别关注客户轮胎使用情况并向维修
客户讲解活动相关内容;

促销方案：



活动期内凡在我店保养或维修车辆均可尊享以下优惠项目

均可获赠免费清洗散热系统

均可获赠免费检测空调系统

均可获赠免费四轮加氮气

在我店更换轮胎的客户，可在轮胎原价基础上每条优惠减
免60元

由配件部提供各业务人员轮胎销量数据，每星期统计后群发
飞秋;

客服部负责整理相关客户资料(8月份到期需保养维修客户)群
发活动邀约短信

市场部负责设计制作相关横幅;易拉宝;立牌等宣传单张资料

组织车间及前台接待人员召开活动动员会议

汽车元旦活动促销方案策划篇十三

活动地点：公司各网点

活动时间：

活动对象：凡活动期间在我公司各网点购车并在我公司购买
保险的客户

活动内容：

1.凡购买荣光、之光、新之光系列车型（除特价车外）的客
户，在我公司购买保险的客户，购交强险立减200元；购商业
险，低于4000元，送驾驶员意外险一份；购商业险，高



于4000元，送驾驶员意外险和玻璃单独破碎险各一份。

2.凡购买宏光商务车（除特价车外）的'客户，在我公司购买
保险的客户，购交强险费用全免；购商业险，低于4000元，
送驾驶员意外险一份；购商业险，高于4000元，送驾驶员意
外险和玻璃单独破碎险各一份。


