
升学宴宴会设计方案(实用18篇)
项目策划是项目管理的重要组成部分，需要制定相应的风险
应对和变更管理计划。在调研方案的设计中，不同的专业领
域和目标对象都会有不同的考量，以下是一些典型的调研方
案供大家参考。

升学宴宴会设计方案篇一

为了最大限度的满足家长和考生的荣耀感与虚荣心，吸引现
场所有宾客的赞美与羡慕之心，本策划方案将在升学宴流程
上做出重点策划，旨在通过一系列新颖、别致的策划活动来
提高酒店服务附加值，得到现场所有宾客的高度赞同，为考
生及家长留下刻骨铭心的美好回忆。同时利用“边际效益传
播效应”吸引其同学甚至现场的亲朋好友在举办各类宴会时
首先选择我酒店。

4、17：50：喜宴正式开始，考生(男生穿上黑白配燕尾服，
女生穿上白色礼裙)在承情处旁就位。

5、17：55-12：05：荣誉宝座问鼎仪式。宴会厅正中间过道
铺上红地毯，红地毯的.尽头设有一个小舞台，考生站在舞台
上，前面为两名礼仪小姐，两人一人拿盘子端一束鲜花和一
张贺卡，两人伴着激昂的音乐走上舞台然后将鲜花和贺卡送
上舞台给考生。

7、18：10-18：15：花季感恩仪式。背景音乐播放《感恩的
心》，请考生家长及两位老师代表上台，由考生分别为父母
及老师送上慰问鲜花及感恩贺卡，并向父母、家长及现场的
宾客三鞠躬，一鞠躬感谢父母的养育之恩，二鞠躬感谢老师
的培育之恩，三鞠躬感谢现场所有亲朋好友在成长过程中给
予的关心和支持!



8、18：15-18：20:烛光许愿仪式。礼仪小姐将蛋糕车推上主
席台，考生对着蛋糕、烛光许愿，并跟在座的亲朋好友分享
蛋糕。播放背景音乐《明天会更好》。

10、18：30开始午宴。

升学宴宴会设计方案篇二

1、餐饮：每席赠2瓶啤酒,豆浆免费；酒水按超市价提供。

2、茶楼大厅最低消费标准为10元/人，包间60元/6小时间；
双机麻80元/6小时间；茶水免费。

3、客房：一次性消费3000元以上的赠送标间一间/夜；消费
在5000元以上的赠送数码房一间/夜；活动期间凭学生证及教
师证入住可享受普通标准间188元/间夜、普通单人间168元/
间夜的优惠。

4、5席以上城区内免费往返接送，免费赠送背景板贴字、指
示牌。

升学宴宴会设计方案篇三

亲爱的曹老师：

感谢您三年以来对我们的教导与照xx您就像太阳，为我们提
供源源不断的能量，于是我们疯狂地进行光合作用努力生长，
今天们终于开出了灿烂的花，当我们结成沉甸甸的果实之时，
定会用最甜美的果汁来报答您的三春晖！

现在我们诚意邀请您今天中午到“xx”吃大餐，为了让您更充
分地感受我们的感恩之情，请在此餐前别吃太饱！



升学宴宴会设计方案篇四

高考录取学生升学宴请已成为全国普遍的习惯，每家少则两
三桌，多则几十桌，升学宴成为个人团购白酒消费的一个重
要组成，具有非常重要的作用。首先，可以在白酒消费淡季
的时候提升市场销量；其次，谢师宴消费者的口碑传播作用
非常明显，往往同一区域或同班同学会有模范趋势，通过口
碑传播可以很好的拉动其他周边消费者；再次，高考及录取
期间正好是白酒消费的淡季，通过对消费者活动的宣传推广，
可以提高消费者对五粮液红福春产品及品牌的认知度，营造
市场销售氛围，为即将到来的白酒消费旺季做好市场宣传基
础。所以说谢师宴的操作不仅仅体现在促进淡季市场销售的
效果，更重要的是它能够在市场营造良好的消费氛围，在消
费者之间造成良好的口碑传播，为旺季实现五粮液红福春热
销做好基础准备工作。

二、活动主题

全国大主题：“，红福春金榜题名__x”；“醇真师生情，幸福
红福春”。地方可以根据活动政策来制定具体的副标题。如：
品红福春，中状元，游世博。

三、活动时间

20年6月7日——20年9月1日

准备期：6月1日——6月6日

传播期：6月7日——6月30日

四、活动对象

区域对象：全国201年被高等学校录取的高考考生家庭宴请活
动。



联系对象：被录取学生及其家长、老师。

五、活动内容

针对核心消费者和一般消费者采取不同的促销方式，达到核
心消费者消费红福春，一般消费者选择红翻天或红精品。

1、核心消费者政策：

各行政机关、事业单位的决策者、重要影响者子女采取免费
赠酒的做法，不参与其它形

式的促销；

2、状元特别政策：

设立名生宴，对当地高考状元或者考上清华北大的学生进行
免费赞助用酒；

3、一般消费者的政策（以下套餐仅供参考）：

喜庆时刻套餐

购买红精品3箱，赠送150元的拉杆箱一个；

购买红翻天5箱，赠送250元的移动硬盘一部；

购买红满天8箱，赠送价值__元的__.。.。

（可以根据当地资源赠送）。.。.。.

六、活动执行

高考是中国影响，最牵动人心的事件之一，其间包含到师生
离别的愁绪、金榜题名的喜悦、天下父母的期望、新生对未



来的憧憬……白酒是宴席中不可缺少的部分，谢师宴也是一
样，即使其使用量远小于婚宴，但意义却极其重大，本次宣
传以尊敬师长、师生感情为重，淡化商业利益，凸显红福春
品牌的感情内涵，为红福春品牌形象树立、品牌健康长久发
展做出贡献。本次主题宣传的情感诉求——“健康美酒红福
春，金榜题名__x同学”；“醇真师生情，健康红福春”。

升学宴宴会设计方案篇五

一、活动概述：

陕西汽车销售服务有限公司隶属于一汽财务有限公司，是一
家经营奥迪品牌全系列轿车的整车销售、零配件销售和售后
维修服务的奥迪品牌4s店。

奥迪**4s店成立三周年以来来，犹如一匹奔跑的骏马，正焕
发着无限的活力。高质量的产品、高品质的服务、高品位的
生活，是所有奥迪人一直追求的目标，是他们不断努力的方
向和目标。

奥迪**4s店为回报三年来所有的新老客户对本店的支持，借
此三周年店庆之机会，特举办这次真情回馈及车友俱乐部自
驾游活动。

二、活动时间：

晚宴活动：20xx年6月17日晚上18：00---20：00

三、活动地点：

奥迪**4s店

四、活动主题：



“奥迪品质 感谢西安 感恩三年”

五、活动目的：

提高4s店知名度和美誉度;

促进产品销售;

提高奥迪系列车型的品牌影响力，行业知名度和认知度，宣
传汽车文化，提升企业形象，巩固消费者对品牌的忠诚度。

加强服务竞争意识。在与竞争品牌之间不断学习不断比较的
基础上加强竞争意识，以此提高市场、品牌竞争力，使自身
更加完善。

六、活动意义

在汽车行业树立良好的品牌，为此搭建一个规模化、专业化
的信息平台、交流平台和交易平台。

提高奥迪车系的品牌影响力和市场竞争力，巩固消费者的品
牌忠诚度。

七、活动对象：

新老用户、vip客户、政界领导、车友俱乐部成员等

升学宴宴会设计方案篇六

一、活动主体：

520，网络情人节

二、活动时间：



20__年5月17日—5月20日（星期四至星期天）

三、活动内容：

【活动一】：我的情人——我做主

浪漫520，款款深情，穿着类全场4折起，精品皮鞋、旅游鞋
全场8折，羊毛衫全场5折起，七夕热销，甜蜜放送，扮靓您
的她（他）。（明示、特价商品除外。）

凡5月20日出生的顾客，凭身份证均可免费获赠情人节玫瑰一
支。

凡购物满77元的顾客，均赠送甜蜜情人卡一张、玫瑰花一支。

订花、送花服务。

活动期间，鲜花专柜将接受顾客订购与送鲜花服务（限城
区），代您传达烈火浓情。

活动期间，凡需礼品包装的顾客均可凭购物小票到一楼总服
务台进行免费包装。

【活动二】：浓情七夕，浪漫送礼——巧克力

活动期间，穿着类商品当日累计满177元（超市不打折单票
满77元）送精美巧克力一盒或玫瑰一支。（凭购物小票，
到1f总服务台领龋）

【活动三】：520情意重，信物寄深情

1、珠宝类：足黄金180元/克，铂金pt950：385元/克。银饰
全场75折，玉器专柜5折起，__好运钻饰全场5折，老凤翔品
牌黄金208元/克，钻饰8折。



2、名表类：

活动期间高档手表全场85折，并赠送格雅系列女表一款（价
值98元）。

卡通手表、头饰品全场7折。

3、化妆品类：玉兰油、美宝莲、全场9折（特价商品除外）。
雅芳防晒系列全场85折，凝白系列全场8折，羽西、李医生、
高丝全场9折热卖。

4、开学助跑，亲情学生篇……

5、欢乐七夕情人节，超市特价抢购风

散称花生油68元/桶，面包部分半价，口口香、金篮子等熟食
部分7折，面食天推出4种商品7折让利，鸡蛋不定时特价热卖！

升学宴宴会设计方案篇七

光棍节自助套餐：

方案一：套餐食物可以全部是：黄瓜条、香蕉派、薯条、虾
条、干煸豆角、烤香肠、红烧排骨段、手指饼干、玉米段、
筒子饭、巧克力棒、带鱼、油条、鸡蛋等棍状物。饭后小甜
点为签语派对签语饼(赠送)。

方案二：共准备十一盘佳肴，像什么红烧膳段、糖醋排骨、
水煮泥鳅、干煸豆角之类。

前来参加晚会的人自备筷子一双，因为我们是光棍，与筷子
形似，并且倡议出外就餐我们每个人都应该自备筷子一双，
可以为环保做出一点贡献。晚会结束时，可以和心仪的对象
互赠筷子，组成一对情侣筷(寓意“一心一意，一生一世”)。



在一个单数的生活模式中，

一个人的生活，也可以满足，只是少了一点分享的喜悦

一个人的生活，也可以开心，只是少了与另一颗心灵的交融

一个人的生活，绝对的自由自在，只是少了“眷恋”的特权

升学宴宴会设计方案篇八

为了庆祝宋同学的升学，期望你跟我一齐分享我们的喜悦。
欢迎光临。

时间：20xx年8月23日周六中午11点整

地点：xx一楼大厅（在百达检车线对面，在吉祥大酒店斜对面）

公交路线：77路16路（在百达检车线下车）

自驾路线：xx大路由东往西走，在油田电厂转盘道左侧200米）

邀请人：xxx

20xx年xx月xx日

升学宴宴会设计方案篇九

一、【营销活动背景】：中秋是传统的佳节，国庆更是举国
欢庆的大节日，更逢各业种大调整完毕，形象和档次再次提
升。这三大热点必将掀起一阵销售热潮，各业种把握时机，
甄选商品再掀销售新高。

二、【活动目标】：同比提升30%，提升商场美誉度、增加店
堂活动气氛，突出家文化带给消费者的温馨感觉。



三、【活动主题】：中秋.十一双节同欢、耀眼

四、【广告词】：赏中秋、庆国庆、走亲朋、送好礼、到

中秋国庆喜连连、商品好又全

中秋国庆双联欢超低折扣大惠战

五、活动时间：中秋节主题活动9月17日(周五)——23日(周
日)7天

甜蜜婚庆购物周9月24日(周五)——30日(周日)6天

十一国庆主题活动10月1日(周五)——7日(周日)7天

第一部分：中秋节主题活动

六、活动内容：

1.中秋美味汇展

请超市中心店及各超市门店全力联系供应商引进知名月饼
如“德懋恭”、“稻香村”、好利来、阿美莉卡等品牌，全
力推出各种风格、各种口味的月饼，大摆热卖形成中秋美食
一条街的陈列氛围。重点对月饼礼盒、名烟名酒名茶、节日
礼品类、水果类、海鲜类进行强力推荐，可于各品类中找
出2—3款做超低价，吸引消费。要与竞争店形成鲜明对比，
使消费者对我店的商品产生新颖、特别、全面的购物新感觉。

2、奢华秋品、时尚绽放

穿品业种：包括靴鞋、女装、男装、4楼运动休闲、针纺，本
次活动集中推出展示国内外知名品牌的秋款新品，并结合中
秋节给予全场深情价，部分商品再降1——2折的适度折扣。
针纺业种为即将到来的旺季作好铺垫，重点推出羊绒、羊毛



等知名品牌火爆上市的宣传，针对调整升级推出华丽转身、
荣耀升级——大升级、转惊喜活动(活动期间到二楼预购羊绒
羊毛商品可转转盘一次，领取指定的立减金额，可设
置50—200元的立减金额。每日限前100名)同时各业种最后库
存夏季商品开始1-2折的超低价折扣。

营销部将在dm广告重点宣传。

3、20xx金秋婚庆月：珠宝、化妆、家居床品、家电形成互动，
相互给予立减xx元的折扣。(立减金额有业种拟定，但须报营
销部)食品业种、超市酒水、糖果、干果类商品全市。免费送
到指定位置。开展公司级的大套购，联购
满50000、30000、20xx0等金额赠送不同婚庆大礼。(本活动
初期即开始宣传，24—30日开展力度)

4、会员活动：(1)会员购物即赠购物袋一个(2)会员购物
满300元赠送月饼礼盒(3)会员购物满500元送大闸蟹。(4)新
人免费办理会员卡、信用卡并赠送双卡好礼。(5)会员持会员
卡购物在原有折扣上再优惠0.5—1折，各专柜的商品都要有
会员优惠。不参加商品上报营销部个别明示，营业员要将会
员卡卡号标明在购物小票上。无会员卡消费不予打折。

5、特别活动:购月饼礼盒满500元以上可免费邮寄及全国各地，
为您的亲人送去浓浓的思念。

第二部分：甜蜜婚庆购物周主题活动——花嫁喜事、缘起

1、婚庆商品甄选：各穿品业种开展主题活动，如西装节、礼
服节、婚庆鞋品、旅游必备装、床品节、超市开展婚庆用品、
食品展。婚庆周期间都要推出至少20个知名品种的婚庆特供
商品，dm作重点宣传。珠宝卖区推出新款钻戒、项链等黄金
珠宝类首饰。金店黄金首饰免费清洗，首饰维修加工只收成
本费。钟表卖区推出情侣表;化妆卖区推出新娘套装礼盒等。
家电业种推出多款婚庆价的电脑、数码摄像、照像机、手机



及各种大小家电，保证价格略低于其他商家。同时大力开展
分期付款、以旧换新等业务。

本次活动重点为床品卖区，以圣夫岛品牌的超低价热卖、正
门展演为主，联动全卖区床品5-6折空前火爆热销，最终带动
其他各业种开展轰动性婚庆商品促销，精耕细作深入挖掘我
市婚庆市场的潜力，从而大力提升我店销售。

2、携手，同贺婚庆周

婚庆月期间，单张小票购物满300元可得100元楼礼券;满500
元可得200元礼券;满700元可得300元礼券，每天限量100张，
先来先得。发放地点：中心。

3、特别活动：婚庆在，天天送大奖

(1)活动期间，24日——30日在累计购物满1000元以上可抽
喜*包(最多抽三次)，现场办理大商卡1000元抽五次(100%中
奖)。

奖品为：10元或100元的*

(2)办理满10000元、20xx0元30000元以上赠逐级大礼或加赠换
购好礼、业种商品再降折、特供商品任您选、卡大升值商品
等活动，小家电类商品、床品、床品卖区上报部分商品换购。
(参加活动的商品减免相应商场扣点)

4、会员活动：

1、好事成双——持结婚证购物可享受双倍积分。

3、免费办理中国银行、兴业银行的信用卡并赠婚庆礼品

第三部分：国庆主题活动——国庆七天、狂减狂欢



穿品类满400元减150元(6.5折)或满500减200元(6折)

运动类商品200减40元婚庆类商品按婚庆周活动进行

1、各穿品业种以应季正价商品(女装、男装、靴鞋、针纺、
四楼文体、五楼儿童床品、超市一楼)为重点，借各业中调整
完毕之势推出大力度的满减活动，全力提升销售。(不参加品
牌上报营销部)

2、非常七天、非常折扣：各业种除正价商品外要组织部分特
价商品，要求各类穿品选出100款商品最为牺牲商品，新
品6-7折、落季商品2-4折火爆销售，全线让利。

3、化妆珠宝钟表：化妆品主打各品牌的秋季保湿、护肤系列，
全场品牌要充分抓住黄金周契机加大赠送力度，活动期间
满200减30基础上全场5倍积分;珠宝钟表各品牌总体折让幅度
要在现有基础上再降0.5-1折。

4、会员价商品：活动期间会员购物再降0.5——1折

5、大商电器：满1000元减150元

(1)、华丽大升级、价格大突破：大家电类满1000元减150元
赠送好礼小家电类全线品牌劲掀底价狂飙，倾力惠民。

(2)、七天欢庆、七重谢礼：家电业种要加大赠品力度，商场
赠礼、厂家礼、套购礼、婚庆礼、会员礼、乡镇车补礼、刷
卡礼、等七重大礼庆十一。

6、大商超市(1)、参加公司幸运大抽奖活动(当日可累计);

(2)、联手各厂家推出千种特价商品及会员特价商品;

(3)、开展厂家户外展演及展卖活动。



7、特别活动：华诞61、非凡国庆礼(费用由参加活动供应商
与公司各担一半)

发放地点在中心，商品部安排公司各部门轮流发放。

8、会员活动：

9、户外展演，时尚秀场：十月1、2、3日三天正门舞台，由
各业种安排品牌开展门前露天演出活动，品牌推介，互动娱
乐，低价特卖等活动。同时等友情助演(时间、内容上报营销
部)

活动要求:

1、本次活动要求各业种辖下品牌尽全力参加，部分品牌可以
适当放宽但需报营销部

4、本次活动是今年“十一”档期的最重大营销活动，集团也
在此期间开展了销售竞赛活动，因此各业种、各卖区对此要
有足够的重视，加大活动力度，落实好商品，全力以赴提高
销售，必保实现同比增长30%的销售目标。

5、公司将开展多样的销售劳动竞赛活动，形式及奖励办法由
工会出台。

6、本次活动各业种上报的dm商品信息要突出每一波主题活
动及价位优势。务必于9月9日下午15：00之前上报第一波商
品信息。(后两波另通知)业种经理要签字确认。dm版式附后，
请各业种根据版面掌握上报信息量。

8、珠宝、钟表、女装、男装、靴鞋、针纺、床品、羽绒、五
个业种各出2个空飘球。9月30日悬挂门前，装点节日气氛。



升学宴宴会设计方案篇十

20__年x月__日至8月31日

二、用餐标准

518元/席668元/席888元/席

三、优惠项目

1、餐饮：每席赠2瓶啤酒，豆浆免费；酒水按超市价提供。

2、茶楼大厅最低消费标准为10元/人，包间60元/6小时间；
双机麻80元/6小时间；茶水免费。

3、客房：一次性消费3000元以上的赠送标间一间/夜；消费
在5000元以上的赠送数码房一间/夜；活动期间凭学生证及教
师证入住可享受普通标准间188元/间夜、普通单人间168元/
间夜的优惠。

4、5席以上城区内免费往返接送，免费赠送背景板贴字、指
示牌。

酒店餐厅谢师宴、升学宴营销活动策划方案参考二

2、以上标准宴席仅供十人内享用；

升学宴宴会设计方案篇十一

二、活动主题：海龙商场感恩节隆重开幕!

三、活动时间：20xx年11月25日至12月1日

四、活动内容：



活动一：金秋感恩价-----感恩篇隆重开幕，感恩节期间，穿
着类商品，百货类商品，家电类商品全场感恩价(部分商品低
于成本价)，价格一降到底，好机会一年一次，不容错过。

活动二：感恩节期间，每天进店前100名顾客，购物满88元即
可凭小票到一楼服务台领取感恩大礼包一份.(玩具娃娃、花
束、精美手套、50元购物券、精品装饰品、护手霜)

活动三：实惠感恩----送会员卡

感恩节期间，超市购物满38元、送会员卡一张，凭此卡到会
员专区可购买特价会员商品，本区经常会更新商品望广大朋
友亲临本店。(超市二楼设立2组会员专区)

活动四：父母感恩日------买赠篇

感恩节期间，凡是送老人、父母、老师的朋友购物满298元送
袜子，满498元送电磁宝，满598元送保暖棉裤一条、满998元
送保暖内衣一套。

活动五：感恩宣言-----送祝福

感恩节，感恩礼、感恩价、感恩心，在这感恩的时刻，让我
们在感恩

长卷上留下自己对亲人、友人、爱人的祝福，表达我们感恩
的心。(用黄色的条幅写上对友人的祝福 。地点：客服门口。
征集感恩祝福语并随时送给他们的朋友们)

广告宣传：

条幅 地点：超市门口 标语：海龙超市感恩购物月，无尽的
爱，感恩的心，用行动回馈顾客。

音乐 地点：客服 主题：《感恩的心》



喷绘 地点：超市门口 背景：感恩为题

气球 地点：超市内入口 形状：心型拱门

堆头 地点：收银台前 商品：针织、食品

祝语 地点：人事部 征集：感恩祝福语

活动效果：

通过展开活动，让更多的人保持一颗感恩的心，学会发现、
学会珍惜 学会感恩、学会回报。

升学宴宴会设计方案篇十二

即日起至9月30日

一楼中餐厅

所有散台顾客(包房与两桌及以上包席除外)

反正活动期间进店消费的散台顾客，均可享受一下优惠活动

1、免费提供开胃小碟

2、免费提供水果拼盘

3、每天一款特价菜

4、散台消费100元赠送20元代金券

升学宴宴会设计方案篇十三

2、通过与众不同的高考升学宴策划，满足家长和考生的骄傲
感和荣耀感，并感染现场的亲朋好友，通过提升酒店美誉度



来吸引潜在客户，为酒店的后续经营带来潜在效益。

3、有效运用“心理营销”，结合“情感营销”，通过提高服
务附加值等方式，最大限度的满足客人的心理需求和情感需
求。

升学宴宴会设计方案篇十四

通过市场营销代表前往各高中学生工作处及邮政局搜集高考
被正规院校(含本科和专科)录取的学生资料及家长资料，筛
选出家在县城、且经济条件比较好的家长资料，营销代表先
打电话过去代表xx寨酒店表示祝贺，并预约时间和地点送上
酒店特制温馨贺卡，邀请其前来酒店举办升学宴，同时告知
升学宴的特别策划及心动优惠政策，吸引其如约前来预
订。(贺卡详情见附件一)

升学宴宴会设计方案篇十五

1.免费享受状元礼仪服务一次(含送博士帽一顶)

2.免费赠送鲜花一束

3.自带酒水免收开瓶费、服务费

4.每桌送啤酒两瓶、大瓶饮料一瓶

5.赠送温馨家居客房1间/夜。

6.赠送宴会指示牌

7.赠送精美全家福一张

8.大堂led电子显示屏免费插播祝福语



9.赠送高级旅行箱一个

10.送派克钢笔一支

升学宴宴会设计方案篇十六

凡前来酒店举办升学宴的考生，酒店将在升学宴举办的当晚
免费预订苗都ktv包厢一晚(19：00-0：00)给其举办同学欢
庆party，包厢大小视当天生意预定情况而定，party流程由考
生及其同学自主商量策划，酒水零食费用自理，不能外带，
最终消费费用一律打八折。

凡前来酒店举办升学宴的家长，当晚在酒店开房达到3间以上
者，将可享受最低7.5折优惠，3间及3间以下者不享受住房优
惠政策(具体由前台跟餐饮部联系核实后方可打折)。

升学宴宴会设计方案篇十七

1、望子成龙宴(388元/席)

2、金榜题名宴(468元/席)

3、平步青云宴(568元/席)

4、前程似锦宴(668元/席)

5、鹏程万里宴(888元/席)

6、飞黄腾达宴(1280元/席)

注：

a、凡在酒店预订升学宴且宴席数量达到10桌及10桌以上者，
可免费享受以下优惠措施：



1)、免费赠送签到簿1本；

3)、免费预定苗都ktv大包厢给考生举办同学欢庆party，最终
费用一律打八折；

4)、免费提供服装和化妆.

a、类经费预算：考生服装租赁100元，签到簿30元，合计费
用130元。

b、凡在酒店消费金额达到20桌及20桌以上者，另可享受以下
优惠措施：

同上；

另免费赠送高级密码皮箱1只。

b类经费预算：以上费用再加高级密码皮箱180元，合计费
用310元。

c、凡在酒店消费金额达到30桌及30桌以上者，另可享受以下
优惠措施：

同上；

另免费提供客房1间。

c类经费预算：以上费用再加客房1晚30元，合计费用340元。

d、凡在酒店消费金额达到40桌及40桌以上者，另可享受以下
优惠措施：

同上；



同时：考入省内学府学子凭录取通知书赠送省内快巴票1
张(赠送车票仅限雷山至录取院校所在城市,若起止站点不在
此规定之内,恕不赠送),或者报销火车硬座票1张(赠送车票仅
限雷山至录取院校所在城市,若起止站点不在此规定之内,恕
不赠送；且车票由考生自己购买,凭票前来酒店报销)；考入
省外学府学子可凭录取通知书赠送火车硬卧票1张(赠送车票
仅限雷山至录取院校所在城市,若起止站点不在此规定之内,
恕不赠送；且车票由考生自己购买,凭票前来酒店报销，最高
报销金额为500元，超出部分由考生自理)；或者免费为其订
购5折优惠飞机票1张,并报销500元,超出部分由考生自己负
担(若折后机票金额低于500元，由酒店全额赠送，恕不补差
价；5折飞机票需提前15天预定,拖延期限不能订到5折机票,
酒店不负任何责任，仅报销500元)。

d类经费预算：以上费用再加3磅蛋糕40元，加车票或飞机票
平均价500元，合计费用880元。

升学宴宴会设计方案篇十八

活动时间：

即日起至9月30日

活动地点：

一楼中餐厅

活动对象：

所有散台顾客(包房与两桌及以上包席除外)

活动内容：

反正活动期间进店消费的散台顾客，均可享受一下优惠活动



1、免费提供开胃小碟

2、免费提供水果拼盘

3、每天一款特价菜

4、散台消费100元赠送20元代金券

升学宴活动方案活动主题：海阔凭鱼跃天高任鸟飞

活动时间：

即日起至9月30日

活动内容：：

活动一：1、凡在本店预定升学宴5桌，标准达599元/席，每
桌赠送饮料两瓶

2、赠送啤酒两件

2、赠送豪标一间

3、赠送学子洗浴礼盒一套

2、另外赠送豪标两间

3、赠送学子高级密码箱一个

备注：凡在本店举办升学宴的顾客，除参与以上优惠活动外，
本店同时免费提供以下增值服务：

1、免费提供司仪主持

2、免费提供电子屏，滚动播放祝福



3、免费提供pop站牌

4、免费提供音箱设备

5、免费提供签到台

6、免费提供平价酒水


