
2023年销售人员激励小故事晨会正能量
文案 经典销售故事晨会励志正能量(模

板8篇)
通过不断学习和实践，才能够成为一个顶尖文案创造者。下
面是一些富有感悟和智慧的毕业文案范文，希望能够为您的
写作增添一些新的思考和创意。

销售人员激励小故事晨会正能量文案篇一

大马哈鱼是一种海洋鱼类，又叫鲑鱼，成年大马哈鱼生活在
海洋中，它的鱼卵必须在淡水区域中才能孵化、存活，因此，
它们不得不每年秋季回游数千里回到自己的故乡产卵繁殖。

秋天来了，大马哈鱼们正在返回出生地的溯流而上的路上。
大马哈鱼的这种集体返乡的迁徙，可以说是大自然中的壮举：
迁徙之路漫长而艰辛，它们要经历数千公里的海路和两千多
公里的河道，才能抵达上游的产卵地。这一路上，它们将消
耗掉所有在大洋里积累起来的脂肪，甚至需要把肌肉纤维转
换为能量，来支持自己游回故乡。

对于大马哈鱼来说，海洋内被天敌捕杀的危险和瀑布边的棕
熊相比根本不值一提。它们所需要真正面对的不仅是数千里
的长征，而且是河流上瀑布前的腾空瞬间!

为了能冲过瀑布，仿照传说中的鲤鱼那样蠕动着身躯腾空而
越，顶着无数水珠刺身的痛苦不断向上向上……对它们而言，
生死在此一搏：跳过去就有回游成功的希望;跳不过，则只有
两种命运，一是有幸拥有再来一次的机会，二是在空中投入
岸边棕熊的血盆大口!这不仅是生命的选择，更是信念的取
舍!然而，这只是大马哈鱼回游路上千辛万难的一种14800里
的漫漫长路中，一千条大马哈鱼只有4条能够幸存下来和自己



的后代迎接明天的太阳!大马哈鱼——这群清楚山长水远却毅
然昂首直冲的精灵，用生命证明了执著的力量!它们明明清楚
地知道，回游，棕熊、瀑布和鼠鲨是自己作为大马哈鱼必然
要面对的障碍，却依然直前!它们明白，自己是鱼而非自然，
它们是自然中的生存者而非自然的决断者，为了活下去或是
让后代更好地活下去，它们能做的只有勇敢地面对和不懈地
努力!

销售人员激励小故事晨会正能量文案篇二

艾维·李是现代公关之父，他认为应该计划好每天的工作，
这样才能带来效益。比如他的一次卖思维案例就非常出色。

伯利恒钢铁公司总经理西韦伯，为自己和公司效率极低而十
分忧虑，就找艾维·李提出一个不寻常的要求：卖给他一套
思维，要李告诉他如何能在短短的时间里完成更多的工作。

李说：“好!我10分钟就教你一套至少可以提高效率50%的方
法。”

“把你明天必须做的最重要的工作记下来，按重要程度编上
号码。早上一上班，马上从第一项工作做起，一直做到完成
为止。再检查一下你的安排次序，然后开始做第二项。如果
有一项工作要做一整天也没关系，只要它是最重要的工作就
坚持做下去。如果你不建立某种制度，恐怕连哪项工作最为
重要你也难以决断。请你把这个办法作为每个工作日的习惯
做法。你自己这样做了之后，让你公司的人也照样做。愿意
试用多长时间都行。然后送支票给我，你认为这个办法值多
少钱就给我多少。”李给了西韦伯一张纸说。

西韦伯认为这个思维很有用，不久就填了张25000美元的支票
给李。后来西韦伯坚持使用这套方法，在5年时间里，伯利恒
钢铁公司成为最大的不受外援的钢铁生产企业，而且多赚了
几亿美元，他本人成了世界有名的钢铁巨头。后来西韦伯的



朋友问他为什么给这样一个简单的点子支付这么高的报酬?西
韦伯提醒他的朋友注意：后来的事实证明，我不是给多了，
而是给少了，它至少价值百万。这是我学过的各种所谓高深
复杂办法中最得益的一种，我和整个班子第一次拣最重要的
事情先做，我认为这是我的公司多年来最有价值的一笔投资!

著名投机大师巴鲁克曾说过：“我遭受过多少次的失败，犯
过多少次错误，以致我个人生活中做过的多少次的蠢事，都
是由于我没有先思考就行动的结果。”据说后来他用了此方
法，如鱼得水，最终成为华尔街股市的风云人物。艾维·李
的方法告诉我们，做任何事情都要有计划性，要分清轻重缓
急，然后全力以赴地行动，这样才能获得成功。西韦伯已经
买了单，不需要我们再支付巨额的使用费，我们只管放心地
使用这个简单而有效的创意就行了。

销售人员激励小故事晨会正能量文案篇三

刚才主持人说我想得比较远，跑得比较快，好像很了不起，
其实我们都一样。我不太相信这个世界上有特别了不起的人，
只是有人看准了机会，坚持做了一些事情而已。想得比较远，
是因为没有办法想得近，想得近的机会都不是我们的，我们
只能想得远。如果我们跑得慢，那我们就更没有机会，所以
我们只能跑得快一些。

很多人觉得我了不起，做了阿里巴巴，做了淘宝，还做了支
付宝。我想告诉大家，那些不是我做的，而是一个团队做的。
但毫无疑问，今天的淘宝、阿里巴巴和支付宝，都是十三四
年前我们对今天的看法、对未来的看法。想成功，就要今天
做明天的事。

今天来的都是年轻人，很多人会觉得迷茫，到处都没有机会。
我想告诉大家，迷茫不丢人，我们都迷茫过，比尔·盖茨也
迷茫过，在没有确认自己要做什么之前，当然会迷茫。当年
我找了二十几份工作都没成功，5个同学考警察学校，录取4



个人，我没被录取;24个人去肯德基面试，23个人被录用，我
没被录用。也许上天就是安排让我自己干，不该去给别人打
工。

我们知道，做人要有情商，要有智商，还要有敢于担当的勇
气。我的智商不高，如果智商高可能就不创业了，因为书读
得不太好，找不到好工作，只能自己干。我的情商其实也不
高，情商从哪里来?磨难、失败、失意、迷茫、痛苦、失望，
这些凑在一起就是情商。第三个很重要，那就是勇气，你敢
不敢担当?如果你愿意为自己担当，你就是普通人;愿意为5个
人担当，你就可能成为一个团队的领头人。

1994年，我创业时，请了二十几个朋友到家里，对他们说我
要做互联网。当时只有一个人同意，其他人都反对，觉得完
全不靠谱。我不懂电脑，不懂管理，没有钱，也没有关系，
我凭什么去创业?我今天也说不清楚，但是我总觉得我要是不
做这件事情的话我会很难受。我要试试看，如果不行那就再
说。很多年轻人前一天晚上想出千条路，但第二天早上起来
又要走原路。创业很重要的一点，就是有了想法就要付诸行
动。但是我也要告诉大家，不是每个人创业都会成功的。

我经常说，100个人创业，95个人失败，连声音都没有人听见。
剩下的5个人中，有4个人你是看着他失败的，最终只有1个人
成功。这个人会成功不是因为他多有天赋，而是因为他有优
秀的团队，他在做自己热爱的事情，并努力坚持——没有一
个人能轻轻松松地成功。

大家的迷茫我知道，但我今天想对所有的年轻人说：“我们
今天身处最好的时代。”我没有忽悠大家，请大家听我分析。

大家知道第一次工业革命在英国爆发，之后大概花了50年时
间，英国才逐渐崛起。任何一场技术革命都需要50年。第二
次技术革命，美国也是花了50年时间才崛起。第一次工业革
命催生了无数的富豪，第二次技术革命催生了无数成功的企



业。这一次是人类历史上的第三次技术革命——互联网信息
革命。这是所有人的机会，可以说是百年一遇，互联网才经
历了，未来30年才是真正的机会。所以现在人们提出“互联
网+”，让互联网变成一种应用。

未来创业更多的要靠知识和勇气，还有坚韧不拔的努力。不
过，未来20年内，甚至内，你们完全有可能超越我们，未
来30年才是真正的机会，未来30年人类会从it向dt转变。社会
发生翻天覆地的变化，每一次技术的变革，每一次社会迷茫
的时候，都是新的机会。

什么时候是机会?别人在抱怨的时候就是机会，大家都说好，
机会不会太好;大家都不看好，往往蕴藏机会。所以，我们每
个人都要有独特的思考、独特的眼光，找到自己热爱的东西，
找到一批志同道合的人，坚持5年或者，一定会成功。

今天希望明天成功，和去王府井走一圈捡两个钱包一样，概
率太小。我年轻时也曾想过怎么能够一夜暴富，但现在和以
后再也不会这样想了。

我想告诉大家，机会全在于自己如何把握和自己的眼光。有
一位企业家叫胡雪岩，他讲过一句话：“生意越来越难做，
但是越难越是机会。”关键看眼光，你的眼光有多高，你的
毅力有多强，你的胸怀有多宽，你就能走多远。我开始创业
的时候，家里人都不同意，但是我喜欢创业，成功与否并不
重要，我也想证明一点，如果马云能够成功，中国80%的年轻
人都会成功。我们没有拿到政府的一分钱，没有拿到银行的
一分钱，我们也没有名牌大学的毕业生，我们都是普通大学
的毕业生，我自己就是从杭州师范大学毕业的。

今天来的有香港名牌大学的毕业生，也有香港一般大学的毕
业生。如果你毕业于名牌大学，请你用欣赏的眼光看看别人;
如果你像我一样毕业于普通大学，请用欣赏的眼光看看自己，
我们其实还行。上苍给每个人的机会都是平等的，等有一天，



如果你们有了孩子，你们的孩子真的不会读书，那就让他情
商高一点，让他有团队意识、懂得感恩、懂得敬畏。

我很幸运，这一辈子走到现在。未来30年，任何行业都要有
两个字：创新!创新是未来的核心竞争力，你一定要想我怎么
样才可以做到跟别人不一样。我不想忽悠大家，创业是一条
很艰辛的路，大家可以自己选择。如果觉得某个创业的人不
错，就像买一只股票一样，跟着他，帮助他;如果自己成为一
只股票，那就网罗一批人，带着他们一起去追逐理想。

销售人员激励小故事晨会正能量文案篇四

人们常常认为，目标远大，难以实现。其实事情的难易，不
在大小，重要的是要有一个明确的目标，一个你真正想要去
完成的目标。有了真正想去完成的目标，你就能不断地、生
动地把这个大目标向自己灌输，使目标更加清晰，更加深刻，
并且把它看作是一个已经实现了的事实，这样你就会产生一种
“稳操胜券”的心理。有了成功的心理，并且全力以赴地付
诸行动，再大的目标也能实现。

人总是为着某种目标而生活，有了目标，人生就有了意义，
有了方向，有了追求。成功者之所以能够成功，最重要的一
个因素是目标明确，时时盯着自己箭靶的位置。

有一艘三桅帆船在南海陷入狂风暴雨之中，为了减少风雨对
船身的威胁，水手们卸下了两面船帆，正要卸下第三面船帆
时，却发现齿轮出现了毛病，根本无法操作船帆升降。船长
只好选派一名年轻的水手爬到桅杆的顶端，去解开系住船帆
的缆绳。这位水手在风雨摇晃船身的情况下，在即将爬到桅
杆的顶端时，却胆怯起来，他紧紧地抱住桅杆，不敢再移动
分毫。虽然甲板上的人们都为这年轻水手加油打气，但年轻
水手还是手脚颤抖地大叫：“没办法，这儿太高，太摇
晃……”一位老水手对年轻水手大喊道：“全船人的生命都
操在你手中。现在听我的话，千万不要往下看，将你的注意



力集中在桅杆的顶端，看着你要解开的那条缆绳!”

年轻水手听了老水手的话，便抬头望向桅杆顶端的缆绳。只
见他三两下就爬了上去，顺利地解开系住的缆绳，巨大的船
帆急速落了下来。

老水手的话是提醒年轻水手如何去解缆绳，其实也道出了目
标的重要。有了目标，人的精力就能凝聚到一个焦点上，避
免被那些不相干的事分散注意力，这时人就会不由自主地朝
目标前进。

有人常向世界歌坛的超级巨星卢卡诺·帕瓦罗蒂讨教成功的
秘诀。他每次谈到目标凝聚了自己的全部精力时，总要提到
自己父亲说过的一句话。刚从师范学校毕业时，他既痴迷音
乐，又想去当教师。父亲对他说：“如果你想同时坐在两把
椅子上，你可能会从椅子中间掉下来，生活要求你只能选择
一把椅子坐上去。”帕瓦罗蒂听从了父亲的话，只选择了一
把椅子——音乐。经过14年的努力与奋斗，他最后终于登上
了大都会歌剧院，成为超级巨星。

一个人的成功与他的目标定位准确是分不开的。有了准确的
定位，人就会按照自己的信念和目标来指导自己的一言一行，
即使遭受挫折和失败，也会跌倒了爬起来，再跌倒再爬起来。

目标的定位既要从实际出发，又要尽可能地让它越远大越好，
就像日行千里的人和日行十里的人，精神状态就不一样，登
高山的人与爬山坡的人发挥的潜能也不相同。伟大的文学家
高尔基深有感触地说：“一个人追求的目标越高，他的才力
就发展得越快，对社会就越有益，我确信这是一个真理。这
个真理是由我的全部生活经验——我观察、阅读、比较和深
思熟虑过的一切而确定下来的。

人们常常认为，目标远大，难以实现。其实事情的难易，不
在大小，重要的是要有一个明确的目标，一个你真正想要去



完成的目标。有了真正想去完成的目标，你就能不断地、生
动地把这个大目标向自己灌输，使目标更加清晰，更加深刻，
并且把它看作是一个已经实现了的事实，这样你就会产生一种
“稳操胜券”的心理。有了成功的心理，并且全力以赴地付
诸行动，再大的目标也能实现。

有些人做事之所以虎头蛇尾、屡遭失败，不是因为事情本身
难度大，而是因为觉得成功离自己太远而放弃了。如果你现
在觉得自己的目标太远大，遥遥无期，那就把自己的大目标
分成几个可以实现的小目标，然后为每一步骤规定切实可行
的期限，这样你从一开始就能看到成功的希望。许多成功者
都是这样走过来的。我国女排运动员郎平进了北京队，看到
了国家队;到了国家队，又瞄准了世界的最高处，终于一级一
级地不断攀登，成长为世界最杰出的女排健将。如果说郎平
的成功是实现远大目标的“阶梯法”，那么日本长跑运动员
山田本一的成功采用的则是目标的“分段法”。

山田本一在1984年出人意料地夺得了东京国际马拉松邀请赛
的世界冠军。当记者问他如何取得如此惊人的成绩时，他说：
“我是凭目标获胜的。”两年后，他又在意大利国际马拉松
邀请赛上获得冠军，当记者采访他时，他仍说：“我是凭目
标获胜的。”当时人们对他的回答大惑不解，后来从他的自
传中才弄清楚其中的奥秘。他说：“我在每次比赛前，必须
先乘车把比赛的路线仔细看一遍，并把沿途比较醒目的标志
画下来。比如第一个标志是银行，第二个标志是一棵大树，
第三个标志是一座红房子……这样一直画到赛程的终点。比
赛开始后，我就奋力冲过一个又一个的目标，40公里的赛程，
就被我分解成这么几个目标轻松地跑完了。

哲人说：“目标能把握心灵的方向，唤醒身上的精灵。”如
果你已经有了目标，企盼早日成功，那就从现在开始，把你
的目标写在纸上，贴在你容易看到的地方，每天早晚念两三
遍，每念一遍，就要在心里暗暗发誓：我一定要实现这个目
标。经过反复地念，促使你的潜意识向实现目标的方向运作。



当你的内在心灵将焦点集中在自己的目标上时，你就会不由
自主地朝着自己的目标前进。
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销售人员激励小故事晨会正能量文案篇五

传说有两个人偶然与神仙邂逅，神仙授他们酿酒之法，叫他
们选端阳那天饱满起来的米，冰雪初融时高山流泉的水，调
和了，注入深幽无人处的千年紫砂士铸成的陶瓮，再用初夏
第一张看见朝阳的新荷覆盖，密闭七七四十九天，直到鸡叫
三遍后方可启封。

像每一个传说里的英雄一样，这两个人历尽千辛万苦，找齐
了所有的材料，连同梦想一起调和、密封，然后潜心等封那
个时刻。

而另外一人虽然也是按捺不住想要伸手，却还是咬着牙，坚
持到了三遍鸡鸣，他终于得到了甘甜清澈的天赐佳酿。

许多成功者，他们与失败者的区别，往往不是机遇，也不是
聪明的头脑，而是在于他们多坚持了一刻--有时是一年，有



时是一天，有时，仅仅是一遍鸡鸣。

销售人员激励小故事晨会正能量文案篇六

驾驭命运的舵是奋斗。不抱有一丝幻想，不放弃一点机会，
不停止一日努力,下面这些是小编为大家推荐的几篇销售培训
故事。

小米手机创始人雷军有句名言：“站在台风口，一头猪都能
飞起来。”

领教过台风威力的人都知道，台风能轻易把大树连根拔起，
把汽车掀翻。如果站在台风口，别说是猪了，就是大象，都
有可能被吹飞。

当然，雷军眼里的台风另有其意，是指干事业的时势和机遇：
“要找最有可能有台风口的地方，做一头会借力的猪。”于
是，这头“会借力的猪”就看准目标，在智能手机这个台风
口里扶摇翻飞，攻城略地，只用短短四年时间，就使小米手
机跻身全球同业前三名。听完雷军的创业奇迹，很多志在创
业的人无不热血沸腾，恨不得马上变成一头会飞的猪，成为
创业成功的新星。可是，想要飞起来可谓障碍重重，要想成
为会飞的猪，必须要先把一些事情想清楚。

首先要找准台风口，选错了风口，不仅飞不起来，弄不好还
会血本无归。

能不能飞起来也是个问题。一个台风口就那么大地方，同样
也怕猪满为患。台风口如果站了太多的猪，猪山猪海，估计
再大的台风也无法让猪飞起来。我们不就经历过全民经商、
全民炒股吗?可但凡全民参与的买卖，可能会有个别的猪飞起
来，但绝大多数成了地球引力的牺牲品。



即便飞起来了，能飞多高，能飞多久也很难说。毕竟，一头
想飞起来的猪面临的难题太多，要克服地心引力，要在空中
保持平衡，要掌握飞的方向，哪个环节没掌控好都不行。飞
得高固然是梦想，飞得稳，飞得久才是最重要的事。

能否平安落地也是问题。猪能飞起来并非长了翅膀，而是靠
风力抬举。可是，假如台风突然停止，猪吧唧一下子摔了下
来，即使不粉身碎骨，也要摔个鼻青脸肿。因而，作为一头
飞起来的猪，要随时保持危机感，能飞则飞，不能飞就争取
平安落地。千万不能狂妄自大，忘记自己猪的本质。马云就
说过：“猪碰上风也会飞，但是风过去摔死的还是猪。我们
要思考怎么把控这个风，怎么去掌握好这个风。”

如果这些问题都想透了，那就大胆地寻找适合自己的台风口，
去做一头会飞的猪吧。不过，我更欣赏马云的另一句
话：“我们不应该去寻找风口，而是真正把自己变成一点点
风就能够飞起来的、能够翱翔的人。”

铁桦树又名赛黑桦，生长于海拔700米的地区，树皮呈暗红色
或接近黑色，上面密布着白色斑点。这种树木非常坚硬，硬
度是钢铁的两倍，子弹打在这种木头上，就像打在厚钢板上
一样，纹丝不动，被称为比钢铁还硬的树。

按理说这么坚硬的树，不会受到虫害的侵扰，可是当科学家
打开树干的时候，惊奇地发现，一种叫斑衣角的小虫子在其
中，这让科学家很奇怪，经过大量的研究发现，斑衣角能做
到这一点，和它付出的巨大努力有关。

这种小虫子，最大的特征就是前面有一个很硬的角，好像钻
头一样，但是仅凭这些还远远不够，它们旁边有一个气囊，
里面储存水，而且它们飞行十分特殊，都是旋转式飞行，这
些特点就为它们进入铁桦树提供了帮助。

但是最重要的是它们有耐心，开始它们找到一点，用气囊挤



出来一点水，润湿这一点，然后用角往里钻，身体不住地旋
转，当然起初效果看不出来，它们这个动作一坚持就
是15～16个小时。

几个月后，这个点有了破损的变化，这只斑衣角寿命也到了，
另一只补充上，接着重复这个动作，周而复始代代相传，直
到这一点越陷越深，等这个小窝建好，大约需要20xx年，后
来的斑衣角可以住进去了。因为铁桦树自身的特点，虽然斑
衣角前期付出很大的心血，但是这个小窝只要成功，既遮风
挡雨又能远离别的动物伤害，就可以保证族群长久性地生存
下去。

只要我们抛开杂念，专注一件事情，定能取得巨大的成功。

大马哈鱼是一种海洋鱼类，又叫鲑鱼，成年大马哈鱼生活在
海洋中，它的鱼卵必须在淡水区域中才能孵化、存活，因此，
它们不得不每年秋季回游数千里回到自己的故乡产卵繁殖。

秋天来了，大马哈鱼们正在返回出生地的溯流而上的路上。
大马哈鱼的这种集体返乡的迁徙，可以说是大自然中的壮举：
迁徙之路漫长而艰辛，它们要经历数千公里的海路和两千多
公里的河道，才能抵达上游的产卵地。这一路上，它们将消
耗掉所有在大洋里积累起来的脂肪，甚至需要把肌肉纤维转
换为能量，来支持自己游回故乡。

对于大马哈鱼来说，海洋内被天敌捕杀的危险和瀑布边的棕
熊相比根本不值一提。它们所需要真正面对的不仅是数千里
的长征，而且是河流上瀑布前的腾空瞬间!

为了能冲过瀑布，仿照传说中的鲤鱼那样蠕动着身躯腾空而
越，顶着无数水珠刺身的痛苦不断向上向上……对它们而言，
生死在此一搏：跳过去就有回游成功的希望;跳不过，则只有
两种命运，一是有幸拥有再来一次的机会，二是在空中投入
岸边棕熊的血盆大口!这不仅是生命的选择，更是信念的取



舍!然而，这只是大马哈鱼回游路上千辛万难的一种14800里
的漫漫长路中，一千条大马哈鱼只有4条能够幸存下来和自己
的后代迎接明天的太阳!大马哈鱼——这群清楚山长水远却毅
然昂首直冲的精灵，用生命证明了执著的力量!它们明明清楚
地知道，回游，棕熊、瀑布和鼠鲨是自己作为大马哈鱼必然
要面对的障碍，却依然直前!它们明白，自己是鱼而非自然，
它们是自然中的生存者而非自然的决断者，为了活下去或是
让后代更好地活下去，它们能做的只有勇敢地面对和不懈地
努力!

销售人员激励小故事晨会正能量文案篇七

在100多年前，比利时有个小木匠，名字叫阿道夫·萨克斯。
他能活下来简直是个奇迹。小时候，他吞过缝衣针，误食过
硫酸，被砖块砸破过头，不幸从楼上跌落过，还曾摔倒在点
燃的炉火上，但这些都没能阻止他在21岁时发明一件奇特的
乐器。这乐器有与单簧管类似的哨头，还有抛物线形圆锥管
体，而金属圆筒竟带风琴那样的按键。

一开始，阿道夫想把这件新乐器介绍给世界音乐权威集中的
地方——巴黎音乐界，但阿道夫煞费苦心，也没有一个法国
乐器商把这个比利时来的无名小辈放在眼里。法国音乐界的
名流们更喜欢用自己熟悉的乐器。一晃9年过去了，阿道夫的
愿望始终没有实现，他还是一个默默无闻的小木匠。

机会终于来了，一位作曲家为阿道夫争取到了一个在巴黎音
乐会上演出的机会，还特意为他谱写了一个曲子。就在去演
出的路上，意外又一次降临，阿道夫的乐器从马车上掉下来，
摔成两半儿。我们可以想象，当时的阿道夫心情是如何懊恼。
不过阿道夫没有打道回府，而是抱着破损的乐器登上了舞台，
吹奏时他的双手一刻也不能离开乐器，否则铜管就会掉下来。
正因为如此，阿道夫没法儿翻乐谱，只能凭记忆演奏。有几
次，他由于紧张忘记了谱子，就干脆持续吹一个长音，直到



想起谱来再继续演奏。法国观众从来没听过这样柔和优美、
荡气回肠的音乐，顿时喜欢上了这种乐器。演出结束后，阿
道夫一连谢了五次幕，台下仍然掌声不绝。

这种能奏出特殊效果的乐器一下子成了巴黎音乐界的宠儿。
一支乐队用这种乐器参加音乐大赛，轻而易举地夺取桂冠。
法国政府也将这种乐器列为军乐队必备乐器。这种乐器是什
么?就是世人皆知的萨克斯管，是用发明者的名字来命名的。
萨克斯管魅力无穷，有着与任何乐器相匹敌的巨大力量。美
国前总统克林顿就曾担任阿肯色州管乐队首席萨克斯管演奏
员，前几年还被媒体称为“不老的萨克斯手”。

如果把阿道夫的成功比如一件果实，那么此前的磨难和变故
就是陪衬这果实的小花絮、小绿叶、小枝枝弯弯了。或许正
因为有了这些磨难和变故，成功才显得如此耀眼夺目。

销售人员激励小故事晨会正能量文案篇八

一根稻草，扔在街上，就是垃圾，与白菜捆在一起就是白菜
价，如果与大闸蟹绑在一起，就是大闸蟹的价格。我们与谁
捆绑在一起，这很重要。一个人与不一样的人在一起，也会
出现不一样的价值。一个人与不一样的平台，也会体现不同
的价值，选择比努力更重要。

什么叫人生的规划?没规划的人生叫拼图，有规划的人生叫蓝
图。没目标的人生叫流浪，有目标的人生叫航行。蜜蜂忙碌
一天，人见人爱。蚊子整日奔波，人人喊打。多么忙不重要，
忙什么才重要。一次重要的抉择，胜过千百次的努力。今天
的生活是由三、五年前选择决定的，而三、五年后的生活是
由今天决定。生活的抉择，要有智慧。

古人云：富不学，富不长。穷不学，穷不尽。要想改变口袋，
先要改变脑袋。旅游需要导游，人生也需要导师。读万卷书，
不如行万里路。行万里路，不如阅人无数。阅人无数，不如



名师指路。名师指路，不如跟随成功者的脚步。虽然未必每
一个教练都能教出冠军，但每一个冠军，都有教练。你有人
生教练吗?如果没有，请第一时间找到他。


