
销售获奖的感言发言稿(通用8篇)
青春是挥洒汗水、奋发向上的岁月。青春是交际的时期，我
们应该如何建立良好的人际关系，拓展自己的人脉？以下是
一些关于青春理想的文章，让我们思考自己对未来的追求。

销售获奖的感言发言稿篇一

尊敬的董事长、总经理、各位同事：

先给大家拜个早年，恭祝大家20xx年大吉，工作顺意！

中煤旭阳销售部荣获“20xx年度优秀团队”称号，我倍感荣幸。
在此，谨代表部门全体同仁，感谢集团领导对我们工作的肯
定和鼓励！感谢公司领导以及各职能部门一年来对我们工作
的大力支持！更要感谢各部门的默契配合和全体员工的辛勤
付出！没有公司上下支持、内部的团结合作，就没有我们今
天的成绩。

送走紧张忙碌的20xx年，迎来了任重道远的20xx年。总结回
顾20xx年的工作，销售部认真贯彻公司根据市场形势作出的
销售经营战略规划，在公司高层的领导和各职能部门的支持
配合下，全员振奋精神、团结拼搏、大胆创新，合理的进行
了发货结构调整，火车运输从无到有，依次开发了鞍山宝得、
中钢炉料、常州中发等火运客户，进行了焦产品的差异化销
售，获得了更高的收益，20xx年全年增收节支金额为xxxx万元。

20xx年全年共成功销售焦炭xxxx万吨、回款xx亿元。创下了
集团发送数量最高的记录。即使在年中许多钢厂客户进行了
节能减排限产的情况下，仍旧保持了公司的合理库存量。

20xx年的平均收益率与20xx年相比有了明显提高，这与我们
销售部的每一个人都分不开，虽然我们的团队里新人较多，



但他们充满了对工作的激情，使销售部充满了动力和干劲。
我们的业务员在化验水和收益率上分毫必争，并与钢厂进行
了多次对标工作，为集团创造了大笔的收益。

再次感谢总经理们孜孜不倦的教诲，让我们看清前进的方向
及做事的方法。

感谢各兄弟公司及其它部门同事对销售部工作一直以来的支
持和帮助，正是有了你们无私的支持和帮助，我们的工作才
得以顺利开展！

销售业绩的不断攀升，是销售部为之努力的目的，相信这也
是在座所有营销人的心愿！

20xx年，我们将以成为优秀的营销团队作为目标，与供应、
运输等部门并肩作战，完成公司下达的任务！

20xx，我们充满信心！

谢谢大家！

销售获奖的感言发言稿篇二

各位领导，各位同事：

今天我很幸运获得此奖，谢谢大家对我工作的肯定。借此机
会也谢谢各位领导对我持之以恒地耐心指导，感谢生产、计
划、物流等各部门大力支持，谢谢海外部团队的努力奋斗!这
奖凝聚着大家的智慧和勤劳。

20xx年初，我调到海外事业部，那时海外部也刚成立，只有
三人，两个业务一个经理。那时的海外事业部包括进出口部，
还有硬盘代理销售部，而海外销售连最基本的公司介绍、产
品介绍、价格表都是中文的。我们两个业务把基础工作一做，



没时间去讲究完善，也不追求美观了，先找客户去。样品单
来了，部门开单从国内调机器，业务自己把货提上来，在小
库里换个英文包装，说明书，电源线，撕掉贴纸，请研发部
门帮忙把中文bios刷成中性的，手工作坊完成样品的生产，
最后安排快递公司就发给客户。那时我们最大单也就三百台。
当时，我们一台都没出的两个月里，海外事业部的领导还是
给了我们奖金，说实在的，作为业务的我，觉得很愧疚，觉
得自己是靠部门其他同事的努力来拿这份工资，心里酸酸的
不是滋味。当时就暗想，一定要让海外做大做强，也正因为
这样的想法和目标，让我去迎接后续的日夜加班，以及各种
艰难挫折，激励我走到今天。现在想想这一路走过来的酸甜
苦辣，跌宕起伏，真是一言难尽。

到20xx年公司机构调整，海外部已成为一个独立的部门，人
员也发展到五六个业务。当时凭借我们拿到联合国尼日利亚
总统大选的政府采购单，海外的发展发生了质的变化。海外
销量从几百到几千台，再到那时一万多台的稳定销量。那时
大选单出货当月，销量达到两万台，这都出乎公司甚至海外
部所有人的意料，但我们六个业务做到了，期间少不了领导
的英明领导和丰富的经验指导。从这件事儿我明白凡事都有
可能，星星之火可以燎原。哪怕有一丝的希望我们都不会放
弃，相信目标最终会实现的。从那次选举的单之后，hasee在
非洲、美洲的声誉显著提升，开拓当地市场明显也比之前容
易了许多，我们海外的销量也稳定一些。基于稳定的销量和
销售业绩质的飞跃，我们在这一年里也完善了我们的后台流
程及我们的售后服务体系，从此公司各部门的支持和海外业
绩的增长相互相成，我们的业绩蒸蒸日上。

在陈总的精心领导和细心指导下，避开国际大品牌的重点市
场，主抓潜力市场，找准目标客户和合作伙伴，精心规划产
品配置来适应客户当地市场的需求;采用各种销售模式来为客
户和合作伙伴达到成本最优化;为中小客户提供优质适合当地
市场大销售策略，让其发展壮大，海外部迎来了2007年下半



年及2008年上班年的辉煌，业绩月月上升。那时候，我们都
能预见两个月后的定单情况，每个客户关系稳定，销售量稳
定增长，业务也信心百倍。但后面因受全球经济危机的影响，
我们2009年及本年度的销售没达到我们的预期，但是在新的
竞争环境里，跟客户及合作伙伴的合作关系，不只限于合作
了，我们突破合作关系，找到新方式和方法来取得与合作伙
伴的双赢。目前我们海外已作部分尝试，尽管这刚开始我们
需要做不少的更新和改进。

过程是复杂的，但效果是明显的，相信在公司的英明指导下，
在各部门的大力支持下，以及我们业务团队的共同努力下，
我们的明天更辉煌，海外之路越走越长，越走越宽。

销售获奖的感言发言稿篇三

各位领导，各位同事：

首先要感谢公司及部门领导对我的厚爱与信任，感谢同事们
对我的大力帮助及支持，能够得到公司"销售之星"这个荣誉
称号，我感到非常的高兴与荣幸。

xx年我在任市场拓展部五华片区经理期间，在公司各级领导
的大力支持下，公司各个部门的积极配合下，圆满完成了五
华片区新装及增值业务的经济任务指标。在市场拓展部经理
层的积极组织带领下，在我们全体同仁的共同努力下，攻坚
克难，最终夺取了市场拓展部目标任务的胜利。

取得今天的成绩我有几点感受：

第一、一份努力，一份收获。

第二、学习、学习、再学习，执行力是成功之母。

第三、坚持就是胜利。



成绩属于过去，新一年的挑战已经开始，为了完成xx年的发
展目标和任务，让我们行动起来，前进、前进、向前进。

销售获奖的感言发言稿篇四

各位领导、各位来宾，各位员工：

大家好！

今天，我十分的高兴与荣幸能被评为公司授予星级促销员的
光荣称号。首先我要感谢公司对我的信任和支持，感谢领导
的提携和关爱，感谢同事们的帮助和支持。自xx年进公司工
作至今已经有两年了，其实我并没有为公司做出惊天动地的
贡献，也没值得炫耀的骄人业绩，我所做的只是全身心地做
好属于自己岗位上的每一项工作，尽我最大的努力和最大的
能力的去完成每一项的任务指标，及时总结经验，时刻反思
工作，吸取教训，向他人交流学习，争取把自己的工作做得
一次比一次的出色，提高工作效率。我仅仅是做了这些微不
足道的工作，但是我坚信只要付出就会有回报，所以两年来
我的坚持不懈的付出获得了公司的认可和赞誉，我深感荣幸。

我想公司这次星级销售员的评优活动也是向每位员工传达与
说明这样一个信息：只要有勤勤恳恳地付出，只要踏踏实实
地做好了属于自己的每一项工作，圆圆满满地完成每一项目
标任务，就会获得应有的回报。

被评为星级促销员，这是公司对我个人工作能力与成绩的肯
定和表扬，也是对我日后做好本职工作的一种鼓励，也是对
我迈向新的成功的一种鞭策。

在这里我要向公司的领导和同事们保证，我一定会把今后的
工作做得更好。公司的不断发展让我们成熟成长成功，我们
的共同努力让公司更加辉煌。最后，衷心祝愿明天的xxxx一
定更强。



销售获奖的感言发言稿篇五

各位领导，各位同事：

获得xx年度销售精英奖的有：徐伟华、张昊、刘俭香、杨辉、
吴俊宇。在瞬息万变的市场上，他们是冲在最前沿的战士，
他们是连接企业与顾客之间的纽带，不断地进行着创造性的
工作，为企业带来利润，并不断地满足顾客的各种需要。他
们的奋勇向前、任劳任怨、开拓创新精神值得我们每个人学
习!

销售获奖的感言发言稿篇六

各位领导，各位同事：

送别痛苦与喜悦并存的xx年，作为德勤集团调度中心一名普
通的调度员能再次被评为公司年度优秀员工，我个人感到非
常的高兴与荣幸。在此，首先感谢公司对我的厚爱与信任，
感谢领导对我的关爱，感谢同事们对我的大力支持。

能作为集团优秀员工之一，荣誉虽然给的是我们个人，但我
更觉得我们只是集团公司众多没有和我们一起获此荣誉称号
的一名代表，集团公司作为国内一家大型的航运企业，今日
的声誉、地位与成绩，是我们集团高层领导战略决策的指导
有方，更是公司每一位员工的共同努力所铸就，更与各个部
门成员的辛苦与汗水息息相关，由此，我由衷的想说，优秀
的荣誉是我们的，更是公司所有员工的。

自xx年底进集团工作至今，并没有为公司做出了不起的大贡
献，也没特别值得炫耀可喜的成绩，我作为调度中心一份子
只是尽量做好属于自己岗位上的工作，尽自己最大的努力尽
力尽快的为船舶服务，为公司各部门积极提供各种需要的信
息，总结自己的经验，从经验中学习，向他人学习，尽量将
自己的工作争取一次比一次做得更快更好，尽可能的提高工



作效率，与同事能和睦相处，合作愉快。虽然如此，但我的
付出得到了公司的认可，我深感无比的荣幸，我想公司的评
优活动也再次向每位员工传达与说明了只要有付出，只要做
好了属于你的那份工作，就会有回报的务实文化和平凡道理。
因此，我认为，无论你是脚踏实地的做好了自己的工作，还
是负责任的服务意识让船舶让客户一致满意，还是以优秀扎
实的综合素质能力成为公司骨干，都是优秀。

这次能被评为优秀员工，我想这既是公司对我个人工作能力
与成绩的肯定，也是对今后工作做得更好的一种鼓励。我也
坚信，今后的工作一定会做得更好。德勤的发展让我们成长，
我们的共同努力让德勤更加辉煌。

销售获奖的感言发言稿篇七

尊敬的各位领导、各位来宾、各位同仁:

大家好!

我是销售部市外组的一名业务员，我的名字叫xx。很荣幸能够
获得销售冠军奖并能在年终大会上发言。

首先要感谢君顺给了我这个展示自我和实现自我价值的平台。
我非常高兴也非常激动。获得这个奖还要感谢销售总监郑良
富、市外经理刘高卿对我的关怀与厚爱，感谢他们在平时工
作当中悉心的指导，同时还要感谢胡占志、郑先刚、陈老师、
吕卫兵我的队友在我的日常工作中非常给力。

最后还要感谢其他各部门的领导和同仁给予的支持和帮助。
这个奖应该属于大家，没有大家的帮助我今天也不会站在这
领奖台上，谢谢大家(深深的鞠躬)!在市外组，我主要负责蔡
甸汉南、汉川、阳逻、孝感、钟祥、襄樊、十堰、天门、沙
市、京山、荆门地区销售。xx年个人实际销售额为2613w，xx
年个人销售目标任务为2500w。超出目标任务113w、超出比率



为4.52%。xx年实际销售额为1763w，那么xx年同比增长48%。
增长较大的区域为京山、汉南、汉川、阳逻、蔡甸、天门。
有今天的成功我深信以下几点：

1.勤于下市场收集产品信息、客户信息、及当地销售动向相
关信息。知己知彼，百战不殆。

2.将公司利益趋近最大值、在不违背公司规章制度的前提下
视客户为自己的亲人。

3.为公司利益为大，个人利益为小

4.忍辱负重，微笑服务。以上是我一直坚持的几点。

要在xx年获得成功仍需大家的指导、建议和帮助。我觉得对
你们最大的回报就是全身心的投入我的工作，创造更好的业
绩。再次感谢君顺的家人们、祝福你们在新的一年里顺心、
开心，身体倍棒、吃嘛嘛香、干啥都刚刚的!

销售获奖的感言发言稿篇八

尊敬的各位领导，亲爱的各位同事：

你们好!

很高兴能够拿到最佳部门这一奖项，真心的感谢大家!因为这
个奖项对我来说不仅是一份沉甸甸的荣誉，更是代表了公司
领导对我部门，以及我所在团队在过去一年里工作成果的认
可。感谢各位同事一年来对我们工作的的无限支持和理解，
谢谢!

公司是个大家庭。在这里百花齐放、百家争鸣。我是20xx年8
月来到公司的，五年多的时间，在xx这个大家庭里工作、学
习。从最初开发部的一名普通员工，到今天公司的一名基层



管理者;从最初的一名愣头青，到今天可以独档一面的我;从
最初的单身贵族，到今天已为人父的我，尽管有付出，但我
的收获更多，提升更大。我的每一步前进，都饱含了上级领
导的提携、同事们的帮助。

有人问我，你为何如此幸运，在xx收获了这么多?我想了很多，
却没有贸然地答复。我也不知道原因，我只知道，每个人不
论在哪里，干什么，只有在一个稳定的平台上，兢兢业业的
工作，持之以恒，并怀着一颗感恩的心，那么一个人离成功
也就不远了。

走下台去，一切将从头开始，20xx年，我将更加努力工作，按
照公司的要求，带领我的团队，不辜负领导对我的信任，同
事对我的支持。同时真心地期望与在座的各位一道在xx公司
一起成长、一起发展，一起走向更大的成功。

20xx年，祝我们襄阳xx公司基业长青，蒸蒸日上，财源广
进，x年大吉!

谢谢大家!


