
2023年快乐银行续写 快乐银行教学反
思(优秀8篇)

辩论是一种既考验思辨能力又锻炼个人素质的活动。在辩论
中，要善于运用比喻和例证，以更生动有趣的方式来展示自
己的观点和论据。下面是一些辩论中的错误做法和需要避免
的问题，希望能引起大家的警觉。

快乐银行续写篇一

快乐银行是一篇充满快乐的有趣的童话故事。通过学习本文，
理解感受内容，正确认识自己，只要找到自己身上的优点，
充满自信，就能快乐的生活。

本文的教学当中，有值得欣慰的地方，当然也有需要完味的
地方。

教学伊始的出示的广告，其实是文章当中一个自然段，于是
经过慎重思考，最后我决定把这一段单拿出来，作为引课来
激发学生的学习兴趣。当出示课文题目《快乐银行》时，学
生根据课题提出了许多的疑问，有两个问题学生提得特别好：
一个是“快乐银行”前面为什么加了“快乐”两个字？一个是
“快乐银行是存钱的'地方吗？”此时，学生的思维已经充分
被激活，为学习课文做好了铺垫。

利用漂亮的图片以及优美的课件来辅助教学，不仅吸引了学
生的眼球，而且也为学习课文起到了事半功倍的效果。

我利用课件出示了几个学生难以掌握的词，如“快
乐”、“广告”等等，我并没有一味的讲读，而是采用一些
有趣的小办法来让学生记住词语。如教学“快乐”一词时，
让学生用“快乐”说一句话，并且在课文当中试着找出
与“快乐”相近的词，学生在课文当中找出了“兴



奋”、“开心”。教学“广告”一词时，我鼓励大家说一句
喜闻乐见的广告语，学生们兴趣盎然，又唱又跳，趣味横生。
我觉得这样来扫清课文障碍，并没有给学生一种老师在教知
识的感觉，而学生在无形中就已经把知识学会了。

在教学最后，设计了一个快乐银行向学生开放的小环节。学
生们亲身体验，寻找快乐，学之受用。此环节拓展学生的思
维空间，培养学生的想象力和表演力，课堂气氛也随之活跃
起来。

思考：

一）、尊重学生阅读的独特感受与体验。

“有一千个观众就有一千个哈姆雷特”，有四十个孩子就有
四十只青蛙，四十只小鸟。他们可以也一定会有自己的独特
感受，他们的朗读就可以表达自己不同的理解、体会和感受。
我应该拼弃以前那种刻意去追求“标准答案”，哪必须得读
重音，哪必须读拖长音或读轻声。就像文章当中的小动物
由“不快乐”向“快乐”这种心情的转变，随之而来就带有
语气上的转变，必须给学生创设情境，充分的给时间让孩子
自己去探究，想想该怎样读才会读好，让孩子“我口表我
意”，在实践中自己发现建构，在互助中研究，合作中探索，
充分地肯定孩子在阅读中的主体性以及独立性，而不是一味
的强求。当阅读效果不尽人意时，就应该有一定的教学机智，
随时做以调整。

二）、评价应注意促进学生的发展

评价是一个认识、教育、提高的过程，把评价交给学生，让
他们在评价他人的同时进行聆听观察、分析反思、组织表达，
从而加深学生的体验。老师把评价的权利还给学生，尤其是
让生生之间进行赏析性的评价，这使被评价的孩子得到激励，
感受成功的喜悦；孩子在赞赏别人的优点时，也是在主动学



习，积极接受。当然，还可以是学生自我进行评价，这同样
可以激起孩子们的自我反思。

快乐银行续写篇二

小熊要开快乐银行的消息，像风一样穿过森林，传进每一个
动物的耳朵里。

这个消息很快传到了一个偏远的`农村，农村里的笨笨猪听到
了这个消息，心想：前天，我偷摘果子时摔了一跤，腿被摔
伤了，最近一点儿也不开心，真想去快乐银行借几分快乐呀。

过了几天，笨笨猪的伤好些了，赶紧一瘸一拐地来到了快乐
银行，对小熊胖胖说：“你好，我现在很不高兴，可以借一
些快乐给我吗？等我快乐了，一定也会来存快乐的。”

小熊胖胖微微一笑说：“好的。”说完便转过身去，在柜子
里找出了小牛、小兔和小马的快乐。他对笨笨猪说：“你要
谁的快乐呢？”笨笨猪想：小兔平时蹦蹦跳跳，看起来很开
心。“那就要小兔的快乐吧。”笨笨猪说道。

“好的，给你！”

笨笨猪拿到了快乐，高高兴兴地走了。

没过多久，城里来了一个叫坏坏狼的抢劫犯。他听到了这个
消息不由地想：真是天助我也！又有东西可以偷了。

坏坏狼用一条大丝袜套在头上，又拿起家里祖传的菜刀来到
了快乐银行。坏坏狼走到柜台前大喝一声：“抢劫，都不许
动！”小熊胖胖一眼就认出了坏坏狼，因为他在电视里见过
这个坏坏狼。胖胖老实地拿出了一份快乐交给了坏坏狼，坏
坏狼连忙把快乐吞进了肚子，然后像疯子一样冲出了银行。



没过多久，坏坏狼就一头栽进了马粪里。原来，胖胖熊给坏
坏狼的是屎壳郎的快乐。

一天，胖胖熊看见象妹妹有些不高兴，就问她：“你怎么
啦？”

“昨天考试考砸了。”象妹妹难过地说。

“别伤心，下次再努力，我送你一份快乐。”

象妹妹拿着快乐顿时变得开心起来：“下次我一定要努力，
考出好成绩。”

就这样小熊用它的快乐银行帮助了一个又一个人。

快乐银行续写篇三

快乐王子把一切奉献给他的子民后，他的灵魂飞到了天堂。

上帝看到后，把他接进了天宫，与他享受天堂的快乐。过了
几天，快乐王子开始闷闷不乐，上帝看出了他内心的.焦虑。
于是，把快乐王子转世到人间，不过只是家庭比较富裕的商
人家。快乐王子偶然间，看到一位女子，虽身穿平名百姓的
便装，却隐隐约约透露出高贵的气质非常人能比，而那女子
只是对快乐王子微微一笑，快乐王子便爱上了这个女孩。

一天，在皇宫舞会上，他又遇到了这位女孩，只是，这次她
的身份并不是平民，而是当朝国王的公主——白雪。快乐王
子邀请她跳舞，她答应了。白雪也深深的爱上了这位王子。
于是，舞会的最后。快乐王子牵着她的手向国王征得他迎娶
白雪的同意。国王拒绝了。国王对快乐王子说：你必须去制
服刀枪不入的狮子，打败九头龙......嗯嗯，最后要把金苹
果从巨人的花园摘回，才可以迎娶我的宝贝女儿。



快乐王子去完成任务，可回来的时候却听说公主已经嫁给了
东胜岛的王子。王子悔恨不已。一位好心的士兵告诉他公主
大婚的路线。快乐王子听后，做好了充足的准备，他要与公
主永远在一起。

大婚当天，车队路过快乐王子家门口，快乐王子纵身跳出，
劫了公主逃向远方。部队在后方追着，只见前方竟是悬崖。
二人无路可走，便跪在地上，对天祈祷，如果同意我们在一
起就让天上的云散开，如果不同意，我们便跳下悬崖。三分
钟过去了，天上的云还没有散开。于是他们手牵手跳向悬崖。
一阵狂风过后，两只蝴蝶从峡谷飞上，他们的灵魂已在天堂
中升华！

快乐银行续写篇四

伴随着“用心服务，快乐工作”的口号声，一天的晨会又结
束了。晨会不仅振奋精神，还同时激励着我们对工作的热情。
自从标秆网点导入学习和开始使用后，规范了我们的服务工
作，培养了我们的服务耐心，提高了我们的服务质量，也让
我真正体会到了什么叫用心服务，快乐工作。

近年来银行业的市场竞争愈演愈烈，“服务”越来越被各大
银行所重视，与时俱进的同时，我社也提出了属于自已的服
务秘诀，那就是坚持五心高标准服务，即坚持对年轻的顾客
要细心，对年老的顾客要关心，对急性的顾客要耐心，对特
殊的顾客要贴心,对挑剔的顾客要热心。六十岁以上老人每个
月都可以享受政府发放的养老金，很多老人每个月都会来领
钱，当时我想就几十块钱，有必要每个月都要来取吗?而办理
老人家业务，不但慢而且沟通起来也很难，久而久之让我感
觉厌烦。有一次晚饭后在街上和几个同事散步，碰到一位老
人家一定要让我们去他家坐坐，很热情的给我们倒水，这才
明白信用社在朴实的劳动人民群众眼里是那样的让人肯定，
让人放心，无限的自豪感从内心深处涌现出来，从那以后我
重新调整了的自己的服务心态，对待老人家的业务更加的主



动和热情。

在信用社工作的这段时间里，我深刻体会到了细节决定成败，
用心去和客户沟通，用心去帮助客户解决问题和困难的重要
性。每个客户都有他们自已的一些习惯和特点，在工作的接
触中，我们会逐渐熟悉和掌握他们的需求，进而能针对性地
为之服务，解决各种问题。例如某单位唐姐就是一位急性子
的人，她的要求就是要第一时间先办理她的业务。业务多的
时候，我该怎么办呢？优先办吧，怕排队的客户有意见，不
办吧，怕唐姐有意见。用心，让我很快解决了这个问题，我
的柜台可以看到营业场的大门，每当我看到唐姐进入营业大
厅时，我会以最快的速度将她们单位的回单拿出来，当她走
到柜台时我会微笑地跟她打招呼：“唐姐，您的回单我已经
整理好了，请您稍等一下，我这就拿给你？”然后马上将回
单递给她，并表示会马上办理她的业务，安抚她急切的心情。
就这样，一次次地坚持，我发现唐姐的心情也越来越好了，
不再那么急切，人多的时候，她也不会催促，而是会先检查
一下回单，渐渐地我知道她也学会等待了。用心，其实很容
易！

高尔基曾经说过：“工作快乐，人生便是天堂；工作痛苦，
人生便是地狱。”在现实生活中，也许选择什么样的工作有
时候身不由己，但我们却可以通过改变心态来面对挑战。世
界上没有不好的工作，让我们对工作产生不满的是不平衡的
心态。因此，快乐工作的关键取决于心态。放弃抱怨，用乐
观的心态去面对当前的工作，那么，我们就会从这种积极转
变中找到快乐。从自己胜任工作后的那一刻起，我们会发现，
原来快乐工作就在自己身边。真情付出会让自己快乐，同时
也会感染来办理业务的客户感到一丝丝的愉悦，就像那首歌
词写的你快乐吗？我很快乐！快乐工作即有利于提高增加工
作效率，还能又降低业务的差错率，有好的心情就有好的状
态办理业务，自然就会减少差错了。我们每天都应该以发自
内心的微笑和快捷的服务迎接客户，随时随地将好的心情传
递给客户，让客户切身感受到，来我们信用社办理业务是一



种享受，也是一种快乐。让客户从心底深处感受到我们信用
社就是本着一切为人民群众的利益谋福利为根本出发点。

只有把每一位客户都当作天使，我们的服务才算是上了天堂。
我们只有坚持以客户为中心，规范服务细节，用真情服务赢
得客户的信赖与尊重，在未来的道路上，我们才能不断强化
服务，提高服务水平，以更加饱满的热情，更加忠实的工作，
让我们以更加优质的服务为我们信用社的美好明天而努力奋
斗吧！

快乐银行续写篇五

一天，小山羊的房子倒塌了，它要建一所新房子。小熊看见
了说：“山羊弟弟，要帮忙吗？”小山羊说：“熊哥哥，我
的房子塌了，你能帮我盖一座新房子吗？”小熊说：“好啊，
我们一起来盖房子吧。”小山羊说：“我要盖一所有三角形
屋顶、正方形窗户、长方形的门和圆柱体的'烟囱的房子。”
它们花了一整天的房子，终于盖好了一所漂亮的新房子。

小山羊说：“熊哥哥，谢谢你帮我盖新房子。”小熊
说：“不用谢，本来朋友间就是要相互帮助的。”

篇七：小山羊和小熊续写

一个寒冷的冬天，只见一只小山羊顶着鹅毛大雪往家走，它
是越走越冷雪也是越下越大，突然小山羊看见前面是小熊的
家，小山羊走到小屋前敲了门咚咚，小熊来开门了，小山羊
一看是熊大哥，小山羊走向前和它说：“熊大哥你好，外面
下着好大的雪我今晚可以在你这住一晚吗？”熊大哥回答说：
“小山羊你进来吧！”

小山羊连忙说：“谢谢你熊大哥。”小熊笑着说：“没关系
的大家都是朋友啊！”



篇八：小山羊和小熊续写

一个风雨交加的夜晚，小山羊没带伞，又经过小熊的家，小
山羊说：“我浑身都淋湿了，能在您这住一夜吗？”小熊说：
“好的，上次没让你进屋，真是对不起。”小山羊进了小熊
的屋子。

又一个下着鹅毛大雪的夜晚，小熊路过小山羊的家，小熊说：
“好冷呀，我要冻死了，我能在您这住一夜吗？”小山羊
说“好的，好的，您睡床上，我睡地上。”小熊说：“不用
了，还是我睡地上好了。谢谢您。”

篇九：小山羊和小熊续写

小熊红着脸走进了小山羊的家，并对小山羊说：“还记得冬
天的时候，我没有让你进我的家，对不起，是我不好，你让
我明白了要乐于助人的道理！

小山羊摇摇头说：”没关系，这是我应该做的！从此，小熊
和小山羊成为了好朋友，还一起做了很多助人为乐的好事，
交了很多新的朋友。

篇十：小山羊和小熊续写

小熊很不好意思的对小山羊说：“山羊弟弟，上次你到我家，
我没有让你进去，真对不起！”。小山羊赶紧说：“没关系
的，不用放在心上”。小熊说：“以后我们就是好朋友了，
我也要帮助你。”，小山羊答应道：“好啊，好啊。我们做
好朋友，互相帮助。”

从此以后，小山羊和小熊成了最要好的朋友。



快乐银行续写篇六

冬天里的一天,小山羊到郊外去玩，玩着玩着下起了鹅毛大雪。

小山羊便急忙往家跑，正好路过小熊的家，小山羊便敲门
说:“熊哥哥，外面的雪这么大，能让我在你家住一晚上
吗?”小熊说：“不行。”小山羊只好冒着雪回家了。

时光飞逝，转眼间来到了夏天。这一天，天空下起了滂沱大
雨。正好小熊在外面玩，没有回家，他急忙往家里跑去。

在回家的路上，他经过了小山羊的家。他便对小山羊
说：“山羊弟弟，我能在你家住一晚上吗?”小山羊说“行，
你睡床上我睡地上。”

小熊红着脸、惭愧地走进了小山羊的家，从此他们便成为了
好朋友。

快乐银行续写篇七

从事一线柜员岗位已经两年，我每天面对着形形色色的客户，
处理着各种各样的业务，也或多或少遇到一些问题和困难。
银行业务从根本上来说就是服务，服务的好坏直接影响银行
各项经营活动。对于服务工作，我有以下几点体会。

一、服务需要主动。

客户走进网点，大堂经理上前询问，之后客户走向窗口，柜
员微笑着迎接，并且高效快捷地办理好业务，是我们每天都
要经历的过程，服务贯穿始终。虽然每天都在重复，但我们
仍要主动服务，这不仅仅是我们的工作内容，更是我们的职
责所在。服务是银行的第一产品，我们要主动“推销”，而
不是等待客户来“购买”，而且这一产品的好坏是一眼就能
看出来的，一下就能感受到的，这就要求我们树立主动服务



的意识，不能被动、机械地应付客户，要以客户为中心，要
经常站在客户的角度来审视自身的表现，不断反思，不断进
步，从而赢得客户的满意。

二、服务需要真诚。

真诚的服务是自然的、热情的、发自内心的、不做作的。无
论是从脸上的表情，说话的语气，还是待人的态度，客户都
能感受到我们是否真诚。机械性的服务很难做到适度，有时
太冷淡了让人觉得不受重视，有时过头了又让人觉得谄媚、
虚假；然而，真诚的服务是细致周到并且始终如一的，会让
客户进来时觉得他是受欢迎的，离开时知道你欢迎他再来，
对客户的提问不推诿，不拒绝，耐心细致地解答，这样就会
赢得客户的多次光临，带来荣誉和口碑。只有真诚的服务才
能深入人心，给客户留下深刻的印象，从而取得客户的信任。

三、服务需要用心。

用心的服务是想在前、做在前的。想客户之所想，正确地理
解客户的需求，客户没想到的我们要提前想到，客户想到的
我们要提前做到，鉴别不同客户的不同需求，以高品质、多
样化、有针对性的特色服务，满足客户的多层次需要。服务
的真谛不仅体现在日常工作中，更体现在问题和困难出现之
时，用心的服务不仅是标准化的操作，而且是在客户遇到困
难时为其设身处地着想，帮助其寻找处理问题的最佳方式，
从而体现我们爱岗敬业的服务态度和无私奉献的务实精神。
把普通的服务用心做好，突出我们的服务优势，赢得服务品
牌的竞争，从而获得客户的忠诚。

高水平、高质量的服务是银行获得客户、营销产品的基础，
体现的是银行管理水平的高低和员工的精神风貌，展现在公
众面前的是一种品牌，更是银行提升综合竞争力的关键因素。
今后，我们要加强服务的思想意识，提高服务的水平，以更
加真诚的态度为广大客户提供最优质的服务。优质服务永无



止境，重在坚持，贵在落实。请相信，我们会做得更好！

快乐银行续写篇八

清晨，一缕阳光射进森林，我感受着温暖，小心翼翼的提着
裙摆，跨过脚底的树枝，抬头，露珠凝聚在叶子上，嗅了嗅
空气，一股松香充满鼻腔。

”哎呦“刚刚在向松鼠招手时，我一不小心踏入了荆棘丛中，
一股浓郁的血腥味弥漫在森林的小路上，我用手擦掉脚脖子
上的血，已经习以为常了。当我到达到芒果奶奶的家中，一
大群和我同龄的孩子已经坐在蘑菇板凳上，认真的看着芒果
奶奶在黑板上写的汉字，时不时跟周围的孩子讨论今天的课
程。”我来晚了，芒果奶奶“我对正在教孩子们写作文的.芒
果奶奶报道了一声，走向最后小樱给我留的位置。我向她笑
了笑，用唇语给小樱讲今天来晚的缘由，果然这小妮子一脸
紧张的望了望我的脚。”没事啦“我继续用唇语对她说，然
后指了指芒果奶奶，示意她认真听课。芒果奶奶今天讲的课
很深奥，虽然她已经满头白发，但声音温婉动听，她喜欢孩
子们，所以在森林深处建造了第一所学堂。我们都会缠着她
讲故事，每到这时，她总会笑笑，然后开始讲故事，从来不
重样。今天的精彩点到了，那就是品尝芒果奶奶的烘培。今
天是蛋糕，大家簇拥在芒果奶奶的身边，然后笑嘻嘻的端着
蛋糕坐在位子上。每个人脸上洋溢着幸福的笑容，我走了过
去，把手搭在芒果奶奶的肩膀上，微笑着望着她：”奶奶，
今天我们回家，好久都没吃你做的蛋糕了。“”好“奶奶笑
着，望向满脸奶油的孩子们，呵呵的笑了。


